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Resumen
El siguiente trabajo investigativo nace como solucion a la problémica por la que atraviesa la
empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. en cuanto la gestion de sus ventas de manera automatizada,
esta problematica dificulta a la empresa realizar ventas de manera rapida y segura a sus clientes
que acuden por la adquisicion de un producto.
En el capitulo |, se explica detalladamente el problema existente en la organizacion Importaciones
Ivalux e.i.r.l la cual permitio realizar la siguiente investigacion, debido que el proceso de las ventas
se realizaba de manera manual, asi mismo los comprobantes de venta tales como boleta y factura
se emitian en formatos de hojas fisicas impresas, las cuales no garantizaban seguridad ni confianza
en cuanto los montos ingresados pudiendo ser alterados de manera voluntaria o por errores a la
hora de ingresar los datos, por otro lado la falta de control de los productos generaba un escasez
en el stock de los productos dificultando las ventas del dia. También en este capitulo se muestra la
metodologia que se empled para el disefio del software la metodologia RUP, junto con el lenguaje
de programacién V. Studio 2012, asi mismo el modelado de la base de datos fue mediante SQL
Server 2012.
En el capitulo 11, se investigd distintos trabajos de tesis que nos sirvié como guia en el tema a
desarrollar por tener un parecido o similitud a nuestra investigacion, asi mismo se abordd los
principales conceptos y teorias relacionadas con las variables dependiente e independiente.
En el capitulo 11, se describe la metodologia planteada en la investigacion la cual fue de un
enfoque cuantitativo con un disefio experimental y pre-experimental de tipo aplicada, asi mismo
la poblacion estuvo conformada por 9 empleados de la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l, la
técnica empleada para la recoleccion de los datos fue la encuesta junto con el instrumento el

cuestionario, asi mismo se midié la homogeneidad y valides de los datos recolectados mediante



Alfa de Cronbach dado que las los items empleados en las preguntas del cuestionario tanto para
la variable dependiente como la variable independiente fueron mayores a 2, por otro lado para
validar la confiabilidad de datos se propuso un valor minimo de confiabilidad del 70 % (0,70).
En el capitulo 1V, se llevd acabo un analisis descriptivo de los resultados tanto de la variable
dependiente e independiente con sus respectivas dimensiones donde se alcanz6 los siguientes
resultados para va variable independiente (software de ventas), el 20% de los encuestados indico
un nivel bajo, mientras que un 80 % indicé un nivel alto, asi mismo los resultados para la variable
dependiente (gestion productiva), en el pretest el 55.55 % indic6 nivel bajo y el 44.44% indicé
nivel medio, por otro lado en el caso del postest el 77.78 % indic6 un nivel altoy un 22.22 %
indico un nivel medio.

Palabra Clave: gestion productiva, gestion de ventas, proceso de ventas, stock, control de

productos, software, base de datos.
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Abstract
The following investigative work was born as a solution to the problem that the company
Importaciones Ivalux e.i.r.l. Regarding the management of its sales in an automated manner, this
problem makes it difficult for the company to make sales quickly and safely to its customers who
come for the acquisition of a product.
In chapter I, the existing problem in the organization Importaciones Ivalux e.i.r.l is explained in
detail, which helped to carry out the following investigation, due to the fact that the sales process
was carried out manually, as well as the sales receipts such as ticket and Invoices were issued in
printed physical sheet formats, which did not guarantee security or confidence in that the amounts
entered could be altered voluntarily or due to errors when entering the data, on the other hand, the
lack of control of the products generated a shortage in the stock of the products that hinder the
sales of the day. This chapter also shows the methodology that was used for software modeling,
the RUP methodology, together with the programming language V. Studio 2012, likewise the
modeling of the database was through SQL Server 2012.
In chapter Il, different thesis works were investigated that served as a guide in the topic to be
developed because they have a resemblance or similarity to our research, as well as the main
concepts and theories related to the dependent and independent variables.
In chapter 111, the methodology proposed in the research is described, which was of a quantitative
approach with an experimental and pre-experimental design of an applied type, likewise the
population was made up of 9 employees of the company Importaciones Ivalux e.i.r.l, the technique
used for data collection was the survey together with the questionnaire instrument, likewise the
homogeneity and validity of the data collected was measured by Cronbach's Alpha given that the

items used in the questions of the questionnaire for both the dependent variable and independent



vii

variable were greater than 2 , on the other hand, to validate data reliability, a minimum reliability
value of 70% (0.70) was proposed.

In chapter 1V, a descriptive analysis of the results of both the dependent and independent variable
with their respective dimensions was carried out, where the following results were reached for the
independent variable (sales software), 20% of the respondents indicated a level low, while 80%
indicated a high level, likewise the results for the dependent variable (productive management), in
the pretest 55.55% indicated low level and 44.44% indicated medium level, on the other hand in

the case of the posttest 77.78% indicated a high level and 22.22% indicated a medium level.

Keywords: production management, sales management, sales process, stock, product control,

software, database.
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Introduccion

La empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l tiene como actividad principal la venta de productos
eléctricos motivo por el cual tiene la necesidad de automatizar el proceso de las ventas debido a la
falta de un control adecuado en las operaciones de las ventas diarias. El objetivo central de esta
investigacion es el desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestion productiva y llevar
un control de las compras, control de los productos eléctricos y control de las ventas en tienda de
manera segura. la hipétesis general es el desarrollo de un software de ventas optimiza
significativamente la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l, la metodologia
planteada para esta investigacién es de enfoque cuantitativo disefio preexperimental, de tipo
aplicada, por otro lado la metodologia seleccionada para el modelado del software fue RUP. para
llevar a cabo esta investigacion se ha incorporado cuatro capitulos las cuales se detallan a
continuacion.

En el capitulo I, se describe la realidad de la problemética y se plantea el problema general y
especificos, se definen el objetivo central asi como también los objetivos especificos de la
investigacion, asi mismo se detalla las justificaciones y la importancia de esta investigacion y por
ualtimo se describe las limitaciones con las que se encontré a la hora de hacer dicha investigacion.
En el capitulo Il, se incorpora los antecedentes tanto nacionales como internacionales las cuales
sirvieron como referencia a la hora de realizar la investigacion, se definen los términos basicos.

Asi como también las bases tedricas.



En el capitulo 111, se establece la metodologia de la investigacidn asi como también el enfoque, se
formulan las hipotesis tanto generales como especificos, se define el tipo de investigacion y el
disefio, se estable el nimero total de la poblacion.

En el capitulo VI, Se realiza un analisis detallado de los resultados de los datos obtenidos de la
estadistica, se prueban las hipdtesis planeadas, se realizan las discusiones, recomendaciones

respecto a la investigacion



Capitulo I: Problema de la Investigacion



1.1 Descripcidon de la Realidad Problematica

La Empresa Importaciones Ivalux E.l.R.L. Ubicada en la Avenida Republica de Argentina Nro.
215, Urbanizacion Lima Industrial, distrito de Lima, departamento de Lima (PerQ) inicia sus
actividades el 1 de junio del 2014, se dedica a la venta de productos en iluminacién, vidrios,
seguridad industrial y ferreteria en general. Cuenta con 9 empleados en total.

Figura 1. Sede de importaciones Ivalux E.I.LR.L. lima (2022)
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El crecimiento tecnoldgico y la generacion de grandes cantidades de datos conlleva a las empresas
realizar sus procesos de negocio de manera sistematizada para ser mas competitivos, en la
actualidad la empresa Importaciones Ivalux E.I.R.L. tiene deficiencia en cuanto la gestion de las
ventas debido que las operaciones de las ventas diarias se elaboran de manera manual y
rudimentaria en hojas de papel lo cual no garantiza la exactitud y la confiabilidad de la informacion
por estar expuestos a cambios y manipulaciones constantes por los vendedores(as), por otro lado
la falta de control de productos y un registro detallado en una base de datos no permite generar

reportes de stock de manera automatica dificultando a la administracion con respecto a la compra




de més productos, asi mismo no existe un registro de las ventas diarias ,registro de productos ,
registro de clientes, registro de empleados, registro de proveedores, tampoco un registro de boletas
ni facturas la cual no permite realizar un control detallado del procesos de negocio de la empresa
la cual genera desorden y confusion en cuanto los documentos emitidos manualmente por los
vendedores(as), debido a estas necesidades y carencias se planted desarrollar un software de
ventas la cual mejore la gestion productiva, de tal manera que el software a implementar permita
registrar las ventas diarias, ingreso de productos , control de stock , generar reportes de ventas
diarias, semanal, mensual y anual, reportes de productos, reportes de los empleados ,reporte de
proveedores y productos, para de esta manera disponer con informacion confiable y precisa en
cualquier momento que se requiera.

Para hacer un diagnostico de la problematica de la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. se ha
disefiado un diagrama de “Ishikawa” donde se determiné la  problemaética en los tres puntos
siguientes: control de productos eléctricos, control de compras del almacén y control de ventas en
tienda, habiéndose determinado las causas y efectos para cada una de ellas, la cual posibilitara
proponer soluciones adecuadas. Por otro lado la herramienta de Lean Canvas nos permitira validar
si nuestro software resuelve de alguna forma los problemas que tiene la empresa en cuanto el
proceso de las ventas. Asi mismo se disefid los diagramas de flujo por cada dimension para

demostrar el antes y despues del desarrollo del software de ventas.



Figura 2. Diagrama de Ishikawa: Método de estratificacion
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De facturas alta de registro de compras

Falta de registro

de boletas Escasez de los productos
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compras por proveedor
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FALTA DE
OPTIMIZACION
DE LA GESTION
PRODUCTIVA

Falta de registro de productos

., . Falta de control de stock
Demora en la atencion al cliente

Clientes insatisfechos
Falta de reportes de productos
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Falta de reporte de
productos por proveedor

[ Control de productos eléctricos ]

Nota. La figura muestra las causas y efectos en cuanto la falta de optimizacion en la gestion productiva en la empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l. lima, 2022



Figura 3. Modelo de negocio Lean Canvas
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Total de compras mensual

Reporte de compras por
periodo

total productos disponibles
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Total compras anuales

Reporte total compras

Reporte general de compras

Total compras

Control de ventas en tienda

Registro de ventas

Total de ventas diarias

Registro de boletas

total boletas registradas

Registro de clientes

Total clientes registrados

Registro de facturas

total de registros de factura

Registro de proveedores

Total de proveedores
registrados

Reporte ventas diarias

Total ventas diarias

Reporte de facturas

Total de facturas registradas

Reporte de clientes

Total de reportes de clientes

Reporte de boletas

Reporte total boletas

Reporte de proveedores

Total de proveedores

Reporte general de las ventas




Total de ventas

ESTRUCTURA DE COSTOS FLUJO DE INGRESOS

e Costo por la Licencia de Servidor de Base de e Ingreso por venta de productos
Datos (Software)

e Costo por la Licencia de Windows 2012
Server (Sistema Operativo)

Nota. La figura muestra el modelo de negocio de la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. Lima, 2022. Adaptada al desarrollo de un
software de ventas. Fuente: elaboracion propia (febrero 2022).



Figura 4. Diagrama de flujo de Problema especifico 1: Control de productos eléctricos
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ANTES

PROCESO DE
MEJORA

DESPUES

PROBLEMA ESPECIFICO 1 (Control de productos eléctricos)

INICIO

[ REALIZAR CONTEO DE PRODUCTOS ]

v

GEGISTRAR PRODUCTO

v
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DE
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) 4 v
r ]
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[Lressman Jo L
FIN
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GESTION PRODUCTIVA
DE LAS VENTAS

INICIO

[ REGISTRAR PRODUCTO J

L 4

INGRESAR SOFTWARE DE
VENTAS

v

SELECCIONAR MODULO
PRODUCTOS

v

[ INGRESAR DATOS ]

¥

REGISTRAR

L

FIN

Nota. La figura muestra el diagrama de flujo del antes y después del problema especifico 1 (control de productos eléctrico) de la
empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. Lima, 2022. Adaptada al desarrollo de un software de ventas. Fuente: elaboracion propia

(febrero 2022).



Figura 5. Diagrama de flujo de Problema especifico 2: Control de compras del almacén
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PROCESO DE
ANTES DESPUES
MEJORA
PROBLEMA ESPECIFICO 2 (Control de compras del almacén)
INICIO CONTACTAR PROVEEDOR
INICIO
Il v
REALIZAR PEDIDO
CONTACTAR PROVEEDOR
1 v
[ COMPRAR ]
REALIZAR PEDIDO
v
v OPTIMIZACION DE [ RECEPCIONAR ]
LA GESTION COMPRA
PRODUCTIVA DE LAS
[ COMPRAR ] VENTAS 7

RECEPCIONAR
COMPRA

!

REGISTRAR COMPRA ]

INGRESAR SOFTWARE SELECCIONAR
DE VENTA MODULO COMPRAS

v
[ GUARDAR COMPRA ]
REGISTRAR
Al L FIN

Nota. La figura muestra el diagrama de flujo del antes y después del problema especifico 2 (control de compras del almacén) de la
empresa Importaciones Ivalux E.l.R.L. Lima, 2022. Adaptada al desarrollo de un software de ventas. Fuente: elaboracion propia
(febrero 2022).



Figura 6. Diagrama de flujo de Problema especifico 3: Control de ventas en tienda
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PROBLEMA ESPECIFICO 3 (Control de ventas en tienda)
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[ INGRESAR SOFTWARE DE VENTAS ]

v

[ SELECCIONAR MODULO VENTAS ]

L 4
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)
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[ COBRAR CLIENTE ] PRODUCTO

FIN

Nota. La figura muestra el diagrama de flujo del antes y después del problema especifico 3 (control de ventas en tienda) de la
empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. Lima, 2022. Adaptada al desarrollo de un software de ventas. Fuente: elaboracion propia

(febrero 2022)
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1.2 Planteamiento del Problema

1.2.1 Problema general.
¢De qué manera el desarrollo de un software de ventas optimiza la gestion productiva
en la empresa Importaciones lvalux e.i.r.l.?

1.2.2 Problemas especificos.
Problema especifico 1
¢De qué manera el desarrollo de un software de ventas optimiza el control de productos
eléctricos en la gestién productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.?
Problema especifico 2
¢De qué manera el desarrollo de un software de ventas optimiza el control de compras
del almacén en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.?
Problema especifico 3
¢De qué manera el desarrollo de un software de ventas optimiza el control de ventas en

tienda en la gestién productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.?

1.3 Objetivos de la Investigacion

1.3.1 Objetivo general.
Desarrollar un software de ventas para optimizar la gestion productiva en la
empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
1.3.2 Objetivos especificos.
Objetivo Especifico 1
Desarrollar un software de ventas para optimizar el control de productos eléctricos
en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Objetivo Especifico 2
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Desarrollar un software de ventas para optimizar el control de compras del almacén
en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
Objetivo Especifico 3
Desarrollar un software de ventas para optimizar el control de ventas en tienda en

la gestidn productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

1.4 Justificacion e Importancia

Justificacion Metodoldgica

La siguiente investigacion denominada “Desarrollo de un software de ventas para optimizar la
gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. lima, 2022” se elaboré con la
metodologia RUP (Rational Unified Process) por ser una metodologia iterativo e incremental en
cuanto al desarrollo de software lo cual permitira agregar funcionalidades a los médulos en cada
entrega(incremental) cada incremento tendra mejoras sobre las funcionalidades que se
encuentran asignados o definidos (iterativo) cada médulo del software ventas contara con sus
propias actividades, requisitos, disefio e implementacion donde el software serd ejecutado por
partes logrando como resultado un programa final, asi mismo el uso de la metodologia RUP
permite asignar roles y responsabilidades a una persona o conjunto de personas que participan en
el desarrollo del software estableciendo actividades o tareas definidas para cada actividad, por
otro lado la metodologia RUP nos permitird observar el modelado del software de manera visual,
verificar la calidad de software, la administracion de los requisitos, etc. Por estas razones
mencionadas se elegio la metodologia RUP ante otras metodologias por ser una metodologia que
se adapta a los requerimientos y necesidades en cuanto el desarrollo de software de ventas
propuesto.

Justificacion EconOmica
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El desarrollo de un software de ventas para mejorar la productividad en la empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l Aumentara de manera favorable la produccion diaria, gracias al control de los
productos la cual permitird contar con stocks actualizados para atender los requerimientos de los
clientes de manera oportuna generando mayores ventas dando como resultado mayor ingreso
economico para la empresa. Asi mismo el software de ventas permitira la facturacion y pago de
los productos de manera rapida reduciendo el tiempo de atencion y espera de los clientes la cual
se traduce en mas ventas diarias y por consiguiente mayor ingreso econémico para la empresa.
Justificacion Tecnolodgica
La implementacion del sistema de ventas se desarrollé en el lenguaje de programacion (Visual
Studio 2012) por ser un lenguaje flexible y amigable al momento de codificar lo cual permite
depurar errores de manera eficaz, por otro lado la gestién y almacenamiento de los datos fue en
(Microsoft SQL Server 2012) por tener escalabilidad, estabilidad y seguridad en cuanto el
almacenamiento de los datos, asi mismo el software de ventas incorporara las normas de calidad
ISO/IEC 25010 en cuanto la calidad de software incorporando las siguientes caracteristicas
como Portabilidad, mediante el cual el sistema podra ser instalado en distintos versiones de
sistemas operativos de la plataforma Windows tales como Windows7,Windows 8 y Windows 10,
otra de las caracteristicas del sistema es la usabilidad la cual permite la facilidad y simplicidad
en cuanto el manejo de los médulos por parte de los usuarios , fiabilidad capacidad del sistema
para tolerar fallos y mantenerse operativo en los procesos diarios en cuanto el procesamiento de
los datos, seguridad cuenta con acceso mediante autenticacion de credenciales y asignacion de
modulos de acuerdo al nivel de usuario, mantenibilidad facilidad en la incorporacion de mas
maodulos de acuerdo a las necesidades del negocio y su crecimiento.
1.4.1 Especificaciones del trabajo

1.4.1.1 Acta de constitucion del proyecto
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Tabla 1. Acta de constitucion del proyecto

ACTA DE CONSTITUCION DEL PROYECTO

ENTIDAD FECHA DE INICIO DE VIGENCIA

IMPORTACIONES IVALUX E.LLR.L. 09/02/2022

“Desarrollo de un software de ventas

IDEA DE PROYECTO para optimizar la gestion productiva

INNOVADOR CODIGO: SIS_VENTAS NOMBRE: en la empresa Importaciones lvalux
e.i.r.l. lima, 2022”

PROCESO / AREA VENTAS

PRESUPUESTO PART. PRESUP: 50% (INCIAL) TOTAL S/. 1,015

EQUIPO DEL MARCELO BERMUDEZ, FERNANDO GREGORIO

PROYECTO

JUSTIFICACION DEL PROYECTO

La siguiente investigacion surge debido a las maltiples dificultades con las que cuenta la empresa en cuanto el proceso de la
venta de los productos asi como también con el Gnico proposito de identificar la problematica y darle una solucion concreta, la
investigacion busca proporcionar una solucion a la dificultad con la que cuenta la empresa con un desarrollo de un software de
ventas para automatizar el proceso en cuanto la generacion de registros de ventas tales como boleta, factura y reportes, por otro
lado la implementacidn del software de ventas permitird controlar la salida e ingreso de los productos eléctricos manteniendo
el stock actualizado y asi garantizar una venta segura.

OBJETIVO DEL PROYECTO

Obijetivo general.
Desarrollar un software de ventas para optimizar la gestion productiva.

Obijetivos especificos.
e Desarrollar un software de ventas para optimizar el control de ventas en tienda.
e Desarrollar un software de ventas para optimizar el control de productos eléctricos.
e Desarrollar un software de ventas para optimizar el control de compras del almacén.

FASES Y ENTREGABLES DEL PROYECTO

N. FASE FECHADE INICIO FECHA FINAL ENTREGABLE

1. INICIO

1.1 Analisis de la empresa

1.2 Definicion de requerimientos Plan de desarrollo de
1 (funcionales y no funcionales) 15/02/2022 17/02/2022 software de ventas

1.3 Analisis de riesgo

1.4 Elaboracion de presupuesto

1.5 Elaboracién de cronograma de
actividades



2. ELABORACION
2.1 Disefio de caso de uso
2.1.1 Modelo de negocio
2.1.1.1 Diagrama general de caso de
uso del negocio.
2.1.1.2 Especificaciones de caso de
uso del negocio
2.1.1.2.1 Identificacién de flujos
basicos
2.1.1.2.2 Identificacién de flujos
alterno
2.1.1.3 Diagrama de actividades
2.1.2 Modelo del sistema
2.1.2.1 Diagrama general de casos
de uso de sistema
2.1.2.2 Especificaciones de caso de
uso de sistema.
2.1.2.3 Diagrama de secuencia
2.1.2.4 Diagrama de componentes
2.1.25 Diagrama de despliegue
2.2 Diagrama B.D
2.2.1Diagrama de base de datos
modelo légico.
2.2.2 Diagrama de base de datos
modelo Fisico.

18/03/2022

3. CONSTRUCCION

3.1 Creacion de Aplicaciones
3.1.1 Interfaces del sistema

3.2 Elaboracién de B.D

3.2.1 Tablas

3.2.2 Procedimientos almacenados
3.3 Elaboracién de manual

3.3.1 Manual de usuario

3.4 Integracion

3.4.1 Compilacion de aplicaciones
3.4.2 Generacion de scripts de BD
3.4.3 Generar disco de instalacion

01/04/2022

4.  TRANSICION

4.1 Instalacion

4.1.1 Configuracion del servidor B.D

4.1.2 Despliegue del software a equipos de

cliente

4.2 Capacitaciones y entrenamiento

4.2.1 Usuarios finales

4.2.2 Personal area técnica

4.3 Entrega del manual del sistema

4.4 Soporte post entrega del sistema
4.4.1 Update del sistema
4.4.2 Soporte técnico personalizado
4.4.3 Capacitaciones personalizadas

02/05/2022

EQUIPO DEL PROYECTO

Marcelo Bermudez, Fernando Gregorio

LIDER DE PROYECTO
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Disefio de caso de usos

30/032022 Diagrama de B.D
01/05/2022 Manual de usuario
17/05/2022 Software de Ventas

Negron Martinez, Consuelo Carmen

ASESORA DEL PROYECTO
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1.4.1.2 Estructura de desglose de trabajo

Figura 7. Estructura de desglose de trabajo.

Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestion

productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. lima, 2022
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1.4.1.3 Matriz de calidad

Tabla 2. Matriz de calidad de: Desarrollo de software de ventas.

Responsables de

Responsables de

Entregable Actividad para lograr la calidad Métrica identificada  Ponderacion . S, L
ejecucion aprobacion
Reuniones internas con los interesados del Adecuacion 50%
proyecto
Verificacion de antecedentes de desarrollos . Marcelo . o
Cronograma L Realismo 25% Andrés Zefia
de trabajo similares al proyecto Bermudez, Fernando Santamaria
Consultas y asesoramiento de expertos en la Gregorio
materia. Claridad 25%
Definir un plan de proyecto
Cotizaciones y solicitudes de proformas a
proveedores Adecuacion 50% Marcelo o
Presupuesto g . Andrés Zefia
del proyecto Evaluacién del costo del personal involucrado Bermudez, Fernando Santamaria
en el proyecto. _ _ Exactitud 50% Gregorio
Acuerdos con los interesados del negocio
Acuerdos con el cliente sobre las .
. . . Adecuacion 50%
caracteristicas y funcionalidades del software Marcelo
Matriz de Entrevi nl rios final r Andrés Zefia
de trevistas con los usuarios finales sobre sus Consistencia 250 Bermudez, Fernando _
requerimientos requerimientos y funcionalidades del software Gregorio Santamaria
Entrevistas y consultas con encargado de .
L Claridad 25%
soporte técnico
Realizar analisis de los requerimientos .
. . . ' 9
funcionales para su incorporacion en el Adecuacion 60%
Disefios de software, Marcelo Andrés Zefia
casos de Uso Considerar los requerimientos y necesidades Consistencia 40% Bermudez, Fernando Santamaria
del usuario final Gregorio
Defin,ir la interaccion y comunicacion que Exactitud 40%
tendra un actor (usuario) en los casos de usos.
Adecuacion 50%



Disefios de
analisis

Modelo de
implementacio
n

Aplicacion

Manuales

Servidor de
base de datos
implementado

Analisis de requerimientos y funcionalidades
del software a implementar.

Andlisis del modelo de los casos de uso tales
COMO negocio y sistema

Priorizar los requerimientos

Comprender como funciona la empresa para
agilizar los procesos.

Reuniones con los encargados de la parte
técnica (soporte técnico)

Definir la arquitectura de software.

Incluir la seguridad en el disefio.

Reuniones con los involucrados que usaran el
software.

Reuniones con el personal de area técnica
Pruebas y testeo del software con los usuarios
finales.

Definir y elaborar documentacion técnica
Definir y elaborar documentacion de usuario
para el uso de software.

Revisién de los documentos con el personal
técnico

Asegurar la confiabilidad de la base datos
Revisiones con el encargado de la parte
técnica

Pruebas con usuarios y cliente sobre la
funcionalidad

Definir la seguridad al acceso a la base de
datos

Claridad

Exactitud

Claridad

Adecuacion

Consistencia

Rendimiento

Claridad

Exactitud

Rendimiento

Exactitud
Exactitud

Claridad

Rendimiento
Exactitud
Rendimiento

Adecuacion

25%

25%

25%
25%

25%
25%

30%

25%

45%

20%
20%

60%

40%
20%
20%

20%

Marcelo
Bermudez, Fernando
Gregorio

Marcelo
Bermudez, Fernando
Gregorio

Marcelo
Bermudez, Fernando
Gregorio

Marcelo
Bermudez, Fernando
Gregorio

Marcelo
Bermudez, Fernando
Gregorio

Andrés Zefia
Santamaria

Andrés Zefia
Santamaria

Andrés Zefia
Santamaria

Andrés Zefia
Santamaria

Andrés Zefia
Santamaria
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Tabla 3. Matriz de riesgos.

1.4.1.4 Matriz de riesgos

Importaciones lvalux e.i.rl.

GESTION DE RIESGOS DEL PROYECTO

IMPORTACIONES IVALUX E.l.R.L.

FECHA DE INICIO DE VIGENCIA: 09/02/2022

PROYECTO CODIGO:

N.O

“DESARROLLO DE UN SOFTWARE DE VENTAS PARA OPTIMIZAR LA GESTION PRODUCTIVA EN LA

ACCIONES PARA MITIGAR EL RIESGO

SIS-MP-A
NOMBRE:
RIESGO FECHA DE ACCIONES
DETECCIO CONCRETAS
N DEL
RIESGO

Nuevos requerimientos Y
Funcionalidades en
trayecto en la
Implementacion del
Software

Una mala Comunicacion
con los Involucrados en
el Proyecto

Cambios de los
personales involucrados
en el proyecto

Mala Especificacion en el
los requerimientos

Cambio del servidor de
Base de Datos a la mitad
del proyecto

12/02/2022

20/02/2022

27/02/2021

01/03/2022

05/03/2022

Acordar con el duefio las
modificaciones y el
aumento considerando el
tiempo vy los retrasos.

Realizar nuevas reuniones
con los Involucrados en el
proyecto.

Mantener al personal por
lo menos hasta que
culmine el proyecto

Corregir las malas
especificaciones y agregar
los requerimientos

Hacer un acuerdo de
compromiso para no hacer
este tipo de cambios.

FERNANDO GREGORIO MARCELO

FECHA
INICIO

12/02/2022

20/02/2022

27/02/2022

01/03/2022

05/03/2022

FECHA
FINAL

15/02/2022

23/02/2022

28/02/2022

03/03/2022

10/03/2022

BERMUDEZ
LIDER DEL PROYECTO

EMPRESA IMPORTACIONES IVALUX E.I.R.L. LIMA, 2022~

RESPONSABLE

Fernando Marcelo

Fernando Marcelo

Fernando Marcelo

Fernando Marcelo

Fernando Marcelo

AVANCE

Solucionado

Solucionado

Solucionado

Solucionado

Solucionado

COMENTARIOS

Sin comentarios

Sin comentarios

Sin comentarios

Sin comentarios

Sin comentarios
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1.4.1.5 Especificaciones del interesado

Tabla 4. Matriz de interesados de la investigacion.

N.°

Funcién

Expectativas

Influencia

2

3

Gerente
General

Empleados

Administrador
Sistemas

El software a implementar debe permitir controlar las
compras asi como también las ventas de los productos.

El software debera controlar de manera automatica el stock

de los productos

El software debera permitir generar reporte de las facturas

generadas en las ventas diarias

El software debera permitir generar reporte de las boletas

generadas en las ventas diarias
El software debe permitir crear una cuenta de usuario al
personal de ventas y empleados en general

El software debera generar reporte de, clientes, proveedores,

productos, etc.

El software debe tener interfaces amigables y faciles de

operar

El software debe mostrar los médulos y las opciones de menu

de acuerdo a los privilegios asighados a cada usuario.

El software debe tener una arquitectura cliente servidor

El software debe tener la capacidad para ser instalado en
diferentes entornos de hardware (PC) y sistemas operativos

Windows

El servidor debe la base de datos debe soportar la carga de

trabajo y las transacciones que se hacen diariamente.

El software facilitd el control tanto de las compras
como también de las ventas de los productos en la
empresa.

El software facilit6 en cuanto el reporte de las
cantidades existentes de los productos.

El software permitié mostrar la totalidad de las ventas
diarias generadas con factura.

El software permitié mostrar la totalidad de las ventas
diarias generadas con boleta.

El personal qued6 conforme en cuanto la asignacion de
una cuenta para el acceso al programa.

El software facilito la informacién de manera rapida y
oportuna.

El personal quedo satisfecho en cuanto la usabilidad
del médulo de wventas por cumplir con las
especificaciones técnicas solicitadas.

El software permitio centralizar la informacion
permitiendo llevar un control de la integridad de los
datos.

El software permitio la facilidad en cuanto la
instalacion en diferentes versiones de sistemas
operativos de Windows.

El software demostr6 en cuanto la operabilidad del
servidor de la BD. Realizando pruebas y maniobras.




1.4.1.6 Matriz de requerimientos funcionales.

Tabla 5. Matriz de requerimientos funcionales.

Proceso de L o Nombre del Caso de uso del .
. Descripcion del requerimiento L . Actores del sistema
Negocio Requerimiento sistema
Se requiere acceder al sistema mediante credenciales tales -
. ~ - . CUS_Inicio de
RF-01  como un usuario y contrasefia. Inicio de sesion sesion Empleado
Se requiere r_e_glgtrar a los empleados para ello el software Registrar CUS_Registrar o
RF-02  deberé permitir ingresar datos personales, datos de Administrador
L empleado empleado
domicilio y mas una foto por cada empleado.
RF-03 Se_ necesita crear una cuenta de usuario al empleado y Crear_cuenta de CUS_Crear usuario  Administrador
asignarle los permisos correspondientes de acuerdo al usuario
nivel de privilegios
RE-04 Se requiere que el software registrar a los proveedores con  Registrar CUS_Registrar Administrador
las que cuenta la empresa. proveedor proveedor
Opé' m;.zlar la Se requiere que el software registre productos por
destl_on q categorias y proveedor sin que exista duplicidad, para ello
prlo uc |\;a € el sistema debera comprobar si existe 0 no en la base de Reqistrar CUS Registrar
as ventas RF-05  datos, si existe el software debera mostrar un mensaje de g _Reg Vendedor(a)
o . » . producto producto
El producto ya se encuentra registrado” de lo contrario se
debe registrar el
producto.
RE-06 Se requiere que el softv/vgre registre las compras y genere Registrar compra CUS_Registrar Vendedor(a)
la actualizacion automaética del stock de los productos. compra
RE-07 Se necesita registrar a los clientes para ello el software Registrar cliente CUS_Registrar Vendedor(a)

debera permitir ingresar sus datos personales y domicilio. cliente



RF-08

RF-09

RF-10

RF-11

RF-12

RF-13

RF-14

RF-15

RF-16

RF-17

Se requiere que el software generé facturas de las ventas
diarias

Se requiere que el software generé boletas de las ventas
diarias

Se necesita generar reporte de facturas

Se necesita generar reporte de boletas

Se necesita generar reporte general del total de las ventas
por dia, mes y afio asi como también por vendedor para lo
cual deberd haber opcion de seleccion de rango de fechas
para su respectiva basqueda.

Se necesita generar reporte general de productos.

Se necesita generar reporte general de clientes

Se necesita generar reporte general de proveedores

Se requiere que el software permita generar reporte de las
compras.

Se necesita generar reporte general de empleados

Generar factura

Generar boletas

Generar reporte
facturas

Generar reporte
boletas

Reporte general
ventas

Reporte general
de productos

Reporte general
clientes

Generar reporte
proveedores

Generar reporte
compras

Se necesita
generar reporte
general de
proveedores

CUS_Generar
factura

CUS_Generar
boleta

CUS_Generar
reporte factura

CUS _Generar
reporte boleta

CUS_Reporte
General ventas

CUS_Reporte
general productos

CUS_Reporte
general clientes

CUS_Generar
reporte proveedores

CUS_Generar
reporte compras

CUS_Generar
reporte empleados

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Vendedor(a)

Administrador
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1.4.1.7 Matriz de requerimientos no funcionales

Tabla 6. Matriz requerimientos no funcionales.

P'r\loecgejgige Nombre del Requerimiento Descripcién del requerimiento Norma ISO 25010
R-N-F 1 Interfaz de Acceso El software debera tener un interfaz de acceso facil de manipular. Seguridad
R-N-F 2 Interfaz del sistema El software debera incluir ventanas faciles y sencillas de manipular Usabilidad.
Pardmetros de El software debera ser desarrollado, utilizando el lenguaje de
R-N-F 3 i programacion Visual Studio 2012 Mantenibilidad.
Programacion
o R.N-F4  Disefio del software El software debe ser disefiado segun la arquitectura cliente servidor Seguridad
Optimizar la
Gestion . La manipulacién, consulta y almacenamiento de los datos seré
productiva de R-N-F 5 Qattrggcenamlento de mediante SQL Server. Fiabilidad
las ventas
El software debera permitir la incorporacién de nuevos
R-N-F6  Moddulos del software  requerimientos y correccion de errores de manera facil y oportuna Mantenibilidad
El software debe permitir el acceso permanente y constante para para
R-N-F 7  Interfaz de ventas realizar las ventas. Usabilidad
L El software debe permitir seleccionar médulos de manera facil y
Menu principal del R . -
R-N-F 8 dinamica disminuyendo el tiempo de acceso. Usabilidad.
Software
R-N-F 9 Facnlda_q de E_I programa dgbera ser |_nstalad0 de manera fac_ll y sencilla en Portabilidad
instalacion diferentes versiones de sistema operativo de Windows.




1.4.2 Modelo del Negocio
1.4.2.1 Diagrama general de caso de uso del negocio

Figura 8. Diagrama general de caso de uso del negocio

27
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1.4.2.2 Especificaciones de caso de uso del negocio.
CUN_Solicitar producto

1. Descripcion.

El siguiente C.U permite al cliente solicitar un producto al vendedor para realizar compra.
2. Flujo de Eventos.

2.1 Flujo bésico.

1. El cliente especifica las caracteristicas requeridas del producto.

2. El vendedor anota las especificaciones del producto requerido.
3. Precondicion.

No.
4. Postcondicion.

No.
5. Punto de extension.

No

CUN_Verificar producto

1. Descripcion

El siguiente C.U permite al vendedor verificar la existencia o no del producto

solicitado.
2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico.

1. El vendedor realiza busqueda del producto eléctrico
2. El vendedor ingresa codigo de producto eléctrico

3. El vendedor verifica stock de producto eléctrico.
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4. El vendedor confirma la existencia de stock al cliente.
2.2 Flujo alternativo
1. El vendedor realiza busqueda de producto.
2. El vendedor ingresa codigo de producto.
3. El vendedor verifica stock de producto.
4. El vendedor notifica que no cuenta con stock del producto solicitado al cliente.
Precondicion
3.1 El producto debe registrado.
Postcondicion.
4.1 El vendedor confirma stock de producto.
Punto de extension
No.
CUN_Pedir producto
Descripcion
El presente C.U permite realizar pedido de producto al cliente una vez que el vendedor
confirmara la existencia de stock para que realice compra.
Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico.
1. Elcliente indica marca producto
2. El cliente indica cantidad producto
3. El vendedor atiende pedido cliente
2.2 Flujo alternativo.
No.

Precondicion



31
1. El cliente debe estar registrado
4. Postcondicion
No.
5. Punto de extension
No.
CUN_Generar venta
1. Descripcion
El siguiente C.U permite generar venta al vendedor luego que el cliente haya pedido el
producto eléctrico.
2. Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico.
1. El vendedor busca cliente
2. Ingresa DNI/RUC
3. El sistema muestra lista de cliente
4. El vendedor secciona cliente
5. El vendedor busca producto
6. EIl vendedor ingresa codigo producto
7. El vendedor Selecciona producto
8. El vendedor registra venta.
9. El vendedor genera comprobante.
2.2 Flujo Alterno.
No.
3. Precondicién

1. Que el cliente se encuentre registrado



2. Que exista stock de producto
Postcondicion

1. Generacion de las ventas.
Punto de extension

No.

CUN_Generar comprobante

Descripcion

32

El presente C.U permite generar comprobante de venta al vendedor para entregar al cliente.

Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico.
1. El vendedor selecciona cliente
2. El vendedor genera Factura/Boleta
3. El vendedor entrega comprobante.
2.2 Flujo alterno.

No.
Precondicion
1. Que el cliente se encuentre registrado
2. Que exista stock de producto
Postcondicion
1. Generacion de gistro de comprobante.
Punto de extension
No.

CUN_Generar boleta

Descripcion
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El vendedor genera boleta de venta para acreditar la adquisicion de un producto por parte

de un cliente.

2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico

1

2

8

9

El cliente pide producto
El vendedor busca cliente.

El sistema presenta registro de clientes

El vendedor selecciona un cliente existente.

El vendedor busca producto

El sistema muestra productos

El vendedor selecciona productos
El vendedor ingresa cantidad

El vendedor genera boleta

2.2 Flujo alternativo

No.

3. Precondicion

1. Que el cliente sea persona natural

2. Que exista stock de producto.

4. Postcondicion

1. Lageneracion de registro en boleta en la base de datos.

5. Punto de extension

CUN_Genera factura

1. Descripcion
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El vendedor genera factura de venta para acreditar la adquisicion de un producto por parte

de un cliente

2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico.

1.

2.

8.

9.

El cliente pide producto

El vendedor busca cliente.

El sistema presenta registro de clientes
El vendedor selecciona cliente

El vendedor busca producto

El sistema muestra productos

El vendedor selecciona productos

El vendedor ingresa cantidad

El vendedor genera factura

2.2 Flujo alternativo.

No.

3. Precondicion

1. Que el cliente cuente con un RUC.

2. Que exista stock de producto.

4. Postcondicion

1. Lageneracion de registro en factura en la base de datos.

5. Punto de extension

No.
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CUN_Entregar compra

Descripcion.

El presente C.U permite al vendedor entregar la compra realizada al cliente respectivo.

Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico.

1.

2.

5.

El vendedor entrega compra al cliente.

El cliente realiza el pago respectivo por la compra

El vendedor recibe el pago respectivo de parte del cliente

Si es persona natural entrega boleta mas producto y si es persona juridica entrega
factura mas producto.

El cliente recibe compra realizada.

2.2 Flujo alternativo

No.

Precondicion

1. Que el cliente haya realizado la compra.

Postcondicion

1. Entregar compra al cliente.

Punto de extension

No.



1.4.2.3 Diagrama de actividades

Figura 9. Diagrama de actividad solicitar productos.

CLIENTE VENDEDOR

Solicita producto

b
[Especl’ﬁca datos prudumcj

xrAnuta las carcteristicas del prudu-::m]

i\




Figura 10. Diagrama de actividad verificar producto.
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Figura 11. Diagrama de actividad pedir producto.

CLIENTE

VENDEDOR

R
[ Pide producto ]

k

l Indicar Marca

&

\
Indicar cantidad

i

.| antiende pedidul

38



Figura 12. Diagrama de actividad generar comprobante
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Figura 13. Diagrama de actividad generar boleta.
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Figura 14. Diagrama de Actividad generar factura.
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Figura 15. Diagrama de actividad generar venta
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Figura 16. Diagrama de actividad entregar compra.
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1.4.3 Modelo del sistema
1.4.3.1 Diagrama general de casos de uso de sistema.

Figura 17. Diagrama general de caso de uso de sistema.
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1.4.3.2 Especificaciones de caso de uso de sistema.

CUS_Iniciar sesion

Descripcion

El presente caso de uso permite autenticarse a un vendedor mediante un usuario y

contrasefia para que pueda acceder al programa y disponer de los mddulos correspondientes

de acuerdo al privilegio asignado, cabe mencionar que este proceso de autenticacion sera

aplicado para todos los empleados sin distincion del cargo que ocupen siempre y cuando

cuente con una cuenta de usuario.

Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico: Inicio de sesién correcto

1.

2.

5.

9.

El vendedor ingresa usuario y contrasefia en el formulario de acceso.
Seguidamente el vendedor presiona en el “Boton Ingresar”

El interfaz de acceso empieza a validar las credenciales ingresados
La clase acceso valida las credenciales

La entidad usuario verifica el usuario y contrasefia en su registro

La entidad usuario confirma la existencia de los datos

10. La clase acceso invoca a la interfaz de bienvenida

11. La interfaz de bienvenida muestra el interfaz de menl

12. El interfaz de menu presenta los mddulos correspondientes al vendedor.

2.2 Flujo alternativo: Inicio de sesion incorrecto

1.

2.

3.

El vendedor ingresa usuario y contrasefia en la interfaz de acceso al programa.
Seguidamente el vendedor hace clic en el “Boton Ingresar”

El interfaz de acceso empieza a validar las credenciales ingresados



4. Laclase acceso valida las credenciales

5. Laentidad usuario verifica el usuario y contrasefia en su registro

6. La entidad usuario comprueba que los datos son incorrectos

7. La clase acceso envia mensaje de error en la validacion al interfaz de acceso

8. La interfaz de acceso notifica al vendedor que los datos no existen.

Precondicion

1. Que el vendedor cuente con una cuenta de usuario asignado.

Postcondicion

1. Disponer de los mddulos correspondientes para realizar la gestion de las ventas.

Punto de extension

No.

CUS_Registrar empleado

Descripcion

46

El siguiente C.U permite al administrador registrar a un empleado, para lo cual el

administrador debera ingresar datos tales como nombre, apellidos, DNI, Direccién, etc.

Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico.

1.

2.

3.

4.

El administrador presiona en “Boton Nuevo” del formulario empleado.

El interfaz empleado habilita los campos bloqueados

El administrador digita informacion del empleado

El administrador presiona en el “Boton Guardar”

El interfaz empleado valida datos del empleado

La clase empleado envia datos a la entidad empleado para que sean verificados

La entidad empleada verifica los datos en su registro.



11.

12.

13.

47
La entidad empleada responde que el cliente ya se encuentra registrado
La clase empleado notifica al interfaz empleado que la operacion fue exitosa.

El interfaz empleado notifica al administrador que el empleado se registrd

correctamente.

2.2 Flujo alternativo

1.

2.

10.

El administrador presiona en el “Boton Nuevo” del formulario empleado.

El interfaz empleado habilita los campos bloqueados

El administrador ingresa informacion del empleado

El administrador presiona en el “Boton Guardar”

El interfaz empleado valida datos del empleado

La clase empleado envia datos a la entidad empleado para que sean verificados

La entidad empleada verifica los datos en su registro.

La entidad empleada responde que el empleado ya existe en sus registros.

La clase empleado notica al interfaz empleado que hay una duplicidad a la hora de
registrar

El interfaz empleado notifica al administrador que el empleado ya se encuentra

registrado.

Precondicion

1. Que el empleado no exista.

Postcondicion

1. Disponer de un registro con los datos necesarios del empleado

Punto de extension

No.
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CUS _Crear Usuario

1. Descripcion

El presente C.U permite al administrador crear una cuenta de usuario al empleado para que

pueda acceder al programa y hacer operaciones de acuerdo los privilegios que le asigne.

2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico.

1.

2.

10.

11.

12.

13.

14.

18.

19.

El administrador hace clic en el “Boton Nuevo” del formulario usuario.

El interfaz usuario habilita el campo “Buscar empleado”

El administrador digita el DNI del empleado para realizar busqueda respectiva.

El interfaz usuario valida los datos ingresados por el administrador

La clase usuario envia los datos a la entidad empleado

La entidad empleada verifica en sus registros si el DNI corresponde a un empleado.
La entidad empleada confirma la existencia del empleado

La clase usuario confirma la existencia del empleado a la interfaz usuario.

La interfaz usuario muestra datos del empleado al administrador.

Luego de seleccionar a un empleado para crearle una cuenta ingresa usuario y clave.
El administrador presiona clic en el “Boton Guardar”

La interfaz usuario comienza a validar los datos ingresados

La clase usuario envia datos a la entidad usuario

La entidad usuario verifica si el empleado ya cuenta con una cuenta con una cuenta
de usuario asignada.

La entidad usuario notifica que el empleado se registro correctamente.

La clase usuario notifica al interfaz usuario que la operacién fue de manera exitosa.
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. La interfaz usuario informa al administrador que se cred una cuenta de usuario al

empleado.

2.2 Flujo alternativo

1.

2.

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17

El administrador hace clic en el “Boton Nuevo” del formulario usuario.

El interfaz usuario habilita el campo “Buscar empleado”

El administrador digita el DNI del empleado para realizar la basqueda respectiva.
El interfaz usuario valida los datos ingresados por el administrador

La clase usuario envia los datos a la entidad empleado

La entidad empleada verifica en sus registros si el DNI corresponde a un empleado.
La entidad empleada confirma la existencia del empleado

La clase usuario confirma la existencia del empleado a la interfaz usuario.

La interfaz usuario muestra datos del empleado al administrador.

Luego de seleccionar a un empleado para crearle una cuenta ingresa usuario y clave.
El administrador presiona clic en el “Boton Guardar”

La interfaz usuario comienza a validar los datos ingresados

La clase usuario envia datos a la entidad usuario

La entidad usuario verifica si el empleado ya cuenta con una cuenta con una cuenta
de usuario asignada.

La entidad usuario notifica que el empleado ya tiene una cuenta o el usuario ya
existe

La clase usuario notifica a la interfaz usuario que hay una duplicidad en los datos.

. La interfaz usuario informa al administrador que el usuario ya existe.

3. Precondicién

1. Que el empleado este registrado
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2. Que el empleado no cuente con una cuenta de usuario

Postcondicion

1. Generacion de cuenta de empleado

Punto de extension

No.

CUS_Registrar proveedor

Descripcion

El presente C.U permite al administrador registrar proveedor.

Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico.

1.

2.

11.

12.

13.

El administrador presiona en el “Botén Nuevo” del formulario proveedor.

El interfaz proveedor habilita los campos para ingresar datos.

El administrador procede a ingresar datos correspondientes.

El administrador presiona en el “Boton Guardar” del formulario proveedor

El interfaz proveedor comienza a validar los datos ingresados.

La clase proveedor envia datos ingresados a la entidad proveedor

La entidad proveedor procede a verificar los datos recibidos

La entidad proveedor notifica a la clase proveedor que el proveedor se registro a la
base de datos

La clase proveedor comunica a la interfaz proveedor que la operacion fue exitosa.
La interfaz proveedor informa al administrador que el proveedor se registré de

manera satisfactoria.

2.2 Flujo alternativo.

1. El administrador presiona en el “Botén Nuevo” del formulario proveedor.
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2. El interfaz proveedor habilita los campos para ingresar datos.
3. El administrador procede a ingresar datos correspondientes.
4. El administrador presiona en el “Botoén Guardar” del formulario proveedor
5. El interfaz proveedor comienza a validar los datos ingresados.
6. La clase proveedor envia datos ingresados a la entidad proveedor
7. Laentidad proveedor procede a verificar los datos recibidos
8. Laentidad proveedor notifica a la clase proveedor que el proveedor ya se encuentra
registrado.
9. La clase proveedor comunica la duplicidad de los datos a la interfaz proveedor.
10. La interfaz proveedor informa al administrador que el proveedor ya se encuentra
registrado.
Precondicion
1. Que el proveedor no se encuentre registrado.
Postcondicion
1. Generar registro de proveedores.
Punto de extension
No.
CUS_Registrar producto
Descripcion
El siguiente C.U permite al vendedor(a) registrar un producto luego de hacer la compra
para mantener el stock actualizado.
Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico.

1. El vendedor(a) presiona en “Boton Nuevo” del formulario producto



13.

14.

15.
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El interfaz producto habilita los capos
El vendedor(a) selecciona a un proveedor de la lista de proveedores.
El vendedor(a) selecciona categoria de la lista de categorias
El vendedor(a) ingresa informacion del producto
El vendedor(a) realiza clic en el “Boton Guardar” del formulario producto
El interfaz producto valida los datos ingresados por el vendedor
La clase producto envia datos a la entidad producto
La entidad producto verifica si en producto ya se encuentra registrado
La entidad producto notifica que el producto se registrd correctamente.
La clase producto notifica a la interfaz producto que la operacion fue de manera
satisfactoria.

El interfaz producto informa al vendedor que el producto se registré correctamente.

2.2 Flujo alternativo.

1.

N

8.

9.

10.

11.

El vendedor(a) presiona en “Botén Nuevo” del formulario producto

El interfaz producto habita los capos

El vendedor(a) selecciona a un proveedor de la lista de proveedores.

El vendedor(a) selecciona categoria de la lista de categorias

El vendedor(a) ingresa informacion del producto eléctrico

El vendedor(a) hace clic en el “Botén Guardar” del formulario producto
El interfaz producto valida los datos ingresados por el vendedor

La clase producto envia datos a la entidad producto

La entidad producto verifica si en producto ya se encuentra registrado
La entidad producto notifica que el producto ya se encuentra registrado.

La clase producto notifica la duplicidad de datos a la interfaz producto.
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12. El interfaz producto informa al vendedor que el producto ya se encuentra registrado.
Precondicion
1. Que el producto no esté registrado en la base de datos.
Postcondicion
1. Actualizacion de stock
2. Generacion lista de productos
Punto de extension
No.

CUS_Registrar compra

Descripcion
El siguiente C.U permite al vendedor(a) registrar las compras de productos realizadas y asi
disponer de un registro detallado de las compras adquiridas.
Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico

=

El vendedor(a) realiza clic en “Boton Nuevo” del formulario compras

2. Lainterfaz compra habilita los campos bloqueados para ingresar datos

3. El vendedor(a) selecciona un proveedor de la lista de proveedores.

4. El vendedor(a) selecciona tipo de comprobante

5. El vendedor(a) ingresa nimero de comprobante.

6. El vendedor(a) selecciona nombre de un producto de la lista de productos filtrados
por cada proveedor seleccionado en el paso 3.

7. El vendedor(a) ingresa detalles del producto tales como cantidad, precio, etc.

8. El vendedor(a) presiona en el “Boton Guardar”

9. Lainterfaz compra valida los datos ingresados
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11.

15.

16.

17.
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La clase compra envia los datos ingresados a la entidad compra para que sean
verificados.
La entidad compra realiza la verificacion de los datos en su registro tales como
numero de comprobante de compra.
La entidad compra informa que la compra se registré de manera correcta.
La clase compra notifica al interfaz de compra que la operacion se realizo de manera
exitosa.
La interfaz compra informa al vendedor que la compra se registr6 de manera

correcta.

2.2 Flujo alternativo

1.

2.

3.

4.

10.

11.

El vendedor(a) realiza clic en “Boton Nuevo™ del formulario compras

La interfaz compra habilita los campos bloqueados para ingresar datos

El vendedor(a) selecciona un proveedor de la lista de proveedores.

El vendedor(a) selecciona tipo de comprobante

El vendedor(a) ingresa numero de comprobante.

El vendedor(a) selecciona nombre de un producto de la lista de productos filtrados
por cada proveedor seleccionado en el paso 3.

El vendedor(a) ingresa detalles del producto tales como cantidad, precio, etc.

El vendedor(a) presiona en el “Boton Guardar”

La interfaz compra valida los datos ingresados

La clase compra envia los datos ingresados a la entidad compra para que sean
verificados.

La entidad compra realiza la verificacion de los datos en su registro tales como

numero de comprobante de compra.
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12. Si la entidad compra encuentra que el nimero de comprobante ya se encuentra
registrado notifica la existencia de la compra.
13. La clase compra notifica al interfaz de compra la existencia de duplicidad en los
datos.
14. La interfaz compra informa al vendedor que la compra ya se encuentra registrado
Precondicion
1. Que la compra con el nimero de comprobante que aparece en el documento no se
encuentre aun registrado.
Postcondicion
1. Permite generar un registro de compras.
2. Actualiza stock de productos.
Punto de extension
No.
CUS_Registrar cliente
Descripcion
El presente C.U permite al vendedor(a) registrar un cliente para generar las ventas del dia,
asi como también generar los comprobantes tales como boleta o factura.
Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico
1. El vendedor(a) hace Clic en “Boton Nuevo” del interfaz cliente
2. Elinterfaz cliente habilita los campos deshabilitados
3. El vendedor(a) ingresa informacién del cliente a registrar.
4. El vendedor(a) presiona en el “Boton Guardar” del interfaz cliente

5. Elinterfaz cliente valida los datos ingresados por el vendedor.
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7

1

. Laclase cliente envia los datos a la entidad cliente.
. Laentidad cliente verifica los datos en su registro

1. La entidad cliente notica a la clase que se registrd cliente.

12. La clase cliente notica a la interfaz que la operacion fue de manera exitosa.

13. La Interfaz cliente informa al vendedor que se registro el cliente.

2.2 Flujo alternativo

1.

2.

8

9

El vendedor(a) hace Clic en el “Boton Nuevo” del interfaz cliente

El interfaz cliente habilita los campos deshabilitados

El vendedor(a) ingresa los datos del cliente

El vendedor(a) hace clic en el “Boton Guardar” del interfaz cliente

El interfaz cliente valida los datos ingresados por el vendedor.

La clase cliente envia los datos a la entidad cliente.

La entidad cliente verifica los datos en su registro

. La entidad cliente notica a la clase que el cliente ya existe en la base de datos.

. La clase cliente notica a la interfaz que existe una duplicidad de datos.

10. La Interfaz cliente informa al vendedor que el cliente ya existe.

Precondicion

1. Que el cliente no se encuentre registrado en la base de datos

Postcondicion

1. Generar registro de clientes.

Punto de extension

Desc

Ninguna.
CUS Generar factura

ripcion
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El presente C.U permite al vendedor(a) generar una factura a la hora de realizar una venta

de un producto a un cliente respectivo

2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico

1.

2.

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

El vendedor(a) precio en “Boton Nuevo” del interfaz ventas

El interfaz venta habilita campos bloqueados

El vendedor(a) busca cliente

El vendedor(a) ingresa numero de ruc del cliente para realizar la busqueda

El interfaz ventas valida los datos ingresados para la basqueda

La clase factura envia los datos a la entidad cliente.

La entidad cliente verifica en su registro la existencia o no del cliente

La entidad cliente informa que el cliente se encuentra registrado

La clase factura notica a la interfaz que la validacion es correcta

La interfaz muestra datos del cliente al vendedor

El vendedor(a) selecciona al cliente

Luego de haber seleccionado al cliente el vendedor realiza la busqueda de un
producto.

Ingresa cdédigo del producto a buscar.

La interfaz factura valida los datos ingresados

La clase factura envia los datos a la entidad factura

La entidad factura verifica la existencia del producto en su lista de registros
La entidad producto ratifica que el producto fue encontrado a la clase factura.
La clase factura notifica que la validacion fue correcta al interfaz factura

El vendedor(a) selecciona producto.
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20. Luego de seleccionar el producto el vendedor ingresa cantidad.
21. El vendedor(a) presiona clic en el “Boton Generar” en la interfaz factura
22. El interfaz factura comprueba los datos ingresados y los dirige a la clase factura.
23. La clase factura envia los datos a la entidad factura.
24. La entidad factura acepta los datos en su registro
25. La entidad factura comunica a la clase que se registro la factura
26. La clase factura informa a la interfaz factura que la operacion fue exitosa
27. El interfaz factura informa al vendedor que se gener0 la factura de manera exitosa.
2.2 Flujo alternativo.
No.
Precondicion
1. Que el cliente cuente con nimero de RUC
2. Que el cliente este registrado en la base de datos
3. Que exista el producto solicitado.
Postcondicion
1. Generacion de factura.
Punto de extension
No.
CUS_Generar boleta
Descripcion
El presente C.U permite al vendedor generar una boleta a la hora de realizar una venta de
un producto a un cliente respectivo
Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico



10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

21.
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El vendedor(a) presiona en “Boton Nuevo” del interfaz ventas
El interfaz ventas habilita los campos blogueados
El vendedor(a) procede a realiza busqueda de cliente respectivo.
El vendedor(a) ingresa DNI del cliente a buscar
El interfaz venta envia datos a la clase boleta para que valide los datos ingresados.
La clase boleta recibe los datos y los dirige a la entidad cliente.
La entidad cliente verifica la existencia del cliente en sus registros
La entidad cliente confirma la existencia del cliente en sus registros a la clase
boleta.
La clase boleta notifica al interfaz ventas que la validacion de los datos fue correcta
La interfaz venta muestra los datos del cliente al vendedor
El vendedor(a) selecciona al cliente
El vendedor(a) busca producto
El interfaz envia datos a la clase boleta para que sean validados.
La clase boleta envia datos a la entidad producto
La entidad producto valida datos en su registro
La entidad producto notifica a la clase boleta que el producto fue encontrado en
registro
La clase boleta notifica a la interfaz que la validacion de los datos fue de manera
correcta.
La interfaz venta muestra los datos del producto al vendedor
El vendedor(a) selecciona producto
El vendedor(a) ingresa cantidad.

El vendedor(a) presiona en el “Boton Generar Boleta” del interfaz ventas
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22. La interfaz ventas envia datos a la clase boleta para que los datos sean comprobados
23. La clase boleta envia datos a la entidad ventas.
24. La entidad ventas acepta los datos en su registro
25. La entidad venta informa a la clase ventas que se registro la boleta en su registro
26. La clase boleta informa a la interfaz ventas que la operacion de registro fue exitosa.
27. La interfaz ventas informa que la generacion de la boleta fue de manera correcta.
2.2 Flujo alternativo
No.
Precondicion
1. Que el cliente esté registrado en la base de datos
2. Que exista el producto solicitado.
Postcondicion
1. Generacion de boleta
Punto de extension
No.
CUS_Generar reporte empleado
Descripcion
El presente C.U permite realizar al administrador un reporte de empleado.
Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico
1. El Administrador selecciona el moédulo reportes del interfaz mena principal del
programa
2. El Administrador selecciona la opcion empleado del interfaz reporte

3. El Administrador ingresa DNI empleado en la interfaz de reporte
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4. El interfaz reporte valida los datos ingresado
5. El interfaz empleado envia datos a la entidad empleado
6. La entidad empleada verifica datos
7. Laentidad empleada notifica a la clase empleado que los datos fueron encontrados
8. Laclase empleado informa al interfaz reporte que la operacion se realizd de manera
correcta
9. Lainterfaz reporte muestra datos al Administrador
10. El administrador hace clic en el boton reporte
11. El interfaz reporte envia datos al interfaz reporte de empleado
12. El interfaz reporte empleado captura los datos
13. El interfaz reporte empleado muestra informe al administrador.
2.2 Flujo alternativo
No
Precondicion
1. Que el empleado se encuentre registrado
Postcondicion
1. Generar reporte de empleado
Punto de extension
No.
CUS_Generar reporte factura
Descripcion
El presente C.U permite al vendedor(a) realizar un reporte de factura de las ventas que se
realizan diariamente.

Flujo de Eventos



2.1 Flujo bésico
1. El vendedor(a) selecciona el modulo reportes del interfaz Menu del programa
2. El vendedor(a) selecciona opcion ventas del interfaz reporte
3. Selecciona la opcidn factura.
4. El vendedor(a) establece rango de fechas inicio y final
5. El vendedor(a) realiza clic en el boton mostrar del interfaz de reporte
6. La clase factura valida datos
7. Laclase factura envia datos hacia la entidad ventas
8. Laentidad ventas verifica datos recibidos
9. Laentidad ventas notifica a la clase factura que se encontraron los datos
10. La clase factura informa a la interfaz reporte que la operacion fue realizada.
11. La interfaz reporte muestra datos a | vendedor
12. El vendedor(a) selecciona ventas de la lista
13. El vendedor(a) realiza clic en el botdn reporte
14. El interfaz reporte envia datos al interfaz reporte de facturas
15. La interfaz reporte de factura captura los datos
16. La interfaz reporte factura carga la informacion y muestra informe al vendedor.
2.2 Flujo alternativo
No
Precondicion
1. Que las facturas hayan sido generadas en el rango de fecha establecido.
Postcondicion
1. Generar reporte de factura

Punto de extension



No

CUS_Generar reporte boleta

Descripcion
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El presente C.U permite al vendedor(a) realizar un reporte de boleta de las ventas que se

generan diariamente

Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico

1.

2.

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

El vendedor(a) selecciona el mddulo reportes del interfaz Menu del programa

El vendedor(a) selecciona opcion ventas del interfaz reporte
Selecciona la opcion boleta.

El vendedor(a) establece rango de fechas inicio y final

El vendedor(a) realiza clic en el boton mostrar del interfaz de reporte
La clase boleta valida datos

La clase boleta envia datos hacia la entidad ventas

La entidad ventas verifica datos recibidos

La entidad ventas notifica a la clase boleta que se encontraron los datos

La clase boleta informa a la interfaz reporte que la operacion fue realizada.

La interfaz reporte muestra datos a | vendedor

El vendedor(a) selecciona ventas de la lista

El vendedor(a) realiza clic en el boton reporte

El interfaz reporte envia datos al interfaz reporte de boleta

La interfaz reporte de boleta captura los datos

La interfaz reporte boleta carga la informacion y muestra informe al vendedor.

2.2 Flujo alternativo
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No.
Precondicion
1. Que exista boleta en el rango de fecha establecida.
Postcondicion
1. Generar reporte de boleta.
Punto de extension
No.
CUS_Reporte general ventas
Descripcion
El siguiente C.U permite al vendedor(a) realizar un reporte general de las ventas mediante
rango de fechas.
Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico
1. El Vendedor selecciona el mddulo reportes del interfaz mena principal del
programa
2. El vendedor(a) selecciona la opcion ventas del interfaz reporte
3. El vendedor(a) selecciona la opcidn reporte general
4. El vendedor(a) estable un rango de fechas para realizar la busqueda de las ventas
5. El vendedor(a) realiza clic en el boton mostrar del interfaz de reporte
6. El interfaz reporte envia datos a la clase reporte para que se realice una validacion
7. Laclase ventas envia datos a la entidad ventas
8. Laentidad ventas verifica los datos recibidos
9. Laentidad ventas informa que los datos fueron encontrados

10. La clase ventas informa al interfaz reporte que la operacion fue realizada
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11. El interfaz reporte muestra datos al vendedor
12. El vendedor(a) realiza clic en el botdn reporte
13. El interfaz reporte envia datos al interfaz reporte de ventas
14. El interfaz reporte de ventas captura los datos
15. El interfaz reporte de ventas muestra informe al vendedor
2.2 Flujo alternativo
No.
Precondicion
1. Que exista ventas realizadas en el rango de fechas seleccionados.
Postcondicion
1. Generar reporte de ventas
Punto de extension
No.
CUS Generar reporte general productos
Descripcion
El siguiente C.U permite al vendedor(a) realizar un reporte general de los productos
registrados.
Flujo de Eventos
2.1 Flujo bésico
1. El vendedor(a) selecciona el médulo reportes del interfaz mena principal del
programa
2. El vendedor(a) selecciona la opcién producto del interfaz reporte
3. El vendedor(a) selecciona la opcién reporte general

4. El vendedor(a) realiza clic en el boton mostrar del interfaz reporte
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5. El interfaz reporte envia datos a la clase producto para que los datos sean
validados
6. La clase producto envia datos a la entidad producto
7. Laentidad producto verifica los datos recibidos
8. Laentidad producto notifica a la clase producto que los datos existen
9. La clase producto informa a la interfaz reporte que la operacion se realizé de
manera correcta
10. La interfaz reporte muestra lista de productos al vendedor
11. El vendedor(a) realiza clic en el botdn reporte
12. El interfaz reporte envia datos a la interfaz reporte de producto
13. El interfaz reporte de productos captura los datos
14. El interfaz reporte producto muestra informe al vendedor.
2.2 Flujo alternativo
No.
Precondicion
1. Que exista registro de productos
Postcondicion
1. Generar reporte de productos
Punto de extension
No
CUS_Reporte general clientes
Descripcion
El presente C.U permite al vendedor(a) realizar un reporte general de los clientes

registrados.
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2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo bésico

1.

10.

11.

12.

13.

El vendedor(a) selecciona el modulo reportes del interfaz menud principal del
programa

El vendedor(a) selecciona la opcion cliente del interfaz reporte

El vendedor(a) ingresa DNI 0 RUC del cliente para realizar una busqueda

El interfaz reporte valida datos ingresados

La clase cliente envia datos a la entidad cliente

La entidad cliente verifica datos recibidos

La entidad cliente informa a la clase cliente que los datos fueron encontrados

La clase cliente notifica al interfaz reporte que la operacion se realiz6 de manera
correcta

El interfaz reporte muestra lista de clientes al vendedor

El vendedor(a) realiza clic en el boton reporte

La interfaz de reporte envia datos al interfaz de reporte de clientes

La interfaz de reporte de cliente captura los datos

El interfaz de reporte de cliente muestra informe al vendedor.

2.2 Flujo alternativo

No.

Precondicion

1. Que exista registro de clientes

Postcondicion

1. Generar reporte de clientes

Punto de extension



No.
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CUS_Generar reporte proveedores

1. Descripcion

El presente C.U Permite al vendedor(a) generar reporte de proveedores existentes.

2. Flujo de Eventos

2.1 Flujo Basico

1.

10.

11.

12.

13.

El vendedor(a) selecciona el mddulo reportes del interfaz menu principal del
programa

El vendedor(a) selecciona la opcidn proveedor del interfaz reporte

El vendedor(a) ingresa RUC del proveedor para realizar la busqueda

El formulario reporte validad datos ingresados

La clase proveedor envia datos a la entidad proveedor

La entidad proveedor verifica los datos recibidos

La entidad proveedor informa que los datos fueron encontrados

La clase proveedor notifica a la interfaz reporte que la operacién se realizo de
manera correcta

El interfaz reporte muestra proveedor encontrado al vendedor

El vendedor(a) presiona en el botdn reporte

El formulario reporte envia datos a la interfaz reporte de proveedor

El interfaz reporte de proveedor captura los datos

El interfaz reporte de proveedor muestra informe al vendedor.

2.2 Flujo alternativo

No.

3. Precondicién
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1. Que exista registro de proveedores
Postcondicion
1. Generar reporte de proveedores
Punto de extension
No.
CUS_Generar reporte compras

Descripcion
El presente C.U permite al vendedor(a) realizar un reporte general de las compras que se
realizan periédicamente.
Flujo de Eventos
2.2  Flujo basico

1. EIl vendedor(a) selecciona el modulo reportes del interfaz menu principal del

programa

2. El vendedor(a) selecciona la opcion compras del interfaz reporte

3. El vendedor(a) selecciona la opcién reporte general

4. El vendedor(a) establece un rango de fechas para realizar busqueda

5. El vendedor(a) presiona clic en el botén mostrar

6. EIl formulario reporte validad datos

7. La clase compras envia datos a la entidad compra

8. La clase entidad verifica los datos recibidos

9. Laentidad compra informa a la clase compra que los datos fueron encontrados

10. La clase compra informa a al interfaz reporte que la operacion se serializo de

manera correcta.

11. El interfaz reporte muestra lista de compras al vendedor



12. El vendedor(a) realiza clic en el botdn reporte
13. El interfaz de reporte envia datos a la interfaz de reporte de compras
14. La interfaz de reporte compra captura los datos
15. La interfaz de reporte de compra muestra informe al vendedor.
2.2 Flujo alternativo
No.

Precondicion

1. Que exista registro de compras en los rangos de fechas establecidos.

Postcondicién
1. Generar reporte de compras
Punto de extension

No.
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1.4.3.3 Diagrama de secuencia

Figura 18. Diagrama de secuencia inicio de sesion.

sd Diagra de Secuencia Inicio de Sesion )

A O

: TN_Vendedor(a) :|_Acceso

O 1O

s 1_Menu : I_Bienvenida 1 C_Acceso

O O

: E_Usuario

loop Validar Inicio de Sesion )

+ 2 Click en "Ingresar”

[rB : Datos Incorrectos

1: Ingreéar Nombre de usuario y constrasena

-Walidar credenciales

4 : Verificar credencialeg

5 - Bug

=

' & : Datos incorrectos

7 - Error en la Validacion

c%r usgario y contrasefia

I:I‘ 12 - Presenta mend

=
v 9 Datos correctos

11 : Mostrar | ' 10 - Invocar
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Figura 19. Diagrama de secuencia registrar empleado.
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sd Diagrama de Secuencia Registrar Empleado )

A O

. A_Administrador : |_Empleado

O

O

: E_LEmpleado

1: Clickien "Botén Nuevo”

loop Validar Duplicidad Empleado )

+ 3 : Ingresar datos

4: Clic§< en "Boton Gua.rda:l

: Habiljtar campos

10 ::Empleado existe

9 : Duplicidad de datos

: C_Empleado

5 : Validar datos ingresados

6 : Enviar datos

8 : Empleado existe

-
7 l Veri}ica.r Datos

il

12 : Se realizo operacion

:.{ __________________________

13 : Empleado registrado

°

I

11 : Empleado registrado




Figura 20. Diagrama de secuencia crear usuario.
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sd Diagrama de Secusncia Crear Usuario )

R O

: Click en "Botdn nuevo™

P T PR

3 - Ingresar DNI Empleado :

: A_Administrador : I_Usuario : C_Usuario

O O

: E_Empleado

campao buscar empleado

5 : Enviar datos

O

: E_Usuario

P :

: = | 18 : Usuario registrado
: - Se realizd operacian :
Wﬂ - Usuario registrado [I i i

; "'| 4 - Validar datos
i ; T icar datos
: 8 - Confirmar datos 5? . Datos encontrados
[ : :{ _______________________
| 5 Vostrarcatos : :
loop Validar Usuario ] 5 5 : :
10 Ingresar Usuario y Clave
11 Click en "Boton guardar'_ ; H
: ; ' 13 - Enviar datos :
; 1 12 - \alidar datos | > |
. : i 15 : Usuario}ya existe L4 : Velificar datos
16 - Duplicidad de datos |
‘a I : !
| 17 - Usuario ya existe
: | e 1




Figura 21. Diagrama de secuencia registrar proveedor.
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sd Diagrama de Secuencia registrar proveedor )

R O O O

: TN_Administrador :|_Proveedor : C_Proveedor : E_Proveedor

loop Validar Proveedor )

1: Clik en "Boton Nugvo”

b ! |2 : Habilitar campos
.j

> :
-15 - VWalidar datos ingresados

3 Ingresa datos

4 : Click "Boton Guardar”

& : Enviar datos

Dﬁ : Duplicidad de los datos

D‘ 10 : Empleado existe

> : 7 - Verfica Datos

[F: Provesdor registra
; EPE : Se realizd operacién
I:l‘ 13 : Proveedor registrado L




Figura 22. Diagrama de secuenc

ia registrar producto.
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sd Diagrama de Secuencia Registrar Producto )

R

O O

: TN_Vendedor(a) : |_Producto : C_Producto

O

: E_Producto

loop Validar Producto )

1: Click en "Botan Nuem;_l_

[ | E :IHabiIita campos

3 : Seleccionar prweedur.

! 4 Seleccionar Categoriah

55 - Ingresar datos productg_i_

% - Click en "Boton Guarda;;—

7 : Validar datos

1

S : Enviar datos

1 : Duplicidad de datos !

|:|‘12 - Producto ya existe

< 10 : Producto existe

>
2] I Verilicar datos

: : I'ccl.?- - Producto registrado
! [Fd - Se realizé operacion !
I:PS : Se Registro producto




Figura 23. Diagrama de secuencia registrar compra.
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s Diagrama de Secuencia Registrar Compra )

r 1O

: TN_Vendedor(a) »|_Compra

O

: C_Compra

loop Validar Compra ) :

1

- Click en "Botdn Muewp”
.—h_..

H

E : fllal:uil'rta campaos

3 : Selectionar proveedor

f-

4 : Selectionar tipo de comprobante
—

5 : Ingrear Numero comprobahte
"

6 : Selectionar lista de producips
—

Ei Igres;ir detallle de prod uctor
———————

"
0
[
0
[ -

8 : Click &n " Boton Guardar"
9 : Validar datos

|

10 : Enviar datos

14 : La compra ya existe :I:
3

{12 - Compra ya existe

- Duplicidad en los d:atos

." 11 - Verificara datos

17 : Se registrd compra

=
1 15 : Se registro compra)

- Operacion exitosa




Figura 24. Diagrama de secuencia registrar cliente.

sd Diagrama de Secuencia Registrar Cliente )

R O O O

: TN_Vendedor(a) : I_Cliente : C_Cliente : E_Cliente
loop Validar Cliente ) ! :
i 1:Click en "Botén Nusva" ! ' '
; 2 - Habilitar campos i
' 3 Ingresar datos cliente : :
*4: Click en "Botén Guardar® | : :
5 Validar datos !

6. Emviar datos

—
E 7 tum%rnbar datos

18 : Cliente ya existg
9 : Duplicidad en los datps

Iil‘ 10 : El cliente ya existe

11 Cliente registracdg

!'.2 - Operacion exitosa » _T

I:-r 13 : Se registro cliente




Figura 25. Diagrama de secuencia generar factura.

sd Diagrama de Secuencia Generar Factura )

X HO O

1: l::Iick en "Boton Nuevo”

Iiab]ita campo

3 . Buscar cliente L

[ P [

: 4 Ingresa RUC

5 - Validar datos i

[

==

: TN_Vendedor(a) :1_Venta : C_Factura : E_Producto

O O

'U & - Enviar Datos

il
| - U" 9 : Validacion correcta |
LJ"' 10 : Muestra cliente L

i 11 : Selecciona cliente

12 : Buscar prnducto:U

13 Ingresar codigo pr{:l:luq._t_lr_-'
i LJ 14 : Validar datos |
. L

15 : Enviar datos _

519 - Selecciona producto

: 16 idar datos
] i - ff “Producto encontrade
CL| 18 : Validacion correcta v :

: E_Cliente

\er

r dabos

Q

: E_Ventas

20: Ingres;e:u'l{c:arﬂiﬂzu:ll_l-:-|
21 - Click en "Botdn Gene__Lr—‘I
rL| 22 ;. Comprobar datos 5
i : 'U
: | 26 Operacion exitosa  ke-----woca-n--x-

127 : Factura generada U--

L 5 i

! 23-Enviadatos |

AR VS registrd Yactura
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Figura 26. Diagrama de secuencia generar boleta.

sd Diagrama de Secuencia Generar Boleta )

R 1O

: TN_Vendedor(a) s Venta

1: Click &n "Boton Muevo™

3 : Buscar cliente

O

: C_Boleta

’D 5 - Validar datos

O @,

: E_Cliente : E_Producto

6 - Enviar datos H

: 4 Ingresar DNI .I:I

; 11 : Selecciona cliente

12 : Buscar producto H

: - 9:
LI" 10 : Muestra cliente I:I‘

Walidacion correcta

.Ij’ 13 : Validar datos
1

8 . Cliente encontrado

« D‘l?
186 : Muestra producto ,

: 19 : Selecciona producto :

1

: 20 : Ingresa cantidad

21 : Click en "Generar boleta"

Validacion comrecta

- Comprobar datos

27 - Boleta generada

14 : Envigr datos

" 16 : Producto;encontrado

¢ 23 - Enviar datos

idar datos

O

: E_Ventas

T

,I-_:Jl 22
D‘za

- Operacion exitosa
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Figura 27. Diagrama de secuencia generar reporte empleado.

50 Diagrama de Secusencia Generar Reporte Empleaﬂu

A0 1O

: TN_Administrador : _Menu + |_Formulario Reporte

1: Clic M6dulo Reportes

2: Seleccinna:[;l;ifm empleado

4 - \alida datos

: C_R_Empleado

O

.D 5 : Envia datos

i
'
]
4
:
'
i
i
'
T
'
i
'
]
'
T
'
i
i
i
'
i
'
i
'
]
]
P
'
i

3 Ingresar nu:l"nem de DI

9 Muestra datos
10 : Clic Botén Reporte

11 : Envia datos

O

: E_Empleado

- erfica dafos

HO

13 - Muestra mmrme

: I_R_Empleado
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Figura 28. Diagrama de secuencia generar reporte boleta.

sd Diagrama de Secuencia Generar Reporte Boleta )

A \@, O O O O

: TN_Vendedor(a) :_Menu : |_Formulario Reporte : C_R_Boleta : E_Ventas :1_R_Buoleta
1} Clic Médulo Reportes

2 Seleccionar la opcior Ventas

3: S:eleccionar la opcion B:bleta

!
L '

d:l : Establecer rango deifecha inicio y final

5 - Clic Botén Mastrar : !

i : 6 - Valida datos i : i

: .D 7 : Envia Datos

'3 Datos encontrados

: : I I 10: Operacion realizada
I:r 11 - Mu?stra datos '

- Verifica Datos

: 17 : Selecciona Ventas de la lista :

13 : Clic Bbton Reporte ! i !
: 14 : Envia datos

ptura datos

g

16 : Muestra informe




Figura 29. Diagrama de secuencia generar reporte factura.

sd Diagrama de Secuencia Generar Reporte Factura )

X FO O

' 3: Seleccibnar Factura

' 4 Establecer rangc:é de fecha inicio v final

5:Clic Eiditc’:n Maostrar

O

: TN_Vendedor(a) : 1_Meni : I_Formulario Reporte : C_R_Factura
1~ Clic Médulo Reportes; :
12 - Seleccionar opcion wentas >

O

|_O

: E_Ventas :|_R_Factura

- Verffica datos

§ § § "‘: Datos encontrado i
11 - Musstra datos F’J : Operacion reallzadai

12: Seleccionaiventas de la lista -
13 - Clic Béton Reporte "'j 14} Envia datos L

tura Datos
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Figura 30. Diagrama de secuencia reporte general ventas.

sd Diagrama de Secuencia Reporie general Ventas )

1: Clic Médulo Reportes

2 Seleccionar opcion ventas

X O 1O O

: TN_Vendedor(a) :1_Mend :|_Formulario Reporte : C_R_Ventas

O

: E_Ventas

|_O

:|_R_Ventas

: : > i :
3 : Seleccinar reports general ||
4 : Establcer rangcﬁl de fechas L
5 : Clic Botén Mostrar .T
- : § - Yaljda dagos L 7:EnviaDatos _ !
= . !
! ! ica datos |
_ﬂ) - Operacion realizada, -Batgs-pntortrada .
I:r 11 : Muestra:datos - : :
12 : Clic Boton !:iepnrte o 13 - Envia datos
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Figura 31. Diagrama de secuencia generar reporte general productos.

sd Diagrama de Secuencia Generar reporte general de Productos )

R O 1O

li: Clic Modulo F'.epurtesi |

2 - Seleccionar u'pciijn Producto

: TN_Vendedor(a) :1_Mend : |_Formulario Reporte : C_R_Producto

O O

: E_Producto

|_O

14: E.I'Iuestra informe de pruduct:crs

3 : Seleccionar upc:if:m reporte general
4 - Clic Botgn Mostrar -._:
5 : Validar datos '
: : -
' : & : Enviar datos
: : - \erffica datos
| z o s i
I:r 10 - Mu esira datos : Operacion realizada B - Datos encuntradus:
' 11 : Clic Boton Reporte
- : .D + 12 : Envia datos
E‘E .................... .' ..................... PR N NN S S NN S - NN S NN NN N A P EER TR

:1_R_Producto
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Figura 32. Diagrama de secuencia generar reporte general clientes.

50 Diagrama de Secuencia Reporte general clientes )

A o 1O O O O

» TN_Vendedor(a) 1_Menu : |_Formulario Reporte + C_R_Cliente : E_Cliente :1_R_Cliente
1: Ciic Mddulo Clic Modulo Repoirtea : :
2 : Seleccionar opdion cliente :
i 3 - Ingrsar DNI 0 RUC .I:l ; :
{4 Validar datos _
; ; 5 Envia datos ;

Fm datos
[F Operacion realizaﬂaﬁ - Dalos encontrados

D‘ 9 : Muestra {;Iatue : :

10 : Clic Boton Fi?eporte 11 - Envia datos i

.I:i E- tura datos
"i """"""""""""" """""""""" T 13- Muestra informe """""""""""" """"""""""" |




Figura 33. Diagrama de secuencia Generar reporte proveedores.

sd Diag_rgma de Secuencia Generar Reporte Provesdores

X

TH_Vendedaor(a)

O

+1_Ment

1 :'Clic Médulo Reportes

2 - Seleccionat opcion Provesdor

O O

: |_Formulario Reporte : C_R_Proveedor  E_Proveedor

3: Ingiesar RUC

.q_._.__._.____.__._.__._.__ e . g

9 - MUgestra datos

10 : Clic Botdn Reporte

’D 4 - Valida datos

5 : Enviar datos

SWerlfica datos

1O

» I_R_Proveedor

!3 - Operacion realizada

N G IR Py Epy NNty Epuoe [pigen B [ Spugu My jpi M|
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Figura 34. Diagrama de secuencia Generar reporte compras.

sd Diagrama de Secuencia Generar Reporte Compras )

R \@, FO O O O

: TN_Vendedor(a) 1 1_Meni » |_Formulario Reporte » C_R_Compras » E_Compra »1I_R_Compras

1 Clic Médulo Reportes

2 : Seleccionar ppcion Compras

i 3 Seleccionar opgidn reporta general :I:

4 Establecer rango::de fecha inicio v finalh

h: Clic antﬁn Mostrar

@ : Valida datos

7 . Envia datos

- Operacion realizada :

11 - Muestra datos
12 - Clic B3ton Reporte

— Y
%1 S
o
@
e
E._
5
]

13 : Envia datos
- Captura datos

15 : Muestra infarme

i
'
‘
'
'

.
'




1.4.3.4 Diagrama de componentes

Figura 35. Diagrama de componentes.
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|
Interfaces Clases
' I_Bienvenida I_Menu_Principal C_Ventas C_Usuario
|_Acceso - EEEEEERE. = I_R_Boleta - 1 - C_Acceso
g (from Interfaces) .—'g (from Interfaces) O E (from Interfaces) E (from interfaces) | . g (from Clases) E (from Clases) (from Clases)
— .- s . «~ v ‘7 3 A % C Proveedor :
|_Usuario et - R A - - E - _ !
= i P |_R_Factura : /C_Cliente (from Clases) }
g {from Interfaces) A I A T E {from Interfaces) E,{fmm Clasas) | ; ; :C_Compras
o [ Repd-rtes | - J o P .S {(irom Clases)
I e oy | — || S COC Categora| >
g ‘ \ E -.--LR-Ventas . C_R_Productos |.- (from Clases)| .- i
P RIS Sy L R (from interfaces) . +f| - __(from Clases), —° C Aren
{rréfﬁ]?‘;%raafes) .‘_' - ‘ e "',' ':r- . Irl ;‘_\\.:‘_\__\-_ ."‘-& =7 : ..-_ i - ,:-, :' e ,\' EFOE:"?':::ISO] o {fI'DrI"I_C|ELSES}
£ ! Wb \__%_'I_R_—Bfﬂyeeq?ri_- - "Gf’F_rBf_tomgrais . —
|_Otros S e ) o (frorh Interfaces) | |1/~ =5.. _fffom Clages). > - : Lo
I_Empleado o sp e I_R_Usuario . - .- PR ChanEmeLr U7 i v e -
(fram Intertaces). - (from Interfaces) - (from Interfaces). | - - == - —7— — £ C_Producto | iC’R_Usuario
2 7 z AT g & P - A Lt o (from Clases) i {from Clases)
- Sy e S {_JI_R_Empleados || | ..£7 C.R-Ventas | .~ ; v -
L W e b I_R_ AL : ) == = ?
{rrc:FnFﬁﬁtséggzes) -_.|_Categoria | Ares- (fmm Interfaces) f. ’,%,'{ﬁﬁm Clases) . C_R-Cliente } ‘9 C_Cargo
—= - (from rlnierfaéeé]' '{from?n]t}érfacéé}-:; 4 ET - o s (f[Dm Clases) [ (from Clases)
. , § RS — — At LA | ; .
|_Sede -' CJ LR Cliens" b " C-RStock " C_Sede |\ L ;
- |_Comprobante |_Ventas .- |_Cargo - T e Tntertagas) s i — . ‘.Cf_CnpmprDbante
(from Interfaces) g (from Interfaces) g (from Interfates) g (from Interfaces) ,{ r{:‘rﬂl A af-f:}m Y B Sl [frbm Clases) (from Clases) "' i (from Clases)
e - IR o s O e ] b
g i Dagds Ay o A U I
e weee T £ s v L Y R
P E Proveedor E-Empleado E_Producto : E_Sede / E_Comprobante
: e - g {Ebm Datos) g’tf_mm Datos) 5 (from Datos) s (from Dat?-s} (from Datos)
£ L i E P s A
E_Cliente E_Compra L i
g (from Datos) g (from Datos) E_Categoria i . W -
(from Datos) E_Ventas E Carao E_Area E_Usuario
(from Datos) —-arg (from Datos) (from Datos)
(from Datos)




1.4.5.5 Diagrama de despliegue

Figura 36. Diagrama de despliegue

«SERVIDOR=> «SERVIDOR=
Servidor de Base de Datos SqlServer i i

E_Usuario E_Sede E_Cargo E_Proveedor
{from Datos) (from Datos) {from Datos) (from Datos)
E_Producto E_Empleado E_Cliente E_Compra
{from Datos) (from Datos) (from Datos) (from Datos)

E_Categoria E_Ventas E_Comprobante E_Area
{from Datos) (from Datos) {from Datos) (from Datos)

Hh Hh

A
=|MPRESORA® aSWITCH»
Impresora de Red Red — | s -
,u" Red
«CLIENTE=
PC-Vendedor(a)
|_Acceso I_Compras
(from Interfaces) (from Interfaces)
I_Bienvenida I_R_Boleta
_| Lio aCLIENTE»
(from Interfaces) (from Interfaces) PC-Administrador
I_Menu_Principal I_R_Proveedor |_Acceso I_Usuaric |_Reportes I_Area I_R_Ventas
(from Interfaces) {from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) {from Interfaces)
I_R_Stock I_R_Boleta I_Bienvenida I_Producto I_R_Stock I I_R_Proveedor
(from Interfaces) {from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces)
I_R_Cliente I_R_Compras I_Menu_Principal I_Compras I_Sede I_R_Boleta I_R_Empleados
(from Interfaces) {from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Imterfaces)
I_R_Ventas I_Producto I_Empleado 1_Otros I_R_Compras I_R_Factura I_R_Usuario
(from Interfaces) {from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) {from Interfaces)
/ g |_Categoria |_Proveedor %I_{:umprullanhe |_Otros I_R_Cliente
oo . e (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces) (from Interfaces)
Impresora Local Impresora Local



1.4.3.6 Diagrama de base de datos

Figura 37. Diagrama de base de

datos modelo légico.

Area
Cod_Area: char(3)

Detalle_Compras

Menu_Usuano

Usuano

Provincas

Cod_usuano: char(S)

:

CodProv: char(8)

Usuano: varchar(20)
Password: varchar{20)
Estado: varchar(10})

| Menu: har(20}

Area: varchar(B0) FEZT.IUE:LZTE =r(20}

Fecha: date Cod_usuanieo: char(5) [FK)
Compras |

Mavel T
Fecha: date

Cod_Compras: char(8)

Cod_Ingreso: char(8) (FK)
ld_Producto: char(3) (FK)
Canbdad: integer

Precio: decmal{11,2) E

Importe: decamal{11,2)

Cod_Proveedor: char(S) (FK)
Cod_Empleado: char(5) (FK)
Tipo_Comprobante: char(5)
Sene_Comprobante: varchar(7)
MNum_Comprobante: varchar(10)
Fecha: date

Igv: decamal(4,2)

Subtotal: decamal(11,2)

Total: decmal(11,2)

uenta: char{13}

Cod_Empleado: char(S) (FK]
W

Mom F*r::n'.I char[EE

Empleado

Cargo

Cod_Cargo: char(5)

Cargo: varchar(60}
Fecha: date

*—  Soda |

Cod_Empleado: char(S)

Mombres: varchar(S0)
DMl char(8)

E Sexo: char{10)

Cantdad: integer

Froveedor

Cod_Proveedor: char(S)

Mombre: varchan(104)
Ruc: char(11)

Dweceson: varchar100)
Telefono: varchar(7)
Celular: char(3)

Email: varchar(60})

Ud: wvarchan(104)

fecha: date

Sector_Comeraal: varchar(60)

Comprobante

|

Imiporte: decimal{11

Precso: decmal{11,2)

Cod_Wenta: char(8) (FK)}
ld_Products: chan(3) (FK)

Cod_Comprobante: char(S)

Mombre: varchar(30)
Fecha: date

L
g Preducto

Cod C

ategonia: chan(5) J

Mombre: varchar(50)
Fecha: date

ld_Producto: char(3)

2}

Cod_Proveedor: cha
Cod_Categona: char
Codigo: varchar(50)
MomProducts: varch
Descnpoon: varchar
Precio_venta: decim
Preco_Compra: dec
Stock: integer

Celular: char(S)

Mail: varchar{70)
CodDep: char(8) (FK)
CodProv: char(8) (FK)
CodDhs: char(8) (FK)
Direcoion: varchan|100)
Cod_Sede: char(3) (FK)
Cod_Area: char(S) (FK)
Cod_Cargo: char(3) (FK)
Estado: varchar(10)
FechaRegiztro: date

Cod_Ventas: char(8)

Cod_Empleado: char(S) (FK]
Cod_chente: chan(3) (FK}
Tipe_comprobante: char{7)
lgv: decamal{4,2)

Subtotal: decmal{11,2)
Total: decamal(11,2)
Fecha_hora: date

ApelidoPaterno: varchar(30)
ApelidoMaterno: varchar(30)

Cod_Sede: char(5)

f Sede: varchar(60)
FE{:ha ::IatE

|
|

Cistmtos |

CodDhs: chan(8)

MNomDis: char(50)
CodProv: char(8) (FK)

|
|

Chente .

Cod_chente: char(2)

Nombre_Razon: varchar(50)

Celular: char(3)
Telefono: char(7)
DMNI_Rue: char(8)

Dwrecoion: varchar(80)

Departamentos
CodDep: char(d)
NomDep: char(50)
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Figura 38. Diagrama de base de datos modelo fisico.
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Cargo
Comprobante ® Cod_Cargo Ventas - Detalle Ventas
¥ Cod_Comprobante Cargo ¥ CodVenta: Cliente Cod_Venta
en
Nombre Fechz Coo_Empieado - id_Producto
Cod_diente ¥ Cod_ciente
Fecha = N s Cantidad
Tipo_comprobante oo ombre_Razen Precio
Celular
Empleado igv Tt Iimporte
eizfono
: ¥ Cod_Empleado Subtotal
Usuario DN R A
¥ Cod_usuaro ApslidoPzterno Total
Direccion
Usuario ApelidcoMaterno Fecha_horz Producto
Password Nombres ¥ i_Producto
DNI Cod_Provesdor
Estado Proveedor -
Nivel_Cuenta Sexo Compras © Cod_Provesdor Cod_Categoria
Fecha Celular ¥ Cod_Compras Nombre Codigo
Cod_Empleado Mzl Cod_Proveedor =S o] NomProducto
CodDep e Cod_Empleado Sector_Comercial Desaipdion
CodProv fooe—] Tipo_Comprobante —— Direccion Precio_venta
| CodDis Serie_Comprobante s = Precio_Compra
_ Direccion Num_Comprobante Stock
Menu_Usuario - otk
i g £ha Email
Coo_Area gV Ur {f} §
Cod_C Subtotal .
Cod_usuario = fecha Categoria
Estado Total ¥ Cod_Categoria
FechaReisti Nombre
Foto & Area Fecha
[ oo ¥ Cod_Area
! g I Area I
Fecha
Departamentos Provincins Detalle Compras
¥ CodDep Cod_ingreso
NomDep o===0q| § CodProv | Distritos .
NomProv % CodDi Sede id_Producto
CocDep NomDis 9 Cod_Sede s
Precio
e —v CodProv Sede
== Importe
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1.4.3.7 Captura del sistema

Figura 39. Interfaz de acceso de usuario del S.V

. LOGIN

L

Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

INGRESAR

Figura 40. Interfaz de bienvenida del S.V

Importaciones Ivalux e.i.r..

BIENVENIDO!

A

H

\ 0 W‘T—\ | Rafael Valentin, Gissela Maribel
| \bed.2i
| N mm’ -
' ' "“Iu'-_. e |

Cargando 83 %




Figura 41. Interfaz mena principal del S.V
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Usuario
Proveedor
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I Reportes

|
Otros

@ Log Out

— A

Usuano: Estandar
Rafael Valentin, Gissela Maribel
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Figura 42. Interfaz del empleado del S.V

e
Empleado
Cliente
Usuario
Proveedor
Productos
Compras
Stock
Ventas

Reportes

Otros

@ Log Out
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— R Usuario: Administrador D X
——— —
— Rafael Valentin, Gissela Maribel
CODIGO E0001 PROV. RESIDENCIA LIMA
APELLIDO PATERNO Rafael DIS. RESIDENCIA LINCE
APELLIDO MATERNO Valentin Avlos Alamos 555
NOMBRES Gissela Maribel DIRECCION
oMl 78457845 sE5E Cercado de Lima *
SEXO Femenino AREA Ventas ﬂ
CELULAR 996564789 T Vendedor
MAIL vilarosa@gmail.com T Activo
DEP. RESIDENCIA  HIMA FECHAREGISTRO |10/05/2022 | .
p INGRESE DNI O\ = Exp
CODIGO APELLIDO APELLIDO CoD
EMPLEADO PATERNO MATERNO NOMBRES DNl SEXO CELULAR MAIL DEP
EDDDZ Lizaraga Rosa Luz 87852345 Femenina 914587925 vila@otlook .com 15000
ED0003 Dominguez Paz Javier 86547817 Masculino 512244583 Dominguezpaz@... | 15000
EODD4 Vasquez Zamia Edson 5E987865 Masculino 521587658 ZamiaEdson@g... | 15000
EODDS Camion MNavamo Jorge Luis 89547865 Masculino 585628396 Navamocamion@... | 15000
EDODE Saavedra Patifio Jairo 22547817 Masculing 580402829 Patifio)@gmail.c... | 15000
L]
£

S O [

S R
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Figura 43. Interfaz de cliente de S.V

Usuano: Admi ador

Rafael Valentin, G Maribel

CODIGO
Coo01

NOMBRE/RAZON CELULAR
2D ILLUMINAZI... |573306313
Cooo0z JUAN MANUEL ... | 534573456
Cooo03 CASTILLO ILUMI... | 581003652
Cooo04 ANA LOPEZ

CO005 CERRAFORT
Coooe CHAPOMAN M
Ccooo7 COFELECT 5. Coo08

TELEFONO
7854739

DNIARUC
20601867053
83785473
20550308712

DIRECCION
AV NUEVATO...
AV.LOS CONGUL...
CALJUAN TOR...

7734568

3 CODIGO CLIENTE
» !
prowes UambeLon  NOMBRERAzoN  |PEDRO MANUEL DIESTRA GUTIERREZ |
cooto MATEO CHAV  CELULAR 987845123 |
TELEFONO | |
SVENE 89561100 |

DIRECCION

Ventas

Reportes




Figura 44. Interfaz de usuario de S.V

Empleado

Cliente

Usuario

Proveedor

Productos

Compras

Stock

Ventas

Reportes

Otros

@ Log Out

 — R Usuano: Administrador
[ |
— Rafael Valentin, Gissela Maribel

:ﬁ BUSCAR EMPLEADO m Q"\
CODIGO E0D06
APELLIDO PATERNG  Saavedra APELLIDO MATERNO Patifio
NOMBERE Jairo DI 22547817
ESTADO Activo
e{:odjgo Usuario  U0002 Nivel de Cuenta |EStaNar " | Estado
Tsuario SPJ Clave SPJ123 Confirmar SPJ123
Ingrese Codigo de Usuario UOOOQ‘ QL

MENU DE OPCIONES MODULOS

MENU ASIGMADO
MNuevo

Empleado Ventas
Cliente Reportes
TUsnario Otros
Proveedor

Productos

Compras
Stock
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Figura 45. Interfaz de proveedor de S.V

't‘l. Empleado

U A

=]
=)
=

"
»

&

=\

Otros

@ Log Out

COoDIGO

Usuarno: Estandar
Rafael Valentin, Gi

la Maribel

DIRECCION TELEFOMO

SECTOR
COMERCIAL

CELULAR

CORREQ

PAGINAWEB
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FECHA

CODIGO

MOMBRE

RUC
SECTOR COMERCIAL

DIRECCION

TELEFONO

CELULAR

EMAIL

PAGINA WEB

P0004

|COFELECTSAC.

20605774394

[EECTRICIDAD

ROMAN - JULIACA - PUNO

998741189

-

s@deltron....

hittps:/Awwwe deltr....

25/03/2022

s@dixon.co...

hittps:/Awww dixo...

25/03/2022

18/04/2022



Figura 46. Interfaz de producto de S.V

“ — ‘Q\ Usuano: Administrador
L] . .
AV

Rafael Valentin, Gissela Maribel

Empleado D CODIGO CODIGO DE PRECIO DE PRECIO DE
PODLCTO coDiGo PROVEEDOR  CATEGORIA NOMBRE DESCRIPCION  yenTa COMPRA STOCK
Ciont PO0OT PLO012030 POODT 0001 PANEL LIGHT 1... |BRAQ.PANELL.. |85.00 70.00
Cliente
PDDD3 PLDDEDE‘] 4D PO ~on01 PANEL LIGHT £ RBAM PARIFEL | 75 0 Cg DD
Usuario PO0D4 MOOG060 1.00 14
POOOS M0012030 300 4
Proveedor POODG PLEK220 ID-PRODUCTO 0o 0
iiadd PLIK221 SN [DISE ILUMINACIONES S.R.L. v @ 0
PO00S PLEW220 00 0
Productos | - |
PO00S PL3W220 CATEGORIA 200 10
PO0TD PL3K220 200 10
N CODIGO | |
Compras POO11 PLGK220V | | 100 20
FOO012 PLIK220V NOMBRE 00 0
Stock PO013 PLEK220V 00 0
PO014 PL12K220V 0o 0
DESCRIPCION

Ventas

I
BEE P R
Reportes

Otros

@ Log Out

—0OX




Figura 47. Interfaz de compras de S.V
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—0OX

e R Usuario: Administrador
L]
— Rafael Valentin, Gissela Maribel
INGRESO
w BUSCAR ‘ O\‘ FECHA INGRESO 13/05/2022
cobiGo INGReso | ©0000005 SERIECOMPROBANTE | FO07 |
ELECTRO COMERCIAL TORRES HNOS 501 +
PROVEEDOR | [N\ s comproBINTE 00000123 |
Rafael Valentin, Gissela Maribel [Factura ~ |
EMPLEADO (a) 2| Valentin, ? ? TIPO COMPROBANTE
22.00 = 2800 = 30 =
PRODUCTO |PANEL LED SOLUXLED 12W CUADRADO ADOS. 6K 220V v| ¥ Precio de Compra Precio de Venta Cantidad
B
N D PRECIO PRECIO
Nuevo PRODUCTO DESCRIPCION  CANTIDAD COREE i TOTAL
'S F 0014 PANEL LED 50L... |20 16.00 20,00 320.00
PO013 FANEL LED 50L... |30 2200 28.00 860.00
B Guardar
| IModiﬁcar
| - Salir

avo/[os | smTorsy

TOTALS/. [11564
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Figura 48. Interfaz de stock de S.V

Usuarno: Administrador

Rafael Valentin, Gissela Maribel

STOCK DE PRODUCTOS

o

D

PODLUCTO COoDIGO NOMBRE DESCRIPCION

Usuario POODT PLO012030 PANEL LIGHT 1. | BRAQ.PANELL...
PLODGDSD PANEL LIGHT 6. | BRAQ.PANELL...
PLODGDG140 PANEL LIGHT 6. | BRAQ.PANELL...
MODS0S0 MARCO MARCO PARAP...
M0D12030 MARCO PL MARCO PARAP... |4
PLBK220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0
PLIK221 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL...
mpras PLEW220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL...
PL3W220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL...
PL3K220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL...
PLEK220V PANEL LIGHT ... | PANEL LED SOL...
PL3K220V PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL...
PLEK220V PANEL LIGHT 5... | PANEL LED SOL...
PL12K220V PANEL LIGHT 5... | PANEL LED SOL...

Proveedor

Pr

Ventas
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Figura 49. Interfaz de ventas de S.V

; = R Usuario: Administrador D X
— —
* — Rafael Valentin, Gissela Maribel

e
Empleado GENERAR VENTAS
i FECHA
Cliente BUSCAR ‘ O\‘ hina i BUSCAR O\‘
PRODUCTO
1 \
Usuario COoDIGO V0000001 RUC: 20562617702 ld_Producto MomProducto Descripcion Precio_venta
CLIENTE 2D ILLUMINAZIONE E.LR.L. v| : PO0D1 PANEL LIGHT 1.. | BRAQ.PANELL.. |85.00
. ; FACTURA ELECTRONICA -
Proveedor VENDEDOR (3 Rafael Valentin, Gissela Maribel PO0D2 PANEL LIGHT 6... | BRAQ.PANELL... |70.00
@ FACTURA O BOLETA F001 - 00000007 PO003 PANEL LIGHT 6... | BRAG.PANELL.. |75.00
Product PO0D4 MARCO MARCO PARA P... | 25.00
[ CLOS
roductos Detalle Venta 3 MARCO PL MARCO PARAP..[3000 |
VARCO DARA PANEL LED 1 e POODE PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00
Compras [Pzl FeEn (e e Cantidad |3 2 P0007 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL...| 0.00
Codigo  PO005 Stock 10 PO0DS PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00
PO0DS PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00
[-1—1]
i Himinar S5 @Agregar POO010 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00
Y POO11 PANEL LIGHT S...| PANEL LED SOL... |0.00
entas N D
Nuevo PRODUCTO DESCRIFCION  CANTIDAD PRECIO TOTAL PO012 PANEL LIGHT S...| PANEL LED SOL... |0.00
'S - 0001 BRAQ.PANELL... |2 85.00 170,00 PO013 PANEL LIGHT 5... | PANEL LED SOL... |0.00
F\'BpDI‘tBS POD0Z BRAG.PAMNELL.. |1 70.00 70.00 POO14 PANEL LIGHT 5... |PANEL LED 50L... | 0.00
B — PO0D3 BRAQ.PANELL.. |1 75.00 75.00 -
Otros PO0D4 MARCO PARAP... |2 25.00 50.00
PO0DS MARCO PARAP... |3 30.00 90.00
| -p Salir
£ >
@ Log Qut SUB TOTAL S/. 455 IGV S/ 819

TOTAL S/. 5369
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Figura 50. Interfaz de reportes de S.V
] e Usuario: Administrador
* = '9\ Rafael Valentin, Gissela Maribel — D X

Empleado
P EMPLEADO  USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

INGRESE D= H
EMPLEADOS REGISTRADOS Exportar Heporte

Cliente

Usuario

Proveedor

DB, oy R0 wows o we cwm @
Productos 3 EQDO1 Rafael Walentin (Gissela Maribel 78457345 Femening 996564789 vilarosa@gmail.c... | 150000
EQD0Z2 Vila Lizémraga Rosa Luz 87892345 Femenino 914587925 vila@otlook .com 150000
C:Drnpras EODD3 Dominguez Paz Javier 86547817 Masculing 912244583 Dominguezpaz@... | 150000
EO0DD4 Vasquez Zamia Edson 56587865 Masculino 521587658 Zanmiakdson@g... | 150000
EDDOS Camian Mavamo Jorge Luis 39547865 Masculino 585628396 Navamocamon@... | 150000
Stock EO006 Saavedra Patifio Jaira 22547817 Masculing 380402829 Patifio @gmail.c.. | 150000

Ventas

Reportes

Otros

@ Log Out 4 >

TOTAL®
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Figura 51. Interfaz otros de S.V
) — Usuano: Administrador
* — R Rafael Valentin, Gissela Maribel e D x

eadac
Empl ado SEDE AREA CARGO CATEGORIA COMPROBANTE

Cliente o) CODIGO
EE AREA

Usuario
FECHA  13/05/2022
Proveedor CODIGO AREA FECHA
» Vertas 10/05/2022
Productos ADDO2 Almacén 10/05/2022
ADDO3 Despacho 10/05/2022
~ 3 ADDD4 Soporte técnico 10/05/2022
Compras
ADDOS Sistemas 10/05/2022
ADDOGB Administracion 10/06/2022

Stock

Ventas

Reportes

B (< [+E

Otros

@ Log Out
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1.5 Limitaciones

e Pocadisponibilidad de tiempo del personal que trabajado en la empresa para obtener
informacion, debido a sus labores diarias.

e Poco interés por parte de los empleados en cuanto el desarrollo del software de
ventas.

e Poca disponibilidad para el acceso a las fuentes de informacion por motivos de
confidencialidad y seguridad.

e Poca Inversion para la Adquisicién de un servidor de B.D
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Capitulo I1: Marco Teorico
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2.1 Antecedentes

2.1.1 Internacionales.

Paya Villafuerte, 1. (2021), Desarrollo la investigacion denominada: “SISTEMA
WEB PARA LA ADMINISTRACION, GESTION Y CONTROL DE LAS VENTAS E
INVENTARIOS DEL TALLER ELECTROMECANICO EXPANSION BARROS.”
Proponiéndose como objetivo la automatizacion de la gestion de las ventas e inventario, la
investigacion que realizd fue de tipo aplicada con disefio de campo. La herramienta
empleada para recolectar los datos fue la encuesta. La poblacion estuvo constituida por 5
trabajadores a las cuales se realizd una encuesta, el lenguaje de programacion para la
codificacion del programa fue Python y el framework Django, junto a la metodologia Agil
XP, por otro lado la implementacion de la base de datos fue mediante PostgreSQL, segln
los resultados logrados menciona que el impacto de la implementacién del sistema fue un
80 % favorable mientras que un 20 % indica que si reine algunas caracteristicas necesarias
para mejorar la gestion y control de las ventas e inventario, Asi mismos el autor concluye
afirmando que el sistema implementado permiti6 optimizar de manera favorable la gestion

de las ventas e inventario.

Bojaca Bojaca, D. (2019), Desarrollo la investigacion titulada: “DISENO DE UN
APLICATIVO WEB DE USO LIBRE PARA EL CONTROL DE VENTAS Y PEDIDOS
PARA PEQUENOS NEGOCIOS DE ABARROTES DEL MUNICIPIO DE GACHET. A.” en
el pais de Colombia ciudad de Cundinamarca, con el objetivo de implementar un software
para mejorar el control de ventas y pedidos, el tipo de investigacién empleada en dicha
investigacion fue aplicada, asi mismo la técnica empleada para recolectar los datos fue la

encuesta. La poblacion estuvo constituida por tenderos (propietarios de tiendas) del
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municipio de Gachetd como muestra se tomo “las tiendas de abarrotes del municipio de
Gacheta”, el lenguaje de programacion que se empled para la codificacion del software
fue PHP, junto a la metodologia de modelado de software RUP, por otro lado la
implementacion de la base de datos fue mediante MySQL Server, Los resultados
alcanzados muestran que luego de la implementacion Se logro conocer la cantidad exacta
de mercaderia, se pudo determinar la rotacion de los productos, calculo exacto de las ventas
del dia y mayor respuesta en cuanto las necesidades de los clientes. Asi mismo el autor
concluye mencionando que con el desarrollo del sistema se alcanzd mejorar el control de
los productos, ventas, ganancias y rotacion de los productos en las tiendas del municipio

de Gacheta.

Géamez Rayo, I. & Delgadillo Jamilton, E. (2021), Realizaron la investigacion
llamada: “Implementacion de un sistema automatizado para €l control de ventas y
facturacién en la panaderia Tijerino del municipio de la Trinidad — Esteli, durante el
segundo Semestre 2020.” en el pais de Nicaragua ciudad de Esteli, para lo cual se
propusieron como objetivo general desarrollar un sistema automatizado para controlar las
ventas y facturas en dicha panaderia. EI enfoque de la investigacién empleado fue
cualitativo porque los datos recolectados fueron descriptivos a través de la entrevista, asi
mismo los autores menciona que el tipo de investigacion fue aplicada y descriptiva, por
otro lado la técnica utilizada para la recolectar los datos fue la observacion y la entrevista
para detectar los problemas que se ocasionaban el proceso de las ventas. La poblacion
estuvo establecida por 8 empleados de la panaderia de las cuales solo se entrevisto al
administrador, el lenguaje de programacion que se empled para la codificacion del
software fue Visual.NET, junto a la metodologia SCRUM, por otro lado la implementacion

de la B.D fue mediante SQL-Server, despuées de la implementar el software los autores



108
afirmando que se logro agilizar el proceso de las ventas y la generacion de las facturas
automaticas Y la satisfaccion los clientes en cuanto la atencion se incrementd de manera

favorable logrando mas clientes para la panaderia.

2.1.2 Nacionales.

Gamboa Tumba, M. & Villarreal Lara, H. (2021), Desarrollaron la investigacion
titulada: “Sistema Web para la Gestion de Ventas en la empresa Comercial &
Distribuidora HR - Callao.” en el pais de PerG ciudad de Lima, tuvieron como objetivo
desarrollar un sistema web para gestionar las ventas, la metodologia empleada para tal
investigacion es de tipo aplicada con disefio experimental de enfoque cuantitativo. La
técnica empleada se basé en la observacidn, y como instrumento para la recolectar los datos
se uso ficha de registro. La poblacidn estuvo constituida por 80 productos y se tomé como
muestra 58 productos, el lenguaje para la codificacion del sistema fue Visual Studio 2019,
junto a la metodologia de modelado de software RUP, por otro lado la implementacion de
la base de datos fue mediante Microsoft SQL Server, de acuerdo a los resultados se observé
una reduccion de un (9.28%) a un (6.17%) el tiempo promedio en el registro de ventas
realizadas y de (3.17%) a (6.83%) porcentaje de crecimiento de las ventas Asi mismos los
autores afirman que la implementacién de un “sistema web” para para la gestion de las
ventas, redujo el tiempo de registro de los productos, redujo el tiempo de registro de las
ventas, incremento las ventas, asi mismo los investigadores finalizan mencionando que el

sistema mejor6 de manera favorable la gestidn de las ventas.

Depaz Rodriguez, P. (2020), Realizé la investigacion titulada: “Sistema Web
Aplicado en la Gestion de Ventas de la Compariia EASI SAC.” en el pais de Per( ciudad

de Lima, proponiendo como objetivo principal de contribuir favorablemente en la gestion
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de ventas con un aplicativo web. La metodologia empleada en dicha investigacion fue tipo
aplicada con un disefio preexperimental de enfoque cuantitativo. La técnica para la
recolectar los datos que se empleo fue la observacion, y como instrumento “Ficha de
registro”. La poblacion estuvo conformada por 320 pedidos de diferentes clientes de los
cuales se consideré como muestra 26 pedidos. El lenguaje de programacion que se empleo
para la codificacion del software fue PHP, junto a la metodologia de modelado de software
XP, por otro lado la implementacién de la base de datos fue mediante MySQL Server, de
acuerdo a los resultados se obtuvo un incremento de 65 % en la gestion de las ventas, un
70 % en el pedido de los clientes y un 72.47 % en el tiempo de atencion a los clientes Asi
mismos el autor menciona que con el desarrollo del sistema de ventas, se redujo el tiempo
en la atencién a los clientes, la facilidad en la comprobacion de stock de los productos del

almacén, facilidad en el acceso a la informacion y la captacion de mas clientes potenciales.

Aime Flores, J & Diaz Azpur, M. (2021), Desarrollaron la investigacion titulada:
“Sistema Web Para El Proceso De Ventas Para La Farmacia Dermosalud QF.” en el pais
de Per0 ciudad de Lima, proponiendo como el objetivo principal de determinar como
influye la implementacion un sistema web en el controlar los procesos de ventas en la
farmacia Dermosalud QF, la metodologia utilizada en dicha investigacion es de tipo
aplicada con disefio preexperimental. El instrumento para recolectar la informacion o datos
fue ficha de registros. La poblacién estuvo constituida por 1500 documentos generadas en
las ventas y como muestra 20 documentos, el lenguaje de programacion que se empled para
para la codificacion de software fue PHP, junto a la metodologia de modelado de software
RUP, por otro lado la implementacién de la base de datos fue mediante MySQL Server,

Los resultados obtenidos para el indicador 01 fue un 3.25% a 10.43%, y Para el indicador
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02, fue de 4.42% a un 19.31%, donde se observd un incremento favorable en las ventas la
cual transmite confiabilidad en el sistema de ventas. Asi mismo los autores concluyen que
con la implementacion del sistema de ventas se logré mejorar en el proceso de las ventas y

un incremento favorable en las ventas diarias.

2.2 Bases Teodricas

2.2.1 Variable independiente: Software de Ventas
Es una herramienta para automatizar los procesos de ventas por lo general esta integrada por
uno o mas maodulos las cuales proporcionan funcionalidad y agilidad en el proceso de negocio
en la empresa disminuyendo el tiempo de atencién al cliente.
“Un software de ventas es una aplicacion digital que brinda a las empresas la oportunidad de
optimizar y acelerar el ciclo de vida completo de la venta de sus productos.” (Rodriguez, 2022,
p-1)
2.2.2 Variable dependiente: Gestion productiva
Lépez Ruiz, (2008) menciona que: la gestion productiva es conseguir una mayor
productividad en los procesos de un negocio determinado, asi mismo menciona para lograr una
mayor calidad se beben establecer sistemas de mejora continua para obtener mejores resultados
en la productividad por otro lado también menciona que para obtener una mejora resultados en
los mercados se debe establecer compromisos flexibles para una mayor competitividad.
2.2.2.2 Control de productos eléctricos
Es la finalidad de llevar un controlar de los productos eléctricos ya sean de un
mismo tipo o distintas tipos o categorias con el objetivo de disponer de la cantidad
de mercancia disponible para los procesos de las ventas.

e Registro de productos
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Toda informacion de un producto que se almacena en una archivo o tabla en una
base de datos de manera detallada.

e Control de stock
Es el proceso de balance de las mercancias que ingresan y salen del lugar donde se
encuentran almacenados y permite saber sobre los productos vendidos, comprados
y la cantidad con la que se dispone en todo momento.

2.2.2.3 Control de compras del almacén

Es un proposito que permite disponer adecuadamente las compras en una empresa
y tiene como objetivo asegurar que un producto adquirido se entregue en un tiempo
establecido.

e Registro de compras
Toda informacidn concerniente a las compras que se guarda o almacena en una B.D
de una empresa.

e Registro de proveedores
Toda informacién relacionada con uno 0 mas proveedores gque se encuentra
registrada detalladamente dentro de una “tabla” en una B.D

2.2.2.4 Control de ventas en tienda

Es el seguimiento de las ventas desde un inicio hasta el final para saber todo lo que
sucede durante el proceso de negocio que nos permitira solucionar inconvenientes
y disefar estrategias para mejorar en la productividad.

e Registro de ventas
Contiene datos de los productos, clientes, proveedores y los comprobantes de
venta tales como boleta, factura de las ventas realizadas alojadas en una tabla y

una “Base de Datos”.
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Registro de clientes
Son los datos de los clientes que se encuentran almacenados en una tabla dentro de
una “Base de Datos”.
Reporte ventas diarias
Es la generacion de un informe detallada que muestra informacion sobre el monto
y la cantidad de las ventas realizadas en un dia determinado.
Reporte de facturas
Es la generacion de informe de un documento comercial por la compra o venta de
un producto de manera detallada donde figura el IGV, Subtotal y total de la compra
0 venta realizada.
Reporte de clientes
Es la generacion de un informe de los clientes registrados con sus respectivos datos
personales.
Reporte de boletas
Es la generacion de informe de un documento comercial por compra o venta de un
producto de manera detallada donde figura el total de la compra o venta realizada.
Reporte de proveedores
Es la generacion de informe de una empresa o persona quien abastese de mercaderia
requerida para cubrir necesidades.
Reporte general de las ventas
Es la generacion de informe de las ventas realizadas detalladamente en un tiempo

determinado en el proceso de negocio de la empresa.
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2.3 Definicion de Términos Basicos

2.3.1 Software: conjunto de componentes l6gicos de un sistema informatico que incluye reglas
e instrucciones que hacen posibles la ejecucion de una tarea especifica para mostrar un
resultado.

2.3.2 1SO 205010: Modelo de calidad para la elaboracion de software que integra 8
caracteristicas que son “adecuacion funcional, eficiencia de desempefio, compatibilidad,
usabilidad, fiabilidad, seguridad, mantenibilidad, portabilidad” y sirven para realizar
evaluacion de la calidad de un producto.

2.3.3 Productividad: Es la capacidad de obtener algo mediante la utilizacion de recursos y un
sistema productivo para obtener la productividad por la cantidad de horas empleadas en un
determinado tiempo.

2.3.4 Ventas: son las actividades que se realizan para proveer un producto a un determinado
cliente y satisfacer sus necesidades mediante el intercambio de dinero por producto adquirido
en determinado lugar.

2.3.5 Compras: Es una accién por el cual se adquiere un bien o servicio de un proveedor
determinado para lo cual se reembolsa una cantidad de dinero para obtener el bien o servicio
deseado.

2.3.6 Stock: Es la cantidad o nimero de productos o materiales que se encuentran disponibles
en determinado lugar, recinto o almacén en espera de su utilizacién o comercializacion en
cualquier momento.

2.3.7 Producto: Es el resultado de un bien o servicio mediante la aplicacion de una cadena
productiva para la transformacion de materias primas para de esta manera obtener un resultado

ya sea un producto o servicio.
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2.3.8 Base de datos: Es una agrupacion o coleccion de datos que se encuentran disponibles
para ser manipuladas de manera facil y ordenada en cualquier momento que se requiera hacer
consultas o disponer de la informacion requerida.
2.3.9 RUP: Es un proceso de desarrollo de software conformada por faces que son: “inicio,
elaboracion, construccion y transicion”, la metodologia de desarrollo RUP brinda una vision a
las empresas en cuanto la implementacidn de un software ya permite realizar un plan especifico

para cada fase de desarrollo del software.
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Capitulo I11: Metodologia de la Investigacion
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3.1 Enfoque de la Investigacion

El presente trabajo de investigacion se encuentra bajo el planteamiento metodologico de
enfoque cuantitativo la cual nos permite medir y comprender la realidad del entorno de estudio
de nuestra investigacion asi mismo este enfoque cuantitativo cumple con las necesidades y
caracteristicas requeridas para este trabajo de investigacion. Por otro lado el enfoque
cuantitativo nos permite recolectar datos y generar estadisticas para probar o refutar la

hipétesis planteada en el inicio de la investigacion en cuanto el desarrollo de software de ventas.

3.2 Variables

3.2.1 Operacionalizacion de las Variables

Tabla 7. Operacionalizacion de la Variable Independiente: Software de ventas

Dimensiones Indicadores items Niveles y rangos
Dimension 1 Auten_ticidad 1 _ Varia}ble
Sequridad Integ_rldad_ _ 2-3 mdepc_endlente
Confidencialidad 4 Bajo [0,26]
Medio [27,53]
Alto [54,80]
Capacidad para ser usado 5-6
Dimensién 2 Capacidad de aprendizaje 7 Dimension 1
Usabilidad Proteccion contra errores de usuario 8 Bajo [0,5]
Estética de la interfaz de usuario 9 Medio [6,11]
Alto [12,16]
Modularidad 10 Dimensién 2
Dimension 3 Reusapilidad B 11 Baj'o [0,6]
Mantenibilidad Capacidad para ser modificado 12 Medio [7,13]
Analizabilidad 13 Alto [14,20]
Capacidad para ser probado 14
Dimensién 3
Bajo [0,6]
Dimension 4  Madurez 15 Medio [7,13]
Fiabilidad Estabilidad 16-17 Alto [14,20]
Dimension 4
Dimensién 5  Adaptabilidad 18 Bajo [0,4]

Portabilidad Capacidad de ser instalado 19 Medio [5,8]




Capacidad para ser reemplazado

20

Alto [9,12]

Dimension 5
Bajo [0, 4]
Medio [5,8]
Alto [9,12]

Tabla 8. Operacionalizacidn de la Variable dependiente: Gestidn productiva

Dimensiones Indicadores Items Niveles y rangos
Registro de productos 1
Dimensién 1 Reporte de stock por producto 2 Variable
Control de productos  Registro de productos por categorias. 3 dependiente
eléctricos. Registro de productos por proveedor. 4 Bajo [0-26]
Reporte general de productos 5 Medio [27-53]
Alto [54-80]
Dimension 2 Registro de compras _ 6 _ _
Reporte de compras por periodo 7 Dimension 1
Control de compras del .
almacen. Reporte total de las compras 8 Baj_o [0-6]
Reporte de compras por proveedor 9 Medio [7-13]
Reporte general de compras 10 Alto [14-20]
Registro de ventas 11 Dimension 2
Registro de boletas 12 Bajo [0-6]
Registro de clientes 13 Medio [7-13]
Dimension 3 Reg!stro de facturas 14 Alto [14-20]
Registro de proveedores 15
Control de ventas en S . L
tienda Reporte ventas diarias 16 Dlrr_len5|on 3
Reporte de facturas 17 Bajo [0-13]
Reporte de clientes 18 Medio [14-27]
Reporte de boletas 19 Alto [28-40]
Reporte general de las ventas 20
3.3 Hipotesis

3.3.1 Hipotesis general
El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente la gestion productiva

en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
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3.3.2 Hipotesis especificas
Hipotesis especifica 1
El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente el control de productos
eléctricos en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
Hipotesis especifica 2
El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente el control de compras
del almacén en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
Hipotesis especifica 3
El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente el control de ventas en

tienda en la gestién productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

3.4 Tipo de Investigacion

Aplicada, porque esta dirigida a la solucion de problemas précticos y especificos que se
presentan en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.I en cuanto el proceso de las ventas, con el

Unico objetivo de estudiar los problemas que se presentan y darle una solucion

3.5 Disefio de Investigacion

preexperimental, debido que se realizO un pretest y postest de medicion de la variable
dependiente “gestion productiva” y sus dimensiones respectivas para hacer comparacion de

resultados del antes y después del desarrollo de software de ventas.
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3.6 Poblaciéon y Muestra

3.6.1 Poblacioén

Tabla 9. Poblacion

Puesto/Perfil Cantidad Descripcion

Empleado responsable de realizar las ventas

Vendedor(a 3 . - .
() diarias y atencion al cliente.
Empleado responsable de la recepcion de los
Almacenero 1 productos eléctricos que ingresan a la empresa
Empleado responsable de alistar y entregar la
Despachador 2 compra realizada por los clientes.
1 Persona encargada de supervisar la tienda y las
Encargada de tienda ventas diarias.
Persona responsable de la administracion de la
. infraestructura tecnoldgica tales como servidor de
Soporte técnico 1 .
base de datos, PCs, impresoras, programas, etc.
Persona responsable del correcto y funcionamiento
Gerente general 1
de la empresa
Total 9

La poblacién estd conformada por 9 Empleados tal como se puede apreciar en la tabla 9
3.6.2 Muestra

No se trabajo con muestras por ser un nimero reducido de la poblacion.

3.7 Técnicas e Instrumentos de Recoleccién de Datos

la técnica seleccionada para esta investigacion es la encuesta junto con el instrumento el

cuestionario, la cual nos permitié medir a la variable dependiente e independiente, por otro lado
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cabe mencionar que la medicion de la variable independiente se realizo bajo el enfoque de la norma

ISO 25010.

Tabla 10. Ficha técnica de la recoleccion de datos de la variable independiente: Software de

ventas

Caracteristicas

Descripcion

Nombre del instrumento

Autor

Variable medida:
Dimensiones abordadas
Dirigido

Cantidad de personas
Cantidad de items

Aplicacion

Tiempo de administracion
Normas de aplicacion

Escala

Respuesta disponible

Cuestionario: Software de ventas

Marcelo Bermudez Fernando Gregorio.
Software de ventas

Seguridad, Usabilidad, Mantenibilidad,
Fiabilidad, Portabilidad

Al personal de la empresa: Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

5 empleados
20

Directa

25 minutos

Debera marcar en cada item la opcion que
considere.

Likert

0: Totalmente en desacuerdo

1: En Desacuerdo

2: Ni de acuerdo ni en desacuerdo
3: De acuerdo

4: Totalmente de acuerdo

Tabla 11. Ficha técnica de la recoleccion de datos de la variable dependiente: Gestion

productiva

Caracteristicas

Descripcion

Nombre del instrumento

Cuestionario: Gestion productiva



Autor
Variable medida:

Dimensiones abordadas

Dirigido

Cantidad de personas
Cantidad de items
Aplicacion

Tiempo de administracion
Normas de aplicacion

Escala

Respuesta disponible
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Marcelo Bermudez Fernando Gregorio

Gestion productiva

Control de productos eléctricos, control de
compras del almacén, Control de ventas en
tienda

Al personal de la empresa: Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

9 empleados
20

Directa

25 minutos

Debera marcar en cada item la opcion que
considere.

Likert

0: Totalmente en desacuerdo

1: En Desacuerdo

2: Ni de acuerdo ni en desacuerdo
3: De acuerdo

4: Totalmente de acuerdo

Prueba de confiabilidad o fiabilidad

Para medir la valides y la homogeneidad de las respuestas de los empleados de la empresa
Importaciones Ivalux atreves del instrumento recolector de datos (cuestionario) se empled Alfa de
Cronbach puesto que los items empleados en las preguntas del cuestionario tanto de la variable
dependiente e independiente y sus dimensiones estan formulados mediante la escala de Likert las
cuales estan compuestas por mas de 2 valores posibles, asi mismo para validar la confiabilidad de
esta prueba se establecié un nivel minimo de confiabilidad de 70 % (0,70) los resultados obtenidos

se detallan a continuacion:



Tabla 12. Resultados de validez de confiabilidad alfa de Cronbach para: Software de ventas
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Variable / dimensién Coeficiente calculado Resultado
Variable independiente: 0,963536 Confiabl

onfiable
Software de ventas (96,3536%)

Dimension 1: Seguridad 0863388 Confiable
(86,3388%)

Dimension 2: Usabilidad. 0,944882 Confiable
(94,4882%)

Dimension 3: Mantenibilidad. 0,919355 Confiable
(91,9355%)

Dimension 4: Fiabilidad. 0,954545 Confiable
(95,4545%)

Dimensidn 5: Portabilidad. 0,943548 Confiable
(94,3548%)

Como se puede visualizar en la tabla Nro. 12, el céalculo del coeficiente de las dimensiones y su

variable dependiente muestran resultados mayores al valor minimo establecido 70 % (0,70) la cual

confirma que los datos recolectados cuentan con una fiabilidad éptima para realizar mediciones

tanto de la variable y sus dimensiones respectivas.

Tabla 13. Resultados de validez de confiabilidad alfa de Cronbach para: Gestidn productiva

Variable / dimensién Momento Coeficiente calculado Resultado
0,901799 )
Pretest Confiable
Variable dependiente: (90,1799%)
Gestion productiva 0,960524
Postest (96,0524%) Confiable
) ., 0,927734 )
Dimension 1 Pretest Confiable

(92,7734%)
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Control de productos 0.962500
eléctricos. ' :
Postest (96,2500%) Confiable
0,944323 bl
Dimensioén 2 Pretest (04,4323%) Confiable
Control de compras del
ostes (94,1235%) onfiable
0,989199 )
Pretest Confiable
Dimension 3 (98,9199%)
Control de ventas en tienda 0,992255
P fiabl
ostest (99,2255%) Confiable

Por otro lado la tabla Nro. 13 muestra el célculo de los coeficientes tanto del pretest y postest de
la variable dependiente y sus dimensiones las cuales muestran un resultado superior al valor
minimo establecido 70% (0,70) por tanto cabe afirmar que los datos recolectados tienen una

fiabilidad alta para hacer mediciones requeridas.
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Capitulo 1V: Resultados
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4.1 Analisis de los Resultados

4.1.1 Andlisis descriptivo variable independiente: Software de Ventas

Tabla 14. Tabla de frecuencia de la variable Independiente: Software de Ventas

Nivel Frecuencia Porcentaje
Medio 1 20,00%
Alto 4 80,00%

Total 5 100,00%

Figura 52. Grafica de barra de la variable dependiente Software de Ventas

Software de ventas

Porcentaje

Medio Alto

Con respecto a la variable dependiente la figura Nro. 52 y la tabla Nro. 14 muestran que el 20%
de los empleados abordados sefiald un nivel medio en cuanto el software de ventas implementado,

asi mismo el 80% senalod un nivel alto.
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4.1.1.1 Analisis descriptivos de la primera dimension de la variable independiente.

Tabla 15. Tabla de frecuencia de la dimension 1: Seguridad

Nivel Frecuencia Porcentaje
Medio 1 20,00 %
Alto 4 80,00

Total 5 100%

Figura 53. Grafica de barra de la dimension 1: Seguridad

Seguridad

Porcentaje

Medio Alto

Con respecto a la primera dimension la figura Nro. 53 y la tabla Nro. 15 muestran que el 20% de
los empleados abordados sefialé un nivel medio en cuanto la seguridad, asi mismo el 80% sefiald

un nivel alto seguridad.
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4.1.1.2 Analisis descriptivos de la segunda dimension de la variable independiente.

Tabla 16. Tabla de frecuencia de la dimension 2: Usabilidad

Nivel Frecuencia Porcentaje
Medio 2 40,00%
Alto 3 60,00%

Total 5 100,0%

Figura 54. Grafica de barra de la dimension 2: Usabilidad

Usabilidad

Porcentaje

Medio Alto

Con respecto a la segunda dimension la figura Nro. 54 y la tabla Nro. 16 muestran que el 40% de
los empleados abordados sefial6 un nivel medio en cuanto la usabilidad, asi mismo el 60% sefiald

un nivel alto de usabilidad.
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4.1.1.3 Analisis descriptivos de la tercera dimension de la variable independiente.

Tabla 17. Tabla de frecuencia de la dimension 3: Mantenibilidad

Nivel Frecuencia Porcentaje
Medio 1 20,00%
Alto 3 80,00%

Total 5 100%

Figura 55. Grafica de barra de la dimensién 3: Mantenibilidad

Mantenibilidad

Porcentaje

MWedio Alto

Con respecto a la tercera dimension la figura Nro. 55 y la tabla 17 muestran que el 20% de los
empleados abordados sefialé un nivel medio en cuanto la mantenibilidad, asi mismo el 80% sefial6

un nivel alto de mantenibilidad.
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4.1.1.4 Analisis descriptivos de la cuarta dimension de la variable independiente.

Tabla 18. Tabla de frecuencia de la dimension 4: Fiabilidad

Nivel Frecuencia Porcentaje
Bajo 1 20,00%
Medio 1 20,00%
Alto 3 60,00%

Total 3 100%

Figura 56. Grafica de barra de la dimension 4: Fiabilidad

Fiabilidad

Porcentaje

Eajo Medio Alto

Con respecto a la cuarta dimension la figura Nro. 56 y la tabla Nro. 18 muestran que el 20% de los
empleados abordados sefiald un nivel bajo, mientras que un 20% sefial6 un nivel medio con

respecto a la fiabilidad, asi mismo el 60% indicé un nivel alto de fiabilidad.
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4.1.1.5 Analisis descriptivos de la quinta dimension de la variable independiente.

Tabla 19. Tabla de frecuencia de la dimension 5: Portabilidad

Nivel Frecuencia Porcentaje
Medio 2 40,00%
Alto 3 60,00%

Total 5 100,0%

Figura 57. Grafica de barra de la dimension 5: Portabilidad

Portabilidad

Porcentaje

Medio Alto

Con respecto a la quinta dimension la figura Nro. 57 y la tabla Nro. 19 muestran que el 40% de los
empleados abordados sefial6 un nivel medio en cuanto la portabilidad, asi mismo el 60% sefiald

un nivel alto de portabilidad.
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4.2.1 Andlisis descriptivo variable dependiente: Gestion productiva

Tabla 20. Tabla de frecuencia de la variable dependiente: Gestion productiva

Nivel Pretest Postest
Ve Frecuencia Porcentaje  Frecuencia Porcentaje
Bajo 5 55,56% 0 0,00%
Medio 4 44,44% 2 22,22%
Alto 0 0,00% 7 77,78%
Total 9 100,00% 9 100,00%

Figura 58. Grafica de barra de la variable: Gestion productiva

90%

0,
80% 77.78%
70%
60% 55.56%
50% 44.44% = Bajo
40% m Medio
. Alto
30% 22.22%
20%
10%
0.00% 0.00%
0%
Pretest Postest

Con respecto a la tabla Nro. 20 y la figura Nro. 58 se puede mencionar lo siguiente:

e Encuanto el pretest, el 55.56% de los empleados abordados sefial6 un nivel bajo en cuanto
la gestion productiva y el 44.44% sefiald un nivel medio, asi mismo el 0.00% sefialé un
nivel alto con respecto a la variable dependiente.

e Encuanto el postest, el 77.78 % de los empleados abordados sefiald un nivel alto en cuanto
la gestién productiva y el 22.22% sefiald un nivel medio, por otro lado el 0.00% sefial6 un

nivel bajo con respecto a la variable dependiente.
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4.2.1.1 Anélisis descriptivo dimension: Control de productos eléctricos

Tabla 21. Tabla de frecuencia de la dimension: Control de productos eléctricos

Nivel Pretest Postest
e Frecuencia Porcentaje  Frecuencia Porcentaje
Bajo 7 77,78% 0 0,00%
Medio 2 22,22% 1 11,11%
Alto 0 00,00% 8 88,89%
Total 9 100,00% 9 100,00%

Figura 59. Grafica de barra de la dimension: Control de productos eléctricos

100%

900 88.89%
0
0,
80% 77.78%
70%
60%
0 = Bajo
0,
>0% ® Medio
40%
Alto
30% 22.22%
0,
20% 11.11%
10%
’ 0.00% 0.00% -
0%
Pretest Postest

Con respecto a la tabla Nro. 21 y la figura Nro. 59 se puede mencionar lo siguiente:

e En cuanto el pretest, el 77.78% de los empleados abordados sefialé un nivel bajo en cuanto
la primera dimension (control de productos eléctricos) y el 22.22% sefialé un nivel medio,
asi mismo el 0.00% sefial6 un nivel alto con respecto a la primera dimension.

e En cuanto el postest, el 88.89 % de los empleados abordados sefial6 un nivel alto en cuanto
la primera dimension (control de productos eléctricos) y el 11.11% sefial6 un nivel medio,

por otro lado el 0.00% sefial6 un nivel bajo con respecto a la primera dimension.
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4.2.1.2 Andlisis descriptivo dimension: Control de compras del almacén

Tabla 22. Tabla de frecuencia de la dimension: Control de compras del almacén

Nivel Pretest Postest
e Frecuencia Porcentaje  Frecuencia Porcentaje
Bajo 6 66,67% 0 0,00%
Medio 3 33,33% 2 22,22%
Alto 0 0,00% 7 77,78%
Total 9 100,00% 9 100,00%

Figura 60. Grafica de barra de la dimensién: Control de compras del almacén

90%

0,
80% 77.78%
70% 66.67%
60%
50% H Bajo
Alto
30% 22.22%
20%
10%
0.00% 0.00%
0%
Pretest Postest

Con respecto a la tabla Nro. 22 y la figura Nro. 60 se puede mencionar lo siguiente:

e Encuanto el pretest, el 66.67% de los empleados abordados sefial6 un nivel bajo en cuanto
la segunda dimension (Control de compras del almacén) y el 33.33% sefial6 un nivel medio,
asi mismo el 0.00% sefialo un nivel alto con respecto a la segunda dimension.

e Encuanto el postest, el 77.78 % de los empleados abordados sefiald un nivel alto en cuanto
la segunda dimensién (Control de compras del almacén) y el 22.22% sefial6 un nivel medio,

por otro lado el 0.00% sefialé un nivel bajo con respecto a la segunda dimension.
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4.2.1.3 Analisis descriptivo dimension: Control de ventas en tienda

Tabla 23. Tabla de frecuencia de la dimension: Control de ventas en tienda

Nivel Pretest Postest
Ve Frecuencia Porcentaje  Frecuencia Porcentaje
Bajo 5 55,56% 0 0,00%
Medio 4 44,44% 4 44,44%
Alto 0 0,00% 5 55,56%
Total 9 100,00% 9 100,00%

Figura 61. Grafica de barra de la dimensién: Control de ventas en tienda
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Con respecto a la tabla Nro. 23 y la figura Nro. 61 se puede mencionar lo siguiente:

e Encuanto el pretest, el 55.56% de los empleados abordados sefial6 un nivel bajo en cuanto
la tercera dimension (Control de ventas en tienda) y el 44.44% sefialé un nivel medio, asi
mismo el 0.00% sefial6 un nivel alto con respecto a la tercera dimension.

e En cuanto el postest, el 55.56 % de los empleados abordados sefiald un nivel alto en cuanto
la tercera dimension (Control de ventas en tienda) y el 44.44% sefial6 un nivel medio, por

otro lado el 0.00% sefialé un nivel bajo con respecto a la tercera dimension.
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4.3.1 Prueba de la hipdtesis
Para realizar la prueba estadistica de normalidad se selecciono la prueba de Shapiro-Wilk por
tener una un grupo reducido de 9 personas, las cuales son menores que 30, asi mismo se
establecio un error inferior al 5% (0.05) para considerar una distribucién diferente a la normal
y un error mayor al 5% (0,05) para considerar una distribucion normal, los resultados obtenidos
se muestran a continuacion:

Tabla 24. Resultados de la prueba de normalidad con Shapiro-Wilk variable: gestion productiva

Error

Variable - dimension Momento Resultado
calculado

Variable dependiente: Pretest 0,574387 Distribucion normal
Gestion productiva Postest 0,274831 Distribucion normal
Dimension 1: Control de Pretest 0,439102 Distribucién normal
productos eléctricos Postest 0,081383 Distribucion normal
Dimensién 2: Control de Pretest 0,009899 Distribucién no normal
compras del almacén Postest 0,145981 Distribucion normal
Dimensién 3: Control de Pretest 0,002333 Distribucién no normal
ventas en tienda Postest 0,157083 Distribucién normal

Como se puede apreciar en la tabla Nro. 24 tanto el pretest y postest de la variable dependiente y
la dimension 1 cumplen una distribucién normal. por tal razon se empled la prueba paramétrica,
siendo seleccionada la Prueba T para muestras relacionadas, las cuales presentan un valor mayor
al 5% (0,05) en ambos casos, por otro lado las dimensiones 2 y 3 en el pretest muestran una
distribucion no normal con un error menor al 5% (0,05) y el postest presentan una distribucion
normal con un error mayor al 5% (0,05) respectivamente, por tal motivo se empled la prueba no

paramétrica de Wilcoxon para muestras relacionadas para ambas dimensiones mencionadas.



136

Hipotesis general

El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente la gestion productiva en la
empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Tabla 25. Resultado Prueba T para la variable dependiente gestion productiva.

Error calculado Medias calculadas

Pretest: 25,333333
Postest: 61,555556

0,000003

Como se puede observar en la tabla Nro. 25 el calculo de error fue inferior al valor establecido al
5% (0,05) la cual permitio confirmar unas diferencias significativas en cuanto el pretest (antes) y
postest (después), asi mismo la media calculado del postest (61,55) fue superior al valor calculado
del pretest (25,33) la cual permitié confirmar que los valores obtenidos en el postest fueron
significativamente superiores con respecto al pretest.

Por tal razon, se pude confirmar que el software de ventas implementado optimizé de manera

significativa la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Hipotesis especifica 1
El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente el control de productos
eléctricos en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Tabla 26. Resultado Prueba T para la dimension 1 Control de productos eléctricos

Error calculado Medias calculadas

Pretest: 5,111111
0,000059 Postest: 16,838889
Como se puede observar en la tabla Nro. 26 el calculo de error fue inferior al valor establecido al

5% (0,05) la cual permiti6 confirmar unas diferencias significativas en cuanto el pretest (antes) y

postest (después), asi mismo la media calculado del postest (16,88) fue superior al valor calculado
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del pretest (5,11) la cual permitié confirmar que los valores obtenidos en el postest fueron
significativamente superiores con respecto al pretest.

Por tal razon, se pude confirmar que el software de ventas implementado optimizé de manera

significativa el control de productos eléctricos en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Hipotesis especifica 2
El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente el control de compras del
almacén en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Tabla 27. Resultado prueba de Wilcoxon para la dimension 2 Control de compras del almacén

Error calculado Medias calculadas

Pretest: 6,111111
Postest: 15,777778

0,011514

Como se puede observar en la tabla Nro. 27 el calculo de error fue inferior al valor establecido al
5% (0,05) la cual permitio confirmar unas diferencias significativas en cuanto el pretest (antes) y
postest (después), asi mismo la media calculado del postest (15,77) fue superior al valor calculado
del pretest (6,11) la cual permitié confirmar que los valores obtenidos en el postest fueron
significativamente superiores con respecto al pretest.

Por tal razon, se pude confirmar que el software de ventas implementado optimizé de manera

significativa el control de compras del almacén en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.

Hipotesis especifica 3

El desarrollo de un software de ventas optimiza significativamente el control de ventas en tienda

en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
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Tabla 28. Resultado prueba de Wilcoxon para la dimension 3 Control de ventas en tienda

Error calculado Medias calculadas

Pretest: 14,111111
Postest: 28,888889

0,007110

Como se puede observar en la tabla Nro. 28 el calculo de error fue inferior al valor establecido al
5% (0,05) la cual permiti6 confirmar unas diferencias significativas en cuanto el pretest (antes) y
postest (después), asi mismo la media calculado del postest (28,88) fue superior al valor calculado
del pretest (14,11) la cual permitié confirmar que los valores obtenidos en el postest fueron
significativamente superiores con respecto al pretest.

Por tal razon, se pude confirmar que el software de ventas implementado optimizé de manera

significativa el control de ventas en tienda en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l.
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4.2 Discusiones

Mediante el desarrollar de un software de ventas en la empresa Importaciones Ivalux se logro
optimizar la gestion productiva de un (25,33 %) a (61,55 %) las cuales guardan una coincidencia
con los resultados obtenidos por Gamboa y Villareal (2021) quienes al implementar un “Sistema
Web para la Gestion de Ventas en la empresa Comercial & Distribuidora HR - Callao.” Obtuvieron
un mayor incremento de las ventas de (3.17 %) a (6.3 %), asi mismo lograron reducir el tiempo

de registro de las ventas.

Mediante el desarrollar de un software de ventas en la empresa Importaciones Ivalux se logré
optimizar el control de productos de un (5,11 %) a (16,88 %) las cuales guardan una relacién con
lo hallado por: Paya (2021) en su investigacion “Sistema web para la administracion, gestion y
control de las ventas e inventarios del taller electromecanico expansion barros.” Segin los
resultados obtenidos por el investigador el 80 % indicé que la implementacion del sistema fue
favorable en cuanto el control de las ventas e inventario, mientras que un 20 % indico que el

sistema si retne algunas condiciones de mejora para el control de ventas e inventario.

Mediante el desarrollar de un software de ventas en la empresa Importaciones Ivalux se logré
optimizar el control de compras del almacén de un 6,11 % a 15,77 % las cuales guardan una
relacion con lo hallado por: Romero (2020) en su investigacion “Sistema Web Aplicado en la
Gestion de Ventas de la Compaiiia EASI SAC.” Seglin los resultados obtenidos por el investigador
la implementacion del sistema facilito la comprobacion del stock de los productos que se dispone
en el almacén, Asi mismo se incremento en un 70 % el pedido por parte de los clientes y un 72,47

% el tiempo de atencion.
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Mediante el desarrollar de un software de ventas en la empresa Importaciones Ivalux se logro
optimizar el control de ventas en tienda de un (14,11 %) a (28,8 %) las cuales guardan una relacién
con lo hallado por Aime y Diaz (2021) en su investigacion “Sistema Web Para El Proceso De
Ventas Para La Farmacia Dermosalud QF.” Segtn los resultados hallados por los investigadores
el incremento de las ventas fue de (4.42%) a (19.31%) asi mismo con la implementacion del

sistema lograron mejor favorablemente el proceso de las ventas diarias en la farmacia.
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Conclusiones

El desarrollo de un software de ventas optimizé significativamente la gestion productiva
en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. con un error de calculado de 0,000003%, donde
los encuestados en un pretest inicial indicaron un puntaje de (5,11) mientras que en un
postest final indicaron un puntaje de (16,88) la cual permitié confirmar que los valores
obtenidos en el postest fueron mayores con respecto al pretest.
El desarrollo de un software de ventas optimizé significativamente el control de productos
eléctricos en la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. con un error
de calculado de 0,000059%, donde los encuestados en un pretest inicial indicaron un
puntaje de (6,11) mientras que en un postest final indicaron un puntaje de (15,77) la cual
permitié confirmar que los valores obtenidos en el postest fueron superiores con respecto
al pretest.
El desarrollo de un software de ventas optimiz6 significativamente el control de compras
en la gestion productiva en la empresa Importaciones lIvalux e.i.r.l. con un error de
calculado de 0,011514%, donde los encuestados en un pretest inicial indicaron un puntaje
de (6,11) mientras que en un postest final indicaron un puntaje de (15,77) la cual permitio
confirmar que los valores obtenidos en el postest fueron significativamente superiores con
respecto al pretest.
El desarrollo de un software de ventas optimiz6 significativamente el control de ventas en
la gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. con un error de calculado
de 0,007110%, donde los encuestados en un pretest inicial indicaron un puntaje de (14,11)
mientras que en un postest final indicaron un puntaje de (28,88) la cual permitié confirmar

que los valores obtenidos en el postest fueron mayores con respecto al pretest.
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Recomendaciones
En funcidn a los resultados obtenidos y la gran importancia que conlleva esta investigacion se
plantean algunas recomendaciones con la finalidad de mejorar algunos aspectos relacionados con
la investigacion.

e Se deberia involucrar a mas areas en cuanto la automatizacion para lograr mayor
integracién y comunicacion entre ellos para disponer de un mayor acceso a la informacion
en cualquier momento que se requiera. Asi mismo la empresa deberia seguir con este
proyecto en un futuro cercano e incorporar mas modulos al software de ventas desarrollado
para contar con un sistema completo donde se integren a muchas areas mas.

e En cuanto la gestion productiva se deberia implementar programas de capacitacion y
actualizacion al personal en cuanto el uso de la tecnologia para lograr mayor
competitividad en el manejo de programas informaticos la cual se traduce en mayor rapidez
a la hora de realizar las ventas diarias y genera mayor ingreso econémico para la empresa.

e En cuanto el control de compras, se deberia realizar compras solo cuando es necesario su
adquisicion y asi evitar acumulacion de productos en los estands de las tiendas que ocupan
espacio innecesario.

e En cuanto el control de los productos. Se debe mantener actualizado el registro de los
productos cada vez que se realiza una compra de manera inmediata para mantener el stock
actualizado y confiable.

e Encuanto el control de las ventas se debe mantener los productos actualizados para agilizar
las ventas, asi mismo se beberia verificar el stock diariamente para realizar compras con

anticipacion.
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e Unamayor inversion en cuanto la tecnologia a mediano y largo plazo, tener objetivos claros
concreto en cuanto las adquisiciones y renovaciones del material tecnol6gico, asi mismo

se deberia dotar de un presupuesto razonable como en las demas areas de la empresa.
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Apéndice 1: Manual de usuario.

A continuacion se presenta una guia detallada de todos los componentes del software de ventas
que lo integran, tanto sus funcionalidades como caracteristicas, para un correcto uso de sus
maodulos y partes que lo integran.

Interfaz de acceso.

» LOGIN

e

Importaciones
Ivalux e.i.rl

Crear cuenta de usuario.

2 LOGIN

2- Para crear una
cuenta de usuario
haga clic en crear una
cuenta el programa le
dirigira al menu
principal como se
muestra a
continuacion

1- Cuando se
inicia por
primera vez los
campos usuario
y contrasefia y
el botdén
ingresar estan
inhabilitados
porque no
existe un
usuario creado
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Interfaz Menu principal del programa.

% — R Usuario: nivel

usuario

'l&l‘ Empleado

Cliente

Usuario
Maddulo Otros, Antes de crear un empleado para asignarle
una cuenta de usuario debemos crear sede, area y cargo
para ello seleccionamos la opcion otros, y nos mostrara la
siguiente ventana

Productos

Compras \

Importaciones lvalux e.i.cl.

Ventas

2

I
Otros

@ Log Out

Interfaz Otros. (Crear sede)

OTROS

SEDE AREA CARGO CATEGORIA COMPROBANTE

coDiGo | S0001
SEDE Cercado de Lima

FECHA  10/05/2022

Reportes

CODIGO SEDE : >

1-Presionamos botén
Nuevo para ingresar
nombre sede

Iformation

2-Presionamos bot6n

3-Presionamos
Bl aceptar o Se Registro Sede Guardar

Nueve
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OTROS

SEDE AREA CARGO CATEGORIA COMPROBANTE

cone

SeDE |

FECHA  10/05/2022

CoDIGO SEDE

Cercado de Lima

Este proceso se debe
repetir cada vez que se
requiera registrar una sede

Sede creada
correctamente

Ia - rlj - -

Crear Area.

OTROS

SEDE AREA CARGO CATEGORIA COMPROBANTE

. copigo  ADDOT . 3

E 1-Seleccionamos boton

. AREA |Ventas . .
Nuevo para ingresar area

FECHA  10/05/2022

CODIGO AREA

2-precionamos
botdn guardar para

3-Precionamos boton .
fformation crear una nueva area

aceptar
o Se Registro Area

Guard=-
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O0TROS

SEDE AREA CARGO CATEGORIA COMPROBANTE

c0DIGO
L4

= AREA

FECHA  10/05/2022

CODIGO AREA FECHA
Ol R
ADDD2 Almacén 10/08/2022 :
Repetir este proceso
ADDD3 Despacho 10/05/2022

para crear mas areas

Soporte técnico

Areas creadas
correctamente

Nuevo

Crear Cargo.

OTROS

SEDE AREA CARGO CATEGORIA COMPROBANTE

R oot

NOMBRE |Vendedor

| 1-Seleccionamos boton Nuevo
para ingresar nombre cargo

FECHA  10/05/2022

CODIGO CARGO

2-Seleccionamos boton

guardar
formation

3-Seleccionamos
botdn aceptar

Guardar




151

OTROS

SEDE AREA CARGD CATEGORIA COMPROBANTE

cobigo | C0002
&ﬁ NOMBRE

FECHA  10/05/2022

CODIGO CARGO FECHA

4 endedor 107052022
Coo02 Despachador 10/05/2022

Repetir este proceso
para crear mas cargos

Cargos creados
correctamente

Interfaz menu principal del programa.

i o Usuario: nivel

L % — R usuario
l“'l Empleado E

Cliente

Usuario

Proveedor

Productos

Compras

- Importaciones jualux e.L.rl.

Stock

Ventas ,

i Médulo Empleado, Luego de haber
Repories creado sede, area y cargo debemos crear
un empleado para ello seleccionamos la

Otros opcion Empleado del menu del sistema

@ Log Out




Interfaz Empleado. (Crear empleado)

CODIGO E0001 PROV. RESIDENCIA |LIMA
APELLIDO PATERNO | Rafael | Dis.ResipEnCIA  [LiINCE
APELLIDO MATERNO IValenu’n | Av.los Alamos 555
NOMBRES IGisseIa Maribel I DIRECCION
NI | 78457845 [ |Cercado de Lima
SEXO lFemenino v I AREA |Ventas
CELULAR |996564789 | |Vendedor
MAIL Ivilarosa@gmail.com | Iformation X
DEP.RESDENCIA  |LIMA v
- 3 0 Se Registro Empleado(a)
i INGRESE D:
CODIGO APELLIDO APELLIDO coD
EMPLEADO PATERNO MATERNO o CERULAR MAIE DEP.
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3- presionamos en
el botén Guardar

0 2- presionamos en el

boton foto para

4- presionamos buscar foto empleado

en el

bot6n

Aceptar

1-Precionamos boton
Nuevo, para
ingresamos datos del
empleado

ol Imagenes >
|\« Escritoric * imagen W w] 2 Buscar en imagen
+ |G 9 °
Organizar = Mueva carpeta =~ M 0
"
3 Este equipo
‘ Descargas
Documentos | e r
I Escritorio
) Gissela Maribel Rosa Luz Vila ventana para seleccionar la
= Imagenes Rafael Valentin e ubicacion de la foto del
D Muisica empleado
_J Objetos 3D
B vid Seleccionar e
1aeos Bot6n abrir
o Disco local (G v
Mombre de archive: |Rosa Luz Vila Lizarraga  ~ | |lmage et

Abrir

Cancelar
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CODIGOD E0001 PROV. RESIDENCIA | LIMA

APELLIDO PATERND  Rafael DIS. RESIDENCIA LINCE

APELLIDO MATERNO Valentin Av los Alamos 555

NOMBRES Gissela Maribel DIRECCION

NI 78457845 sERE Cercado de Lima -

SEXD Femenino AREA Ventas ﬁ

CELULAR 996564789 EED Vendedor -

MAIL vilarosa@gmail.com = Acive

DEP.RESIDENCIA | LIMA FECHAREGISTRO |10/05/2022 | .

= INGRESE DNI O\ X g Exportar
U
CODIGO APELLIDO APELLIDO
EMPLEADO PATERNO MATERNO NOMBRES DNl SEXO CELULAR MAIL
EDDO2 Lizamaga Rosa Luz 87852345 Femenino 514587925 vila@otlook .com
EDOO3 Dominguez Paz Javier 86547817 Masculino 512244583 Dominguezpaz@...
EDDO4 Vasquez Zarmia Edson 56987865 Masculino 521587658 ZamaEdson@g...
EDDOS Carmidn Mavamo Jorge Luis 89547865 Masculino 585628396 Navamocamion@. ..
EDODG Saavedra Patifio Jairo 22547817 Masculino 580402829 Patifiod @gmail c...
L]
£

2 -k -

Lista de empleados registrados en la base de Se debe seguir los mismos pasos para registrar mas
datos empleados

Interfaz menu principal del programa.

*

Empleado

p‘ Usuario: nivel D

usuano

Cliente
Usuario

Proveedor

Productos
Modulo Usuario, luego de haber registrado uno o
Compras mas empleados le crearemos una cuenta de usuario
para que puedan acceder mediante un usuario y
Stock clave, para ello seleccionamos la opcién usuaria.

Ventas

Reportes

Otros
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Interfaz de usuario.

USUARIO
@ BUSCAR EMPLEADO m
CODIGO \
APELLIDO PATERNO ‘ | APELLIDO MATERNO |
NOMBRE ‘ | NI |
ESTADO ‘
CREAR CUENTA DE USUARIO
eﬂoﬂjgoﬂsuaﬂo | | Nivel de Cuenta |

Usnario | | Clave |

BUSCAR USUARIO

Ingrese Codigo de Usuario Q

MENU MENU ASIGNADO

[ | Empleado [ | Ventas
[ | Cliente [ | Reportes
[ | Usnario [ | Otros

[ | Proveedor
|| Productos
[ | Compras
| Stock

t

Interfaz de usuario donde crearemos una cuenta de acceso al
empleado
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Crear Usuario.

2-Buscamos empleado, para ello 2
digitamos su nimero de DNI
T

:‘!i!l’ BUSCAR EMPLEADO |-]= /8457845 SR}
CODIGO ED00T
APELLIDO PATERND  Rafael APELLIDO MATERNO Valentin
NOMERE Gissala Maribel DNI 78457845
ESITASO B 3-Ingresamos Usuario, clave y

seleccionamos nivel de cuenta
@ Codigo Usuario U000 Nivel de Cuenta Administrador * Estado  Activo -
Usuario [RGM | Caave RGM123 Confirmar |[RGM123

Informacion *

o 1-Precionamos
Cuenta Creada Correctamente botén nuevo
v

6-Precionamos
botdn aceptar

—
—
o=
Empleado Ventas {;hgn;;"
Cliente Reportes | - Usuario 5
TUsnario Otros Proveedor o
Proveedol  gue— Productos §§ Ragear —&-
Productos ﬂ E:Eas —]
Compras T .
I . Ventas 6-Precionamos -
Stock 4-Seleccionamos Reportes N botén Guardar
los médulos del 5 }
menu
[ 5-Pasamos los médulos seleccionados a la lista ]

f- Una vez creada \

2 LOGIN una cuenta cerramos
el menu del sistema
- Ejecutamos el

programa
nuevamente

aparecera el interfaz

Importaciones de acceso.
8 - Como se puede
Ivalux e.ir.l Sheervar on la
imagen ya no

aparece la opcion
crear una cuenta
esto es debido a que
ya existe una cuenta

\registrada. j
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/1- Ingresamos \

Usuario y Clave, si
las credenciales son
correctas nos
‘ ' _ mostrar la foto del
empleado e
: inmediatamente se
Importaciones habilitaré el bot6n

(11T X] )
Ivalux e..r). e | KINGRESAR, )

2- Presionamos en

INGRESAR el Boton
INGRESAR

2 LOGIN

Interfaz de Bienvenida l

Impartaciones lvalux e.i.r.l.

Una vez
presionado en el
botén IGRESAR
BIENVENIDO! el programa nos
mostrara la
interfaz de
, ) . bienvenida,
Rafael Valentin, Gissela Maribel seguidamente
aparecera el
interfaz del
Cargando 80 % mena principal

—
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Interfaz del mena principal

Rafael Valentin, Gissela Maribel

i i % R Usuario: Administrador

Empleado

-

Cliente

Usuario

Proveedor

Productos Mddulo Cliente

| [0 @ M

Compras

Importaciones lvalux e.L.rl.

Stock
Ventas

Reportes

> @ D

Otros

CODIGO NOMBRE/RAZON CELULAR TELEFONO DNI/RUC DIRECCION

Como se puede observar aiin no se cuenta con

clientes en la lista, a continuacion procederemos a
registrar

X 2 ‘R&p«le
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Interfaz Cliente. (crear cliente)

LISTA DE CLIENTES
DIRECCION

DNI/RUC

NOMBRE/RAZON CELULAR TELEFONO

1- A continuacion
registraremos un
conigocuente €001 cliente, para ello
NOMBRE/RAZON |2D ILLUMINAZIONE E.ILR.L. presionamos en el

|

CELULAR 973906313 | botén nuevo, en
|
|

3- Ingresamos
datos cliente

TELEFONO [7854789 el formulario lista
de clientes

|20601867053
080A (081A -082A C.C. MARSANO HOME
CENTER)|
. , DIRECCION
2- Clic botén
nuevo del

Interfaz cliente

4- Presionamos
botén Guardar

NOMBRE/RAZON CELULAR TELEFONO DNI/RUC DIRECCION

CODIGO CLIENTE C0001
NoMBRE/RAZoN  |2D ILLUMINAZIONE EIR L.

GELLLR lformation

TELEFONO 1- Presionamos

DNI/RUC : o Cliente Registrad: Clic botén
Aceptar

DIRECCION

X HE ‘thlte
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LISTA DE CLIENTES
NOMBRE/RAZON CELULAR TELEFONO DNI/RUC DIRECCION
2D ILLUMINAZI... |973906313 7854789 20601867053 AV. NUEVA TO...

Cliente registrado correctamente

X He

LISTA DE CLIENTES

NOMBRE/RAZON CELULAR TELEFONO DNI/RUC DIRECCION

2D ILLUMINAZI... 573506313 7854739 20601867053 AV NUEVATO..

JUAN MANUEL ... 584573456 83785473 AV.LOS CONQUI...

CASTILLO ILUMI... | 581003652 7734563 20550308712 CALJUAN TOR...

ANALOPEZ VIL... |634573453 6541236 85457324 MZBLOTESS L.
CERRAFORT AC... | 545705530 2354735 204381406456 AV VICTOR LA...

CHAPONAN MO... 556040945 254587 10011186683 JR.RICARDO P...

COFELECT S.AC. 20605774354 JR. 8 DE NOVIE...

Lista clientes registrados

X HZE
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Interfaz menu principal.

R Usuano: Administrador
Rafael WValentin, a Maribel

'l&l' Empleado

Cliente
Usuario
Proveedor

Productos

Compras

Importaciones lvalux e.Lrl.

Médulo Proveedor
Ventas

Reportes

Otros

LISTA DE PROVEEDOR

SECTOR
CODIGO COMERCIAL DIRECCION TELEFONO CELULAR CORREQ PAGINA WER FECHA

Lista de proveedores cero, debido a que ain no se
registra ni un proveedor

& Eoter ‘ Reporte




Interfaz Proveedor.

LISTA DE PROVEEDOR

SECTOR

COMERCIAL DIRECCION TELEFONO CELULAR

RUC

SECTOR COMERCIAL

DIRECCION

2- Interfaz

de proveedor TELEFONO

CELULAR

EMAIL

PAGINA WEB

x S22

[ o

Crear Proveedor.

LISTA DE PROVEEDOR
SECTOR
COMERCIAL DIRECCION TELEFONO CELULAR

PROVEEDOR

P0001

|DISE ILUMINACIONES SR.L.

Ale [20602504141

SECTORCOMERCIAL | ELECTRICIDAD

DIRECCION ‘AURORA ESTE (CRUCE CON CL ARQUITECTO T

1- Presionamos

en el boton TELEFONO (2564781

nuevo CELULAR 910768373

EMAIL “

PAGINA WEB

| Euardar

X 52t

B
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PAGINA WEB FECHA

1- Formulario lista
de proveedor

PAGINA WEB FECHA

2- Ingresamos
datos del
proveedor

3- Presionamos
en el botdén
Guardar
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LISTA DE PROVEEDOR

SECTOR
COMERCIAL DIRECCION TELEFONO CELULAR PAGINA WEB FECHA

PROVEEDOR

[DISE ILUMINACIONES S R.L.
[20602504141 1- Clic botén

RUC

SECTORCOMERCIAL |ELECTRICIDAD Aceptar

DIRECCION Informacion

TELEFONO
o i Correct:

PAGINA WEB

h§ : oot ‘Fhme

LISTA DE PROVEEDOR

SECTOR
COMERCIAL DIRECCION CELULAR CORREO PAGINA WEB
DISE ILUMINACI... ELECTRICIDAD  |AV. TOMAS MA... 910768373

Proveedor registrado correctamente
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CODIGO Tere RUC SR L DIRECCION TELEFONO CELULAR CORREO
> DISE ILUMINACIONES S R.L. 20602504141 |ELECTRICIDAD |AV. TOMAS MA.. | 2564761 910768373
PO0D2 DISTRIBUCIONES ROWI ELECTRIC EI R L 20550905567  |ELECTRICIDAD | AV. ARGENTINA 384257296
PODD3 ELECTRO ALLISON ELRL 20548660549 |ELECTRICIDAD | AV. ARGENTINA... 346490467
PODD ELECTRO COMERCIAL JORMANI S.RL. 20383747881  |ELECTRICIDAD |JR. PACHITEAN.. 988262811
PO0DS ELECTRO COMERCIAL SOLIS ELR.L. 20510931181 |ELECTRICIDAD | AV. ARGENTINA... 398270687
PO0DS ELECTRO COMERCIAL TORRES HNOS SOCIEDAD ANONI | 20600347687 | ELECTRICIDAD | CALJUAN TOR 354014336
PODD7 ELECTRO INGENIERIA FC S.AC. 20602006348 |ELECTRICIDAD |AV. LIMANRO. .. 933973872
PODDE F & LILUMINACIONES LARRY E.LR.L 20601721782 |ELECTRICIDAD | AV. TOMAS MA... 955550021
PO0DS FUTURE LIGHT E.LR.LTDA. 20523799542 |ELECTRICIDAD | AV. NUEVATO... 337390581
PODT0 G & N ILUMINACIONES ABANTO SAC 20608315170 |ELECTRICIDAD | AV. TOMAS MA... 355550021
POOT GAMA COMERCIAL DEL PERU S AC. 20546665263 |ELECTRICIDAD | JR. LAMPANRO... 998114095
POD1Z ILUMINACIONES QUIROZ S AC. 20551626763 |ELECTRICIDAD | JR. AZANGARO .. 947242026
POD13 INVERSIONES ADISOL ELRL 20508412607  |ELECTRICIDAD | AV. REPUBLICA 338270687
PODT4 JMD ILUMINACIONES 5.3.LTDA 20299535257 | ELECTRICIDAD | JR. AZANGARO ... 984297520
Lista de Proveedores registrado
<

>
B

Exportar Repaorte

Interfaz menu principal.
'Q Usuano: Administrador
‘ Rafael Valentin, Gissela Maribel
Empleado
Cliente
Usuario

Proveedor

Productos

Compras

St

Ventas Modulo Productos

Reportes

Otros
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LISTA DE PRODUCTOS

CODIGO CODIGO DE PRECIO DE PRECIO DE
FROVEEDOR  CATEGORIA NGMERE: DESCRIPCION  yenTp COMPRA

Interfaz Producto.

Lista de productos cero, debido a que aln no se
registran productos

X HE

LISTA DE PRODUCTOS

CODIGO CODIGO DE PRECIO DE PRECIO DE
PROVEEDOR  CATEGORIA DESCRIPCION  yepyra, COMPRA

2- Interfaz de
producto

PRODTCTOS

1D-PRODUCTO |

PROVEEDOR ||

CATEGORIA |

CODIGO |

NOMBRE |

1- Formulario lista de
productos registrados

X H=s
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Crear Producto.

LISTA DE PRODUCTOS

CODIGO CODIGO DE PRECIO DE PRECIO DE
PROVEEDOR  CATEGORIA NOMBRE DESCRIPCION  yenTA COMPRA

PRODUCTOS
| 2- Ingresar datos

) in-pRODUCTO | PO001 del producto
3-Clicenel eroveenor | DISE ILUMINACIONES SR.L.

boton guardar catecoma |PANELES

- [PLOD12030
nowsRe  |PANEL LIGHT 12030

1- Clic botén
nuevo

LISTA DE PRODUCTOS
CODIGO CODIGO DE PRECIO DE PRECIO DE
FROVEEDOR  CATEGORIA ROlERE DESCRIFCION  yepTa COMPRA,

POOO1 oo PANEL LIGHT 1... |BRAQ.PANELL.. |0.00 0.00

Producto registrado correctamente

X H2E
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Fooucro  CODIGO FROVEEDOR  CATEGORA  MOMERE DESCRFCION VRGPS O°  Coupma  STOK
» PLODT2030 PO0OT o001 PANEL LIGHT 1... |BRAQ.PANELL.. 8500 70.00 3
P02 PLO0SDED PODOT o001 PANEL LIGHT ... | BRAQ.PANELL.. |70.00 £5.00 15
P03 PLOOGDG14D PODOT o001 PANEL LIGHT ... | BRAQ.PANELL.. |75.00 £8.00 20
P0004 MO0S060 P0002 o002 MARCO MARCO PARAP... |0.00 0.00 0
P0O0S M0012030 P0002 o002 MARCO PL MARCO PARAP... |0.00 0.00 0
P0O0E PL6K220 P0003 o001 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
P0O07 PL3K221 P0003 o001 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
P0O0S PL6W220 P0003 o001 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
P00 PLIW220 P0O0D4 o001 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
POOTD PL3K220 P0O0D4 o001 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
PODTT PL6K220V P000S o001 PANEL LIGHT 5. | PANEL LED SOL_ | 0.00 0.00 0
POOT2 PL3K220V P0G o001 PANEL LIGHT 5. | PANEL LED SOL_. | 0.00 0.00 0
POOT3 PL6K220V P000E o001 PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
POOT4 PL12K220V P000E 0001 PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... |0.00 0.00 0
"
Lista de productos registrados

Expcrtar

D B

Interfaz menu principal.

— R Usuano: Administrador
L]
—— Rafael Valentin, Gissela Maribel

Empleado
Cliente
Usuario

Proveedor

Modulo Compras
Produc L

Compras

Stock

Ventas

Reportes

Otros
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Interfaz Compras.

COMPRAS X

INGRESO

Compras & BUSCAR O\‘ FECHA INGRESO 11/05/2022

CODIGO INGRESO

| v~ NUMCOMPROBANTE |

C0000001 SERIE COMPROBANTE

PROVEEDOR
EMPLEADO (a) Rafael Valentin, Gissela Maribel TIPO COMPROBANTE | ~ |‘\
Detalle Co:
- oo [ oo [ o
PRODUCTO | - | “ Precic de Compra Precio de Venta Cantidad

SR

D
i PRODUCTO DESCRIFCION  CANTIDAD

) i

[ ot

[=

Salir

Registrar compras.

3-Ingresar datos documento de

2-Seleccionar proveedor
compra

INGRESO
Compras & BUSCAR O\‘ FECHA INGRESO 11/05/2022
copbiGo INGREso 0000001 SERIECOMPROBANTE | FO05
PROVEEDOR |DISEILUMINACIONES SRL V|Q\ MM COMPROBANTE |00000248
EMPLEADO {a} Rafael Valantl'n, Gissela Maribel TIPO COMPROBANTE |Fach"wa
Detalle Com
o G0 :

PRODUCTO |ER}\Q.PANELLEDSOLUXLED DE PVC Y BASE DEALUM.DE 60°60 40W v| “

Preci

[ 4-Ingresar preciso y cantidad ]

D D

Nuevo PRODLCTO DESCRIPCION

» BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DE ALUM.DE 1.20°30 40W 6500K 0 70.00

PO0D3 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DE ALUM DE 60°50 40W 4D00K 20 §2.00
B Guardar PO002 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DEALUM.DE 60°60 40W 6500K 15 65.00
| IModiﬁcal i , . ,
6-Clic Botdn Guardar 5-Clic bot6n Agregar
O

| mp  Salir

£ >

cvs | swroms:
1-Clic Boton Nuevo TOTAL /.

7

\.
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COMPRAS X
INGRESO
Compras & BUSCAR O\‘ FECHA INGRESO 11/05/2022
copigo IngReso  C0000001 SERIECOMPROBANTE | F005 |
DISE ILUMINACIONES S RL.
PROVEEDOR | “[*\ \umcowprosante (00000248 |
sz Rafael Valentin, Gissela Maribel [Factura v |
Iformation *
Detalle Compra
s 000 B 15 3
PRODUCTO | BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DEALUN o Se Registo compra de Compra Precio de Venta Cantidad
iTh linar ar
i .
N , PRECIO
S DESCAIPCION CANTIDAD R

ERM.F"\NEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DE ALUM.DE 1.20°30 40W 6500K a0 70.00
ERM.F"\NEL LED SOLUXLED DE PVC ¥ BASE DE ALUM.DE 60°60 40W 4000K 20 68.00
RAMEL LED SOLUXLED DE PVC  BASE DEALUM.DE 60°60 40W 6500K 15 65.00

B
[=» s

1- Clic botén aceptar

>
e ] swroms
TOTALS/.

TOCK DE PRODTCTOS

o 2 B G

DESCRIPCION

NOMBRE

MARCO PARAP... |0

POO0S MO012030 MARCO PL MARCO PARAF... |0
PO0DS PLEK220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0 .
PO0O7 PL3K221 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0 Cuando se realiza la compra
PO00S PLEW220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0 de un _pmdUCto el stock se
P00 PL3WZ220 PANELLIGHT R... | PANEL LED SOL... |0 actualiza de manera
PO01D PL3K220 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... |0 automatica, tal como se
POOTT PLEK220V PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... |0 muestra en la lista siguiente.
PO0T2 PLIK220V PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... |0
POOT3 PLEK220V PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... |0

PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... |0
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Interfaz menu principal.
[ R e e
Empleado
Cliente

Usuario

Proveedor

Productos

{ Maddulo stock

Compras

Stock

Ventas

Reportes

Otros

& Q Exportar |He~porte
:,%DUCTO CODIGO NOMBRE DESCRIPCION  STOCK
'S ~o001 PLO012030 PANEL LIGHT 1... |BRAQ.PANELL.. |25

PODO2 PLO0G0SD PANEL LIGHT 6... |BRAQ.PANELL.. |6

PODD3 PLODG0S140 PANEL LIGHT 6... |BRAQ.PANELL.. |5 o 1- El interfaz de stock,

PO0D4 MD0SD50 MARCO MARCO PARAP... |14 muestra los productos

PO00S M0012030 MARCO PL MARCO PARAP... |4 con  su  respectivo

POODS PL6K220 PANEL LIGHT R... |PANEL LED SOL... |0 K esto aumentara

PODO7 PL3K221 PANEL LIGHT R... |PANEL LED SOL... |0 stock, es .

POD0S PLEW220 PANEL LIGHT R... |PANEL LED SOL... |0 cuando se re,allza. una

PODDS PL3W220 PANEL LIGHT R... |PANEL LED SOL... | 10 compra, ,aSI mismo

PO0TD PL3KZ20 PANEL LIGHT R... |PANEL LED SOL... |10 disminuira cuando se

POO11 PLEK220V PANEL LIGHT §... | PANEL LED SOL... |20 realiza una venta de

PODI2 PL3K220V PANEL LIGHT §... | PANEL LED SOL... |0 uno o mas producto.

POD13 PLGK220V PANEL LIGHT S... |PANEL LED SOL... |0

POD14 PL12K220V PANEL LIGHT S... |PANEL LED SOL... |0
2- Para realizar un reporte se
debe realizar clic en el boton
reporte




Interfaz de reporte de Stock.
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o<l REPORTE STOCK INVENTARIO

1 de 2 b M

¢ ®® @B o0 .

{ * Importaciones lvalus e,

AV. REFUBLICA DE ARGENTINA NRO. 213 INT. U3 URS. LIMA INDUSTRIAL

LIMA-LIMA-LINMA

IMPCRTACION DE PRODUCTO'S EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDAD
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TIf:381351083/360188310

D

PRODUCTO

P00
Po002

PO003
PO004
PO00S
PO00B
PO0OO7
FO003
PO003
P0O010
POO11
PO012
FO013
PO014

COoDIGO

PLO012030
PLOOBOGO

NOMBRE

PANEL LUGHT 120730
PANEL LIGHT 60%60

PLOOB0G140 PANEL LIGHT 60%60 4000K

11006060
110012030
PLEK220
PLIK2H
PLEWZ220
PLAW220
PL3K220
PLEK220V
PL3K220V
PLEK220V
PL12K220V

WARCO

WARCO PL

PANEL UGHT ROUND SURFACE 6K-A
PANEL UGHT ROUND SURFACE 3K-B
PANEL LUGHT ROUND SURFACE 6K-C
PANEL UGHT ROUND SURFACE 3K-D
PANEL LUGHT ROUND SURFACE 3K-G
PANEL UGHT SQUARE SURFACE 6K
PANEL UGHT SQUARE URFACE 2K
PANEL LUGHT SQUARE SURFACE 6KA
PANEL UGHT SQUARE SURFACE 3KB

Buscar | Siguiente

RUC 20562617702

REPORTE STOCK PRODUCTOS

Fecha: 12/05/2022

DESCRIPCION

BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC'Y BASE DE ALUM.DE 1.20°30 40W 6500K

BRAQL.PANEL LED SOLUXLED DE PVC'Y BASEDE
ALUW.DE 60*60 40W 6500K

BRAQL.PANEL LED SOLUXLED DE PVC'Y BASE DE ALUM.DE 60760 40W 4000K
MARCO PARA PANEL LED 60*60

WMARCO PARA PANEL LED 12030

PANEL LED SOLUXLED 6W REDONDO ADOS. 6K 220V.
PANEL LED SOLUXLED 6W REDONDO ADOS. 3K 220V
PANEL LED SOLUXLED 12 REDONDO ADOS. 6K 220V
PANEL LED SOLUXLED 12W REDONDO ADOS. 3K 220v.
PANEL LED SOLUXLED 18W REDONDO ADOS. 3K 220v.
PANEL LED SOLUXLED 6W CUADRADO ADOS. 6K 220v.
PANEL LED SOLUXLED 6W CUADRADO ADOS. 3K 220V
PANEL LED SOLUXLED 12V CUADRADQ ADOS. &K 220V
PANEL LED SOLUXLED 12/ CUADRADQ ADOS. 3K 220V

STOCK

10
10
20




Interfaz menu principal.

= A
Empleado

Cliente

Usuario

Proveedor

Productos

Usuario: Administrador
Rafael Valentin, Gissela Maribel

2
2
=
[m)
=

Compras

Stol

Ventas

S & D

Reportes

Otros

L

r Médulo Ventas

171

' 3
GENERAR VENTAS
BUSCAR Q| FECHA  11/05/2022 T | Q|
PRODUCTO
Conico ld_Producto NomProducto Descripcion Precio_venta

CLIENTE Al R L » POOD1 PANEL LIGHT 1. |BRAGQPANELL . 8500
VENDEDOR () Rafael Valentin, Gissela Maribel DOCUMENTO PO002 PANEL LIGHT 6 |BRAQPANEL L | 7000
T ToE 0000 - 00000000 1 P0003 PANEL LIGHT 6... |BRAG.PANELL.. |75.00
PO0D4 MARCO MARCO PARAP... | 25.00
Detalle Venta P0005 MARCO PL MARCO PARAP... | 30.00

PO0DS PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... | 0.00

P [Frzein gl Vi Cantidad |0 5 PODO7 PANEL LGHT R.. | PANEL LED SOL. 0.00

Codigo Stack P0003 PANEL LIGHT R._. |PANEL LED SOL | 0.00

P00DI PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... | 0.00

%% Quitar POO10 PANEL LIGHT R... | PANEL LED SOL... | 0.00

POOT1 PANEL LIGHT S... |PANEL LED SOL... | 0.00

Nuevo ::DHODUCTO DESCRIPCION  CANTIDAD PRECIO TOTAL PO012 PANEL LIGHT S... |PANEL LED SOL... |0.00

PO013 PANEL LIGHT §... |PANELLED SOL... | 0.00

PO014 PANEL LIGHT S |PANEL LED SOL | 0.00

B Guardar
G Salir
<

1- Interfaz de ventas.
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Registrar Ventas.

NTAS
,[ 2- Seleccionar cliente ] FECHA  11/05/2022 BUSCAR Q|
PRODUCTO
IGO0 MO00D00 ld_Producto NomProducto Descripcion Precio_venta
cl 2D ILLUMINAZIONEELRL.  ~ | S POOOT PANEL LIGHT 1... |BRAQ.PANELL.. 85.00
VENDEDCR (3) Rafael Valentin, Gissela Maribel FO00Z PANEL LIGHT 6... |BRAQ.PANELL.. |70.00
e O) BOLETA 3- Seleccionar tipO de P0003 PANEL LIGHT6... |BRAQ.PANELL.. |75.00
documento POO04 MAR MAH PARAP... 25.00
Detalle Venta » MARCO PL MARCO PA 0
PO00G PANEL LIGHTR... [PANELLED SOL... 0.00 4\
Bodieia MARCO PARA PANEL LED Venta  30.00 Canidad 3 7] PODD7 PANEL LIGHT .. | PANEL LED SOL_ | 0.00
P0005 10 PO00S PANEL LIGHT R . | PANEL LED SOL | 0.00
FO00S PANEL LIGHT R | PANEL LED S0L | 0.00
E‘am‘ ‘g% Quitar H@gmﬂm ‘ |@ﬂgegé FOO10 PANEL LIGHT R | PANEL LED S0L | 0.00
FOOT1 PANEL LIGHT 5_ | PANEL LED S0 0.00
::DHonucro DESCRIPCION  CANTIDAD PRECIO TOTAL PO012 PANEL LIGHT S... | PANELLED SOL... 0.00
BRAQ.PANELL.. |2 85.00 170.00 POOT3 PAMEL LIGHT §... | PANEL LED SOL... 0.00
BRAQ.PANELL.. |1 70.00 70.00 POOT4 PANEL LIGHT S... | PANEL LED SOL... 0.00
POO03 BRAGPANELL.. 1
POOD4 MARCO PARAP... 2
3

MARCO PARA P 4- Seleccionar producto

5- Ingresar cantidad

[ 1- Clic en el boton nuevo ] 7- Clic boton guardar

[ 6- Clic botdn agregar ]

Nota: Si se realiza los pasos indicados de manera correcta, habra
realizado una venta sin complicaciones
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Interfaz menu principal.

* A 'Q\ Usuario: Administrador
L]
AL

Rafael Valentin, Gissela Maribel

Empleado
Cliente
Usuario
Proveedor
Productos
Compras

Stock

Ventas [ Mdédulo Reportes }

Reportes I

Otros

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

0000 de®

EMFPLEADOS REGISTRADOS E*D"ﬂﬁl' Reporte

/Este interfaz est4 conformado por 7 pestanas donde se podré\
realizar reportes respectivos de acuerdo a las necedades o
requerimientos

1- Opcidn reporte Empleado
2-  Opcion reporte Usuario
3- Opcion reporte Cliente

4-  Opcion reporte Productos
5-  Opcion reporte Compras
6- Opcion reporte Compras

\ 7- Opcion reporte Ventas /

Total



Interfaz Reportes. (Crear reporte empleado)

174

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS
[

INGRESE m ‘87892345|

EMPLEADOS REGISTRADOS

CODIGO
EMPLEADO FATRENO

APELLIDO

APELLIDO
MATERNO

NOMBRES

DNl

Q-

SEXO CELULAR MAIL DEPARTAMEN

Vila

Lizéraga

Rosa Luz

878592345

Femenina 514587925 i . 150000

il=

Ingrese DNI del empleado

2-

Para realizar un reporte individual presionar
en el boton reporte, el programa
inmediatamente carga un formulario de con
los datos respectivos.
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Interfaz Reporte Empleado

g REPORTE EMPLEADO

— O >
H 4 1 de 2 b Pl | '\';J ﬂ[]:l H- | 100% v Buscar | Siguiente

(" Importaciones lualux e,

RUC 20562617702

AV.REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA INDUSTRIAL
LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDAD

REPORTE EMPLEADOS
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TIF: 98135108 3/86 0188310

Fecha: 12/05/2022 12:00:00 a. m.
CODIGO APELLIDO  APELLIDO NOMBRES DNI SEXOD CELULAR MAIL CODIGO CODIGO  CODIGO  DIRECCION CODIGO CODIGO CODIGO  ESTADO
PATERNO MATERNO DEPARTAMENTO PROVINCIA DISTRITO
EQDD2  Vila

SEDE AREA CARGO
Lizaraga FRosaluz 87852345 Femenino 914587925 wila@otlook.com 150000

150100 150128 Ay, Los

Conguistadores de
la republica

S0001 ADOOZ  COO003 Adtivo
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REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

pr—nINGRESE E H ‘

EMPLEADOS REGISTRADOS X g . = a Reporte
||

EWPlEo  |PATRENO  MATERNO  MOMBRES oW sex0 CELUAR WAL DEPARTAVEN
ael Walentin Gissela Maribel 78457845 Femenino 996564789 \ﬂ'lamsa@mail.c... 150000
Lizaraga Rosa Luz 87892345 Femenino 914587925 \fila@otlolk.ccm 150000
E0D03 Paz Javier 86547817 Masculino 512244583 Domingnlzpaz@... 150000
E0004 Zama Edson 56987365 Masculing 521587658 ZarriaEdi:n@g... 150000
EDDOS Mavamro Jorge Luis 85547865 Masculino 585628396 Navarroc"rion@... 150000
EQ006 Patifio Jairo 22547817 Masculino 580402829 Patiﬁon]mail.c... 150000

asi mismos se podra realizar un reporte general
para ello solo tendra que colocar el cursor del
mouse en el campo DNI el programa
inmediatamente realzar un filtro general

TOTALG

2- Para realizar un reporte general presionar en
1- Coloque el cursor del Mouse en el boton reporte, el programa inmediatamente
el campo DNI. carga un formulario de con los datos
respectivos.
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Interfaz reporte Empleado

ol REPORTE EMPLEADO — O

M 4 1 de d b M | « E:f‘;ﬁ- ﬂﬂ] B~ | 100% - Buscar | Siguiente

{ Importaciones lvalux e.i.cl. RUC 20562617702
AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URE. LIMA INDUSTRIAL REPORTE EMPLEADOS
LIMA-LIMA-LIMA
MPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIO S, SEGURIDAD
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL T 38135108 196 0188310 Fecha: 12/05/2022 12:00:00 a. m.
CODIGO APELLIDO APELLIDD NOMBRES DHNI SEXO CELULAR MAIL CoDIGD COoDIGo CODIGO  DIRECCION CODIGO CODIGO CODIGO ESTADO
PATERNO MATERNO DEPARTAMENTO PROVINCIA DISTRITO SEDE  AREA  CARGOD
EQOM Rafasl Valentin Gissela Maribel T3457345 Femenino 996554789 wlarosa@gmail.co 150000 150100 150116 Awlos Alamos 555 50001 AQD01 coom Adtivo
m
E000Z  Via Lizaraga Rosaluz 87892345 Femenino 914587925 ila@otiook.com 150000 150100 150128 Aw Los 50001  |ADDOZ  COO003 Adtivo
Conguistadores de
la republica
E0003  Dominguez |Paz Javier 86547317 Masculino 912244583 Dominguezpazi@yg 150000 150100 150125 Mz) Lote 50 50001 |ADDD1  COO001 Adtivo
mail.com laderas de chillen
E0004 “asquez Zarmia Edson 56987865 Masculino 921587653 150000 150100 150128 Mz F Lote 50 Psj. 50001 ADDO3 coon2 Adtivo
ZarriaE dseni@mgma loz pinos
il.com
E000S  Carridn Mavarm  Jorge Luis 80547865 Masculino 985528306 Navarrocarrion@o 150000 150100 150115  Awlos Eucdlipos  |S0001  AQ003  COO02 Adtivo
utlock.com 55
E0008  Saavedra P atifio Jaim 22547317 Masculino 980402829 Pdtifio) @gmail.co 150000 150100 150113 Awlos Incas 555 S0001  ADOO1 COOMM Adtivo
m
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Interfaz Reporte. (Crear reporte usuario)

REPORTES

EMPLEADD USUARIO  CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS —

werese [*]=] \784;‘7845| Q| ] e
CODIGO EMPLEADO [EQ0O1

CTEIETE |Rafael Valentin | noheres |Gissela Maribel | o 78457845 |
USUARIO [RGM |  Padsworn [RGM123 | NIVELCUENTA |Administrador |
ESTADO |Activo |

MENU USUARIO

USUARD  MENU

.
Lono1 Cliente
o001 Usuario
o001 Proveedor
o001 Productos
uooo1 Compras
Lono1 Stock
uooo1 Ventas
oot Reportes
oo Ctros

.

2- Presionar botdn reporte, para generar un

1- Ingrese DNI del empleado informe
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Interfaz Reporte Usuario.

ol FormReportelsuario - a b4

H 4 1 de2 b M |« ® ﬂ[]:l H- | 100% - Buscar | Siguiente

. . RUC 20562617702
| Importaciones lvalux eirl REPORTE USUARIO
AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URE. LIMA INDUSTRIAL
LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDAD Fecha: 12/05/2022 12:00:00 a. m.
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TH- 38135108 3/860 188310
CODIGO: E0001
APELLIDOS:  Rafael Valentin NOMBRES: Gissela DNI: 78457345
Maribel
USUARIO: RGM PASSWORD: RGM123 NIVEL CUENTA:
ESTADO: Activa
MENU CUENTA USUARIO
CODIGO USUARIO MENU
U000 Empleado
uoond Cliente
Jooo1 Usuario
Joao Proveedor
Jooo1 Productos
uoon1 Compras
uoood Stock
Joao Ventas
uoon1 Reportes
Joon1 COtros



Interfaz Reportes. (Crear reporte cliente)
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REPORTES

EMPLEADO USUARIC CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

INGRESE DNI O RUC CLIENTE @ | O\‘

copee NOMBRE/RAZON CELULAR TELEFONO DNI/RUC DIRECCION

» 2D ILLUMINAZI.. |973306313 7854789 20601867053 | AV. NUEVATO..
C0002 JUAN MANUEL .. | 984578456 89785478 AV.LOS CONGUL...
Coo03 CASTILLO ILUMI... | 981003652 7784568 20550308712 |CALJUAN TOR..
Coo04 ANALOPEZVIL... |694578459 6541236 89457824 MZ B LOTE 55L...
C0005 CERRAFORT AC... | 949705590 2354789 20481406456 | AV. VICTOR LA
C0006 CHAPONAN MO.. | 996040949 254587 10011186683 |JR. RICARDO P...
Co007 COFELECT SAC. |998741189 20605774394  |JR. 8 DE NOVIE..
Co008 PEDRO MANUE. . | 987845123 89561100
Co009 MARIBEL GUER... | 396547896 80457840

MATEO CHAVE... | 987465470 23410048

TOTAL: 10

-

1- Tenemos 2 opciones para realizar un filtro
mediante el RUC o DNI, en este caso
haremos un filtro general, para ello
colocamos el cursor de mouse para que se
genere un filtro automatico tal como se
muestra en la figura

Y4

2-

Presionamos en el botdn reporte, para

realizar un informe de clientes, el

programa automaticamente mostrara
una ventana con los datos respectivos.

~

)
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Interfaz Reporte Clientes.

o FormReporteCliente - O X

M 4 1 de 2 b M | @ i:f‘;ﬁl ﬂl:tl k- | 100% - Buscar | Siguiente

{  Importaciones lvalux e.i.fl. REPORTE CLIENTES RUC 20562617702
AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA INDUSTRIAL
LIMA -LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTCS EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDAD
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TI:381351083860188310 Fecha: 12105/ 2022 12:00:00 a. m.
CODIGO NOMBRE/RAZON DNIRUC TELEFONO CELULAR DIRECCION
Cooo1 20 ILLUNMINAZIONE 20801867053 7854729 473906313 AV NUEVATOMAS MARSAND
EILRL NRO. 1459 INT. 0804 (0814 0824
C.C. MARSANO HOME CENTER
coon2 JUAN MANUELTORREZ 20785478 024578458 AVLOS CONQUISTADORES 555
GARCIA CHORRILLOS
Co003 CASTILLO 20550308712 7784558 531003652 CALJUAN TORRES HIGUERAS
ILUMINACIONES E.ILR.L. NRO . 136INT. 1 TOMAS MARSANG
CON BOLONA LIMA -LINA-
Coo04 ANALOPEZVILLARAN 80457824 6541236 604578459 WZB LOTE 55 LOS HERALDOS
PUENTE PIEDRA
Coo0s CERRAFORT 20481406456 2354789 B45705550 AV VICTOR LARCO NRO. 1385
ACCESCRIOS DE URB. LAMERCED Il ETAPALA
CONSTRUCCION EIRL LIBERTAD TRUILLO - TRUJIL
Cooos CHAPONAN MORALES 10011186683 254587 995040949 JR. RICARDO PALMA TS
ANAELA TARAPOTO,
com7 COFELECT S.AC. 20805774304 098741189 JR. 2DE NOVIEMBRE NRO. 349
CERCADO PUNO - SAN ROMAN -
JULIACA - PUND
Cooos PEDRO MANUEL 29561100 537845123
DIESTRAGUTIERREZ
Co009 MARIBELGUERRA 20457840 006547806
EGUREN
como MATEOQ CHAVEZ 23410048 537485470
GONZALES
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Interfaz Reportes. (Crear reporte producto)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE FRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

Opciones de reporte de Producto

#D Reporte General

? Rep por Pr dor | V| f‘ Reporte por Categoria v| Mostrar

PRODUCTOS X ﬁ- 2 r&mte

Para crear reporte de productos
tenemos 3 opciones
1- Reporte general
2- Reporte por proveedor
3- Reporte por categoria

Se puede seleccionar
cualquiera de las opciones
dependiendo las
necesidades.
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Interfaz Reportes. (Crear reporte general producto)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS ( . . h
1- Seleccionar la 2- Presionar
Opciones de reporte de Producto L opcion reporte genera botén mostrar
/|
[ Reporte (Inenere.ﬂ:l
[J Reporte por Proveedor | A | L] Reporte por Categoria | ~ | Mostrar
N\
2 .
PRODUCTOS u Exportar Reporte
IPDRODUCTO Egg!uc’;E?EDOR Eg%lz%%ﬁm Egglt?t?cm NOMBRE 2EI0E A8 SEE%E Egﬁ'cp'gﬁ LIRS
» POODT PODO1 CODD 0 PANEL LIGHT ... | BRAQ.PANEL ... 70.00
POD03 PO001 C0001 PLODE0GO PANEL LIGHT ... | BRAQ.PANEL ... |70.00 65.00
PODD4 PO002 Co002 PLO0GDS140  |PANEL LIGHT ... BRAQ.PANEL.. |75.00 68.00 5
PODDS PO00Z C0002 MO06060 MARCO MARCO PARA ... | 25.00 2000 14 a
PODDG PO003 C0001 M0012030 MARCO PL MARCO PARA ... |30.00 2500
PODD7 PO003 C0001 PLEK220 PANEL LIGHT ... | PANELLEDS... |0.00 0.00
PODDS PO003 C0001 PLIK221 PANEL LIGHT ... | PANELLEDS... |0.00 0.00 o /7
PODDS PO0D4 CO001 PLEWZ20 PANEL LIGHT ... | PANELLEDS... |0.00 .00 [} 3- Presionar
POD10 PO0D4 C0001 PLIWZ20 PANEL LIGHT ... | PANELLEDS... |30.00 2200 10 botén
POD11 PO00S C0001 PL3K220 PANEL LIGHT ... | PANELLED S... |30.00 22.00 10 reporte para
POD12 PO00G C0001 PLEK220V PANEL LIGHT ... | PANELLEDS... |20.00 14.00 20 realizar un
POD13 PO0DG CO001 PLIK220V PANEL LIGHT ... |PANELLED 5. |0.00 0.00 0 informe de
POD14 PO0DG CO001 PLEK220V PANEL LIGHT ... |PANELLED S... |0.00 .00 o productos
. PL12K220V  |PANELLIGHT ... |PANELLEDS... |0.00 0.00 0




Interfaz Reporte Producto.
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! ForrReporteProducto

"™

1

1

de 2 p Pl | ©

(" Importaciones lvalux e.irl

- Buscar | Siguiente

AV_REPUBLICA DEARGENTINA NRC. 215 INT. U3 URE. LIMA INDUSTRIAL

LIMA-LIMA-LIMA

IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDA D
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TIf:38135104:3/3601882310

ID PRODUCTO

POON

POOOZ

POO03

POO04
POO0S
POO0S

POOO7

POO0S

POO0S

POO10

POONM

P2

POO3

ComGco
PROVEEDOR

POOO1

Pooo1

Pooo1

POO02
Poo02
POO03

PO0O03

POOO3

POOO4

POOO4

Pooos

POo0E

Pooos

Ccomco
CATEGORIA

ConoA

cooo

Cooo1

coooz
coooz
cooo1

Cono

Cooo1

cooo

Cooo1

Coo

ConoA

Coo

CODIGO

PLOOM2030

PLOOS0SD

PLOOG0ET40

M 005060
MOm2030
PLEKZ20

PL3KZ2

PLEWZ220

PL3IWZ220

PL3KZ20

PLEKZZ0V

PLIKZ20V

PLEKZZ0V

RUC 20562617702

REPORTE PRODUCTOS

PANELLIGHT 120*30

PANELLIGHT 6060

PANELLIGHT 60760 4000K

MARCO

MARCO PL
PANELLIGHT ROUND
SURFACE SK-A

PANELLIGHT ROUND
SURFACE 3K-B
PANELLIGHT ROUND
SURFACE 8K-C
PANELLIGHT ROUND
SURFACE 3K-Dv
PANELLIGHT ROUND
SURFACE 3KG

PANELLIGHT SQUARE
SURFACE 8K

PANELLIGHT SQUARE
URFACE 3K

PANELLIGHT SQUARE
SURFACE KA

Fecha: 12/05/2022 12:00:00 a. m.

DE SCRIPCION

BRAQPANELLED SOLUXLED DE
PWC WBASE DE ALUM.DE 1.20°30
40V B500K

BRAQPANELLED SOLUXLED DE
PWC YW BASE DE

ALUM DE 8060 40W 8500K

BRAQPANELLED SOLUXLED DE
PWC W BASE DE ALUM DE 60%60
40V 4000K

MARCO PARAPANE LLED 60760
MARCO PARAPANE LLED 120730
PANEL LED SOLUXLED 6W
REDONDO ADOS. 6K 220V,

PANELLED SOLUXLED 8W
REDONDO ADOS. 3K 220V
PANEL LED SOLUXLED 12w
REDONDO ADOS. 8K 220V
PANELLED SOLUXLED 12w
REDONDO ADOS. 3K 220V
PANEL LED SOLUXLED 18w
REDONDO ADOS. 3K 220V

PANELLED SOLUXLED 8W
CUADRADO ADOS. 6K 220V

PANELLED SOLUXLED 6W
CUADRADO ADOS. 3K 220V

PANELLED SOLUXLED 12V
CUADRADO ADOS. 6K 220V

PVENTA P.COMPRA Stock

85.00

25.00
30.00
o.o0

n.oo

0.00

30.00

30.00

20.00

0.00

0.00

70.00

20.00
25.00
0.00

n.00

0.00

200

200

14.00

0.00

0.00

25




185

Interfaz Reportes. (Crear reporte de producto por proveedor)

REPORTES

2- Presionar
botdén mostrar

1- Seleccionar la opcion

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VE
L reporte por proveedor

Opciones de reporte de Producto

[ Reporte General
r |DISTRIEUCIDNES ROWI ELECT v| [ Reporte par Categaria ~ Mostrar

_. PRODUCTOS .— oot nmte

D CODIGO COoDIGO CODIGO PRECIO PRECIO
NOMERE DESCRIPCION VENTA COMPRA STOCK

PRODUCTO PROVEEDOR CATEGORIA  PRODUCTO
PO0O2 cono2 MOD6060 MARCO MARCO PARAP... |25.00 20.00
25.00

PO0O2 coooz M0012030 MARCO PL | MARCO PARAP... |30.00

3- Presionar botén reporte para

realizar un informe de productos,
el programa automaticamente
mostrara una ventana con los datos
de los productos por proveedor




Interfaz Reporte Producto.

o5 FormReporteProducto
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" 9

1

de 1 p P | l\";l ﬂ[]:l B~ | 100% - Buscar | Siguiente

(" Importaciones lualux e.irl.

AV.REPUBLICA DEARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URE. LIMA INDUSTRIAL
LIMA-LIMA-LIMA

IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDA D
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL T If:38135 1083860188310

I PRODUCTO  CODIGO CoDGo COonGo
PROVEEDOR CATEGORIA

POOO4 Poonz coooz Mo0s080

POOOS Poonz coooz MO012030

RUC 20562617702

REPORTE PRODUCTOS

Fecha: 12/05/2022 12:00:00 a. m.

NOMBRE DESCRIPCION PVENTA P.COMPRA Stock
MARCO WMARCO PARAPANE LLED 6060 25.00 20.00 14
MARCO PL WMARCO PARAPANELLED 120%30  30.00 25.00 4
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Interfaz Reportes. (Crear reporte producto por categoria)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAT N
L 1- Seleccionar la opcion 2- Presionar

Opciones de reporte de Producto reporte por categoria boton mostrar

O Reporte General

[ Reporte por Proveedor | *E Reporte por Categoria |P-"lNELES v| Mostrar

N\
( : )— PRODUCTOS w a qute
PRODUCTO PROVEEDOR  CATEGORA  PRODUCTO  NOMBRE DESCRIPCON  {f\ta  CowpRa STOCK
b I o001 PLODI2030 | PANEL LIGHT 120°30 BRAQPANELL. |8500  |7000 |25
PODO2 POODT oot PLOCGDG0 PANEL LIGHT 60°60 BRAQPANELL. |7000 6500 |6
PODO3 POODT oot PLOOSDSTAD | PANELLIGHT 60°60 4000K |BRAGPANELL.. |7500  |6800 |5
PODDS PO0D3 oot PLBK220 PANEL LIGHT ROUND SU... |PANEL LED SOL...|0.00 0o o
PODO7 PO0D3 oot PLIK221 PANEL LIGHT ROUND SU... |PANEL LED SOL...|0.00 0o o
PODOS PO0D3 Co0ot PLEW220 PANEL LIGHT ROUND SU... |PANEL LED SOL...|0.00 0o o
PODOS PODD4 oot PLIW220 PANELLIGHTROUND SU.. |PANELLEDSOL..|3000  |2200 |10
PODID POD4 co0ot PLIK220 PANELLIGHT ROUND SU.. |PANELLEDSOL..|3000  |2200 |10
PODT1 PO0DS o001 PLEKZ20V  |PANELLIGHT SQUARE S. |PANELLEDSOL..|2000  |1400 |20
PODI2 PO0DS co0ot PL3KZ220V | PANELLIGHT SQUARE U..|PANELLED SOL..|000 0o o
POD13 PO0DS o001 PLEKZ20V | PANELLIGHT SQUARES.. |PANELLEDSOL..|000 0o o
POD14 PO0DS o001 PL12K220V | PANEL LIGHT SQUARES... |PANELLEDSOL..|000 0o o

3- Presionar botén reporte para
realizar un informe de productos

por categoria tal como se muestra
en la imagen.
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ol FormReporteProducto *
1 de 2 p P | @ & @;L] B 100% - Buscar | Siguiente
. . RUC 20562617702 ~
Importaciones lvalux e.irl.
AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LMA INDUSTRIAL REPORTE PRODUCTOS
LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACICN, VIDRIOS, SEGURIDA D . .
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TIF:381351083/960188310 Fecha: 12/05/2022 12:00:00a. m.
ID PRODUCTO  CODIGO CODIGD CODIGO NOMBRE DE SCRIPCION PVENTA P.COMPRA Stock
PROVEEDOR  CATEGORIA
PO0DY POOD CO001 PLOIM2030 PANEL LIGHT 120%30 BRAQLPANELLED SOLUXLEDDE 8500  70.00 25
PVC YBASE DE ALUM.DE 1.20°30
A0V 8500K
Po0oO2 POOOY C o001 PLOOS0SD PANEL LIGHT &0%60 BRAQ.PANELLED SOLUXLEDDE  70.00 65.00 3
PVC Y BASE DE
ALUM.DE B0%50 &0W B500K
PO0OO3 POOOM Coo01 PLOOS0GE140 PANEL LIGHT &0*60 4000K BRAQ PANELLED SOLUXLEDDE  75.00 62.00 5
PWC % BASE DE ALUM.DE 60%60
A0V 4000K
PO0DS POO03 0001 PLEK220 PANELLIGHT ROUND PANELLED SOLUXLED 6W 0.00 0.00 0
SURFACE BK-A REDONDO AD0OS. 6K 220V,
POOO7 POOO3 Coo01 PLIKZH PANELLIGHT ROUND PANELLED SOLUXLED &8W 000 0.00 ]
SURFACE 3K-B REDONDO ADOS. 3K 220V
PoOOE POOO3 C o001 PLEW 220 PANELLIGHT ROUND PANELLED SOLUXLED 12WW 0.00 0.00 ]
SURFACE 8K-C REDONDO ADOS. 8K 220V
PO0OOS POOO4 Coo01 PLIWZ220 PANELLIGHT ROUND PANELLED SOLUXLED 12W 30.00 2200 10
SURFACE 3K-D REDONDO ADOS. 3K 220V,
POOMO POOO4 Coo01 PL3KZZ20 PANELLIGHT ROUND PANELLED SOLUXLED 18W 30.00 2200 10
SURFACE 3KG REDONDO ADOS. 3K 220V,
POOM POOOS C o001 PLEKZ20NV PANELLIGHT SQUARE PANELLED SOLUXLED 8W 20.00 14.00 20
SURFACE BK CUADRADO ADOS. 6K 220V,
POOM2 POOOS C o001 PLIKZ20NV PANELLIGHT SQUARE PANELLED SOLUXLED 8W 0.00 0.00 ]
URFALZE 3K CUADRADD ADOS. 3K 2200
POO13 POOOE Coo01 PLEKZ20V PANELLIGHT SQUARE PANELLED SOLUXLED 12W 000 0.00 ]
SURFACE 8KA CUADRADOD ADOS. 6K 2200
POO14 POOOE C o001 PL1ZKZ20W PANELLIGHT SQUARE PANELLED SOLUXLED 12WW 0.00 0.00 i)
SURFACE 3KB CUADRADD ADOS. 3K 220V,
L
< >




Interfaz Reportes. (Crear reporte proveedor)

REPORTES

USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

EADO

189

Ingrese Rlﬂ“

Q

(] pesae

CODIGO

POO01

SECTOR
COMERCIAL

ELECTRICIDAD

NOMERE RUC

DISE ILUMINACI...

DIRECCION

AV. TOMAS MA...

TELEFONO

CELULAR

PAGIN

PODOZ DISTRIBUCION... | 2055090555 ELECTRICIDAD | AV. ARGENTIMA. .. 954257296
PODO3 ELECTRO ALLIS... 21]549660.119 ELECTRICIDAD | AV. ARGENTINA. .. 546450467
PODO4 ELECTRO COM... 20333?4?*1 ELECTRICIDAD  |JR. PACHITEAN... 598263811
PODOS ELECTRO COM... | 20510931 1I3‘I ELECTRICIDAD | AV. ARGENTINA. .. 998270687
PODOE ELECTRO COM... 2'[9[!]34?*? ELECTRICIDAD  |CAL.JUAN TOR... 5540145336
PODOY ELECTRO INGE... ZDBDZDDE*-B ELECTRICIDAD  |AV.LIMANRO. ... 933573872
PODO8 F& L ILUMINACI... 2061]1?21132 ELECTRICIDAD | AV. TOMAS MA._.. 555550021
PODOS FUTURE LIGHT ... 21]52379‘9*2 ELECTRICIDAD  |AV.NUEVATO.. 537350581
PODO G &N ILUMINAC... 2061]83151PD ELECTRICIDAD | AV. TOMAS MA._.. 555550021
POO1 GAMA COMERCL... | 20546865283 ELECTRICIDAD  |JR. LAMPA NRO... 598114085
P02 ILUMINACIONE... | 20551628763 ELECTRICIDAD  |JR. AZANGAROD ... 947242026
POD3 INVERSIONES A... | 20508412607 ELECTRICIDAD | AV. REFUBLICA ... 998270687
POOT4 JMD ILUMINACL... 21129953913? ELECTRICIDAD  |JR. AZANGARO ... 994297520

-

1-

Colocar el cursor sobre el campo, RUC el programa

realizara un filtro automatico de todos los

proveedores registrados en la base de datos, asi
mismo se puede ingresar nimero de RUC para

realizar un filtro mas personalizado, para este

ejemplo realizaremos un reporte general para ello
colocamos el cursor en el campo RUC tal como se

muestra en la imagen.

J

2- Presionar en el boton reporte
para realizar un informe de todos
los proveedores que se muestra
en la data grid, el programa
automaticamente mostrara el
reporte en pantalla con los datos

respectivos.

\

/




Interfaz Reporte Proveedor.

85 FormReporteProveeder

190

N

4

1

ded p P |«

FEEEE

(" Importaciones lualux eid.

100%

- Buscar | Siguiente

AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NROC. 213 INT. U3 URE. LIMA INDUSTRIAL
LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTO S EN ILUMINACION, VIDRIOS, SEGURIDAD
INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL TIf:381351083/3601883 10

CODIGO

POOOM

POOOZ

POOO3

POOO4

PO0OOS

PO0O0S

POOOT

PO00E

]

POOM0

PO

DISE ILUMINACIONES S.R.L.

DISTRIBUCIONES ROWI
ELECTRICE.LRL.

ELECTRO ALUSONE.LRL.

ELECTRO COMERCIAL
JORMANIS R.L

ELECTRO COMERCIAL SOLIS
ELRL

ELECTRO COMERCIAL
TORRES HNOS SOCIEDAD
ANONI

ELECTRO INGENIERIAFC
SAC,

F&LILWMINACIONES LARRY
ELRL

FUTURE LIGHT E.lLRLTDA

G &N ILUMIMACIONES
ABANTO SAC.

GAMACOMERCIALDEL PERU
SAC

RUC

20602504141

20550905567

20548650549

20383747881

20510931151

20600347587

20602008348

206017217492

20523799542

20608315170

20546865283

SECTOR
COMERCIAL

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

ELECTRICIDAD

RUC 20562617702

REPORTE PROVEEDOR

Fecha: 12/05/2022 12:0000 a. m.

TELEFON CELULAR CORREO PAGINAWEB Direccion
o
2564781 810768373 AN TOMAS MARSANC NRO. 1489 INT.

484 URB. AURORAESTE (CRUCE CON
CLARQUITECTOT

994257206 AV ARGENTINANRO. 327 INT. T-1
(C.C.LABELLOTA14PJE 15) UMA-LIMA
-LIMA

946480487 AN ARGENTINANRO. 215INT. 18 (CC
MICOUN| PASAIE 6 - PABELLON
ANJLIMA- LINMA

9596268511 JR. PACHITEANRO. 230 URB. CERCADO
DE LIMALIMA-LIMA

556270687 AN ARGENTINANRO. 215INT. 20
C.C.MICOUNI (PUESTO 20 PABELLON R,
PASAJE BJLIMA-LIMA

554014938 CALJUAN TORRESHIGUERAS NRO. 124

INT. &7 (AT CORA S AVTOMAS
WARSANOJLIMA - LK

533573872 AV LIMANRO. 230 URB. SAN MIGUEL
LIMA- UMA-SAN MIGUEL - SAN MIGUEL

855550021 AV TOMAS MARSAND 1439 INT. Ad2
LIMA - SURQUILLO

937390581 AW NUEVATOMAS MARSAND NRO.
1489 INT. 0284[030-A)LIMA - UMA -
SURQUILLO

955550021 AN TOMAS MARZANO NRO. 1459 INT.
A42 LUMA-LIMA- SURQUILLD - LINA

556114085 JR LAMPANRO. M25INT. 32 CERCADO
DE LIMA-LINA
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Interfaz Reportes. (Crear reporte compras)

REPORTES

'LEADO USUARIC CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

#D Reporte general sin detall |12"D5m E- | |12m5,r2022 [k Reporte por documento |Factura v| MOSTRAR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final con detalle
Feporte con detalle [12/05/2022 @~ | [12/05/2022 | Reporte por Provesdor  [D[SE ILUMINACIONES SRL. | a Reporte
i Fecha Inicio Fecha Final I con detalle

1- Reporte general sin detalle,
esta opcion muestra las compras
realizadas sin detalle en un rango
de fecha seleccionada

2- Reporte con detalle, esta opcion
muestra las compras realizadas en un
rango de fecha seleccionada con su
respectivo detalle

DETALLE COMPRA

3- Reporte por documento por detalle, 4- Reporte por proveedor con detalle,
esta opcién muestra las compras esta opcion muestra las compras
realizadas por tipo de documento realizadas por proveedor seleccionado
seleccionada con su respectivo detalle con su respectivo detalle
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Interfaz Reportes. (Crear reporte general compras sin detalle por rango de fecha)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

el R"pﬂr‘uﬂt_memeralesindetalIea“im"'{)5"'2{}22 v||12"ﬂ'5"""-‘022 v| [] Reporte por documento [Factura ;* il
con detalle

por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final '
E:rpr:ﬁrzgﬂdldﬂfmtﬁ;: |12fﬂ5I2{}22 B~ | |12fﬂ'5;'2{}22 Ev | 0 Reporte por Proveedor |D|SE ILUMINACIOMES SR.L. Reporte
Fecha Inicio Fecha Final con detalle
TIPO SERIE MUMERO
COoDIGO FPROWEEDOR EMPLEADC COMPROBENTE COMPROBANTE  COMPROBANTE FECHA 1G] SUBTOT
» DISE [RUMINALCI... | Gissela Maribel Factura FOO5 00000243 11/05/‘201? 793'] 4435.00

0000002 DISTRIBUCION... |Gissela Maribel Factura FOO& 00000225 1 1/05/2([# 1 1?.'] 650.00
CO0000003 ELECTPRO COM... |Gissela Maribel Factura FOO& 00000209 12/05/20* 79[1 440.00
CO0000004 ELECTPRO COM... |Gissela Maribel Boleta BOOZ 00000231 12/05/202 0.00/ 0.00

DETALLE COMPRA

1. Selecci 4- presionar reporte,
- Seleccionar 2- seleccionar 3- presionar en para generar un informe

Reporte general rango de fecha el botén de las compras
realizadas en las fechas

sin detgllt; p(r)]r inicio y final mostrar
rango ade fecha seleccionadas
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Interfaz Reporte Compras

ol FormReporteCompraSinDetalle - O X

H 4 1 de 2 p Pl | ® ifiﬁl ﬂﬁ] W~ | 100% - Buscar | Siguiente

. . REPORTE GENERAL COMPRAS
' Importaciones lvalux e.irl. RUC 20562617702

AV.REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA
INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION , VIDRIOS, Fecha:  12/05/2022
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL 12:00:00 a. m.
TIf-981351083/960 188310

TIPO MONEDA: SOLES

ComGo PROVEEDOR EMPLEADO COMPROBANTE  SERIE NUMERO FECHA COMPRA SUB TOTAL IGV TOTAL
COMPROBANTE COMRPROBANTE

Coooooo1  DISE Gissela Maribel  Factura FOo05 00000248 11/05/2022 00:00:00 | 4435.00 798.00 5233.0
ILLMIMNACIONES 0
SRL

C0000002 DISTRIBUCIONES Gissela Maribel  Factura FOo8 00000225 11/05/2022 00:00:00 650.00 117.00 767.00
ROWI ELECTRIC
E.LRL

C0000003 ELECTRO Gissela Maribel  Factura F00B 00000209 12/05/2022 00:00:00  440.00 79.00 519.00
COMERCIAL
JORMAM S.RL.

C0000004 ELECTRO Gissela Maribel  Boleta BOO2 00000231 12/05/2022 00:00:00  0.00 0.00 280.00
COMERCIAL
SOLIZEILRL




Interfaz Reportes. (Crear reporte compras con detalle por rango de fechas)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO FROVEEDOR COMPRAS VENTAS

Gissela Maribel

O Reporte general sin detalle |12‘r{}5;2022 B- | |12m5;2022 [Ehd | O Reporte por documento |Factura Q MOSTRAR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final con detalle
Feporte con detalle /0512022 @3- | [12/0512022 G [] Reperte por Provesdor  [DjSE ILUMINACINES S.R.L % Reporte
S Fecha Inicio Fecha Final con detalle
TIPO SERIE NUMERO
B COMPROBENTE COMPROBANTE COMPROBANTE ~FECHA

Gissela Maribel

ELECTR® COM... |Gissela Maribel

DETALLE COMPRA

D

PRODUCTD DESCRIPCION

CANTIDAD FRECIO IMPORTE

BRAG.PANELL... 2100.00

BRAG.PANELL... 1360.00

§75.00

BRAG.PANELL...

1-Seleccionar
Reporte con
detalle por rango
de fecha

2- seleccionar
rango de fechas
inicio y final

3- presionar en
el boton
mostrar

5- presionar reporte, para
generar un informe de las
compras realizadas en las
fechas seleccionadas con
su detalle respectivo

4- Seleccionar una compra
de la lista, automéaticamente
se mostrara el detalle

194
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Interfaz Reporte Cmpras.

M 4 1 de2 b M | « @ ﬂﬁ] B | 100% - Buscar | Siguiente

L Importaciones lvalux eir., ~ REPORTE COMPRAS RUC 20562617702

AV. REPUBLICA DE ARGENTINANRO. 215 INT. U3 URB. LIMA _
INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA Fecha: 12/05/20221200:00 8 m.
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL CODIGO:  CO000001
TI£-981351083/960188310

PROVEEDCR: DISE ILUMINACIONES S.R.L NUMERO DE COMPROBANTE: 00000242
TIPO COMPROBANTE: Factura FECHA COMPRA: 1105/2022
00:00:00

SERIE COMPROBANTE: Foos EMPLEADO: Gissela Maribel

I PRODUCTO DESCRIPCION CANTIDAD PRECIO  IMPORTE

POO01 BRAC PANEL LED SOLUXLED DEPYC Y BASE 30 T0.00 2100.00
DE ALUM.DE 1.20%30 40W 6500K

Pooo3 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DEPVC Y BASE 20 63.00 1360.00
DE ALUM.DE 60%60 40W 4000K

Pooo2 BRACL.PAMEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE 15 65.00 975.00
DE

ALUM.DE 60760 40W G500K
SUB TOTAL: 443500
IGV: 798.00
TOTAL: 5233.00
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Interfaz Reportes. (Crear reporte por documento con detalle)

REPORTES
EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS
O Reporte general sin detalle |‘|2m5f2{}22 B- | |12‘r\':“i5‘r2{“l22 B- |L@ Reporte por dmumentol Factura MOSTRAR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final con dstalls
Reporte con detalle 12/05/2022 @~ | [12/05/2022 @~ Reporte por Productd
Dpnrrangndefachas | o || n | Dm:ndetaﬁ'; | v| Reporte
Fecha Inicio Fecha Final
TIPO SERIE

CODIGO PROVEEDOR EMPLEADO COMPROBEN

DISE ILUMINACI... Waribe Factura
DISTRIBUCION...
ELECTRO COM...

DETALLE COMPRA

D
FRODUCTO

4 BRAG.PANELL... 1 2100.00
BRAGQ.PANELL... 1 1360.00
BRAG.PANELL... 1 §75.00

DESCRIPCION CANTIDAD FRECIO IMPORTE

4- Presionar botén
mostrar

5- Presionar botdn reporte
para generar informe de
compra por tipo de
documento

2- Seleccionar tipo de
documento, Factura o
Boleta

1- Seleccionar la opcion
reporte por documento con
detalle
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Interfaz Reporte Compras

M 4 1 de 2 b B | = '@) ﬂl:tl B~ | 100% - Buscar | Siguiente

12 . . RUC 20562617702
{_ Importaciones lvalux eirl., ~ REPORTE COMPRAS

AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA _
INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA, Fecha: 12/05/20221200:00 a m.
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL CODIGO:  C0000001
TIf-981351083/960188310

PROVEEDOR: DISE ILUMINACIONES S R.L NUMEROC DE COMPROBANTE: 00000243
TIPO COMPROBANTE: Factura FECHA COMPRA: 11082022
00:00:00

SERIE COMPROBANTE: FOOS EMPLEADO: Gissela Maribel

ID PRODUCTO DESCRIPCION CANTIDAD PRECIO IMPORTE

PO0OOA BRAC.PANEL LED SOLUXLED DEPVC ¥ BASE 30 70.00 2100.00
DE ALUM.DE 1.20*30 40W 6500K

PO0D3 BRAC.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE 20 68.00 1360.00
DE ALUM.DE G60*50 40W 4000K

PO002 BRAC.PANEL LED SOLUXLED DE PVC ¥ BASE 15 65.00 975.00
DE

ALUM.DE 60760 40W 6500K
SUB TOTAL:  4435.00
IGV: 798.00
TOTAL: 5233.00
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Interfaz Reportes. (Crear reporte por proveedor con detalle)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

[ Reporte general sin detalle [12/08/2022 @~ | [12/05/2022 3~ | [ Reporte por documento. | [ o™ wvosTRAR

por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final con detalle

ebprirren 120052022 - | [12105/2022 5~ | Reporte por Proveedor y, [D/STRIBUCIONES ROWI ERECT | Repore

FETEAEY Fecha Inicio Fecha Final con detalle

TIPO SERIE NUMERO
FROVEEDOR | EMFLEADO COMPROBENTE  COMPROBANTE | COMPROBANTE ~FEC ey SUBTOTAL TOTAL
»
4- Seleccionamos 2
4 compra 1 3 5

DETALLE COMPRA

DESCRIPCION  CANTIDAD PRECIO IMPORTE 3- Presionar bot6n

D
PRODUCTOD
400.00 mostrar

PO0O04

ARAP... 20 2

N 1]

. L 5- Presionar botdn reporte
1- Seleccionar la opcion 2_ Seleccionar a un para generar informe de

reporte por proveedor con :
deFt)aIIe porp proveedor de la lista compra por proveedor
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Interfaz Reporte Compras

M 4 1 de 2 b M | « 'I:';'Zl ﬂﬂ] - | 100% - Buscar | Siguiente

Q_ Importaciones lvalux e.i.cl. REPORTE COMPRAS RUC 20562617702

AV. REPUBLICA DE ARGENTINANRO. 215 INT. U3 URB. LIMA _
INDUST RIAL LIMA-LIMA-LIMA Fecha: 1205202120000 a m.
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS, _
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL CODIGO:  C0000002
TI£-981351083/960188 310

PROVEEDOR: DISTRIBUCIONES ROWWI NUMERO DE COMPROBANTE: 00000225
ELECTRIC E.ILR.L.

TIPO COMPROBANTE: Factura FECHA COMPRA: 110512022

000000

SERIE COMPROBANTE: FO0S EMPLEADO: Gizsela Maribel

ID PRODUCTO DESCRIPCION CANTIDAD PRECIO  IMPORTE

e MARCO PARA PAMEL LED 60%60 20 20.00 400.00

PO0oS MARCO PARA PANEL LED 120730 10 25.00 250.00

SUB TOTAL:  650.00
IGV: 117.00
TOTAL: TE7.00




Interfaz Reportes. (Crear reporte Ventas)

por rango de fechas Fecha Inicio

Fecha Final

(O Cliente

e

fiecha m' 12/05/2022 @~ | Fecha Final [12/05/2022 @~

12/05,
Factura

Fecha

52022 @~

cha Final

Vendedor(a)
(O Documento
Fecha de Inicio

Fecha Final

200

REPORTES
PLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

Reporte general sin detalle |12m5‘r2ﬂ22 [Eg | |12m51r2ﬂ22 v|

| > |

(O General

14/05/2022 B-]

MOSTRAR

140517 ., .
6- General, esta opcion permite

1- Reporte general sin
detalle por rango de fecha,
esta opcién permite
generar un informe de las
ventas en un rango de
fecha determinado.

2- Cliente, esta opcion permite generar
un informe de las ventas por cliente en

una fecha determinada

generar un reporte general de las
ventas por vendedor en una fecha

determinada

3- Factura, esta opcién
permite realizar un informe
de las Facturas de las ventas
por fechas detalladamente

determinada

4- Boleta, esta opcién permite

5- Documento, esta opcion
permite generar reporte por
vendedor y el tipo de
Documento, como Factura y
Boleta en una fecha

N

generar reporte de las Boletas de las

ventas por fechas
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Interfaz Reportes. (Crear reporte general ventas sin detalle por rango de fechas)

REPORTES
EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO FPROVEEDOR COMPRAS VENTAS
A@ Reporte general sin 01/05/2022 E~ | |12m5‘r2022 B~ Ik Vendedor(a) | v| MOSTRAR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final A
O Cierte - (O Documento - O General I
icio [12/05, E~ i 12/05, E~ -
Fecha lnicio |12/05/2022 | | Fecha Final |12/05/2022 [0 Fecha de Inicio B~
(O Factura (O Boleta |1 /2022 Chd | |12fﬂ5f2ﬂ22 B~ | Fecha Final |12fﬂ5I2ﬂ22 B~ | % Reporte
Fecla Inicio Fecha Final
Cod_Vertas Vendedor Mombre_Razon DMI_Ruc Mumdocumento Tipo_comprobante  Igv Subtotal  Total Fecha_hora ~
Rafag] Valentin ... |2D ILLUMINAZI... |20601867053 FOO1-00000001 Factura 8200 455.00 537.00 11/05/2022
™ Rafag) Valentin ... |JUAN MANUEL ... | 85785478 B0O01-00000001 Boleta 0.00 0.00 300.00 12/05/2022
Rafag) Valentin ... |ANA LOPEZ VIL... | 83457824 B001-00000002 Boleta 0.00 0.00 405.00 12/05/2022
Rafag) Valentin ... |COFELECT SAC. | 20605774334 FOO1-00000002 Factura 53.00 255.00 343.00 12/05/2022
Rafag] Valentin ... |CERRAFORT AC... | 20481406456 FOO1-00000003 Factura 36.00 200.00 236.00 12/05/2022
Rafag) Valentin ... |COFELECT SAC. | 20605774334 FOO1-00000004 Factura 63.00 375.00 443.00 12/05/2022
VOD00007 Saavedra Patifio... |PEDRO MANLUE... | 89561100 B001-00000003 Boleta 0.00 0.00 220.00 12/05/2022 2
DETALLE VENTAS a

4- Presionar Botén
reporte para generar
3- Presionar informe de las ventas
Boton mostrar en la fecha establecida
en el paso 2.

1- Seleccionar la opcion 2- Establecer
reporte general sin fecha de inicio y
detalle por rango de fecha final




Interfaz Reporte Ventas

202

de 2 p M | «

@ | [E]A -

(" Importaciones lualux e...

100% - Buscar | Siguiente

AV. REPUBLICADE ARGENTINA NRO_215 INT. U3 URB. LIMA
INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL
TIf-881351083/960188310

Cod Ventas

Y00o0001

Yooooooz

V0000003

V0000004

V0000005

Y00oooooe

Y0ooooo7

Y00o00oo0s

Y0o0ooooo09

Vendedor

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel
Rafael Valentin Gissela
Maribel
Saavedra Patifio Jairo

Saavedra Patifio Jairo

Saavedra Patifio Jairo

Nombre razon

2D ILLUMINAZIOME
ELRL

JUAN MANUEL
TORREZ GARCIA

AMNA LOPEZ VILLARAN

COFELECT SA.C

CERRAFORT
ACCESORIOS DE
COMSTRUCCION EIRL

COFELECT SA.C

PEDRO MAMUEL
DIESTRA GUTIERREZ
MARIBEL GUERRA
EGUREN

MATED CHAVEZ
GONZALES

Ruc dni

REPORTE GENERAL VENTAS

TIPO MONEDA: SOLES

Numdocumento

20601867053 F001-00000001

20785478

89457824

BO01-00000001

BO01-00000002

20605774394 F001-00000002

20481406456  F001-00000003

20605774394 F001-00000004

89561100

80457840

23410048

BO01-00000003

BO01-00000004

BO01-00000005

Comprobante

Factura
Boleta
Boleta
Factura

Factura

Factura

Boleta

Boleta

Boleta

Fecha:

igv Subtotal
52.00 455.00
0.00 0.00
0.00 0.00
53.00 285.00
36.00 200.00
68.00  375.00
0.00 0.00
0.00 0.00
0.00 0.00

RUC 20562617702

Total

537.00

300.00

405.00

348.00

236.00

443.00

220.00

75.00

100.00

12/05/2022 12:00:00 a. m.

Fecha

11052022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00




203
Interfaz Reportes. (Crear reporte por cliente y rango de fechas)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

Reporte general sin detalle |{)1!05f2022 B- | |12m5,r2022 B- | Vendedor(a) | V| SRR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final

i Cliente CERRAFORT ACCESORIOS DE CONSTRUCCIC +~ O Documento

cha Inicio m E Fecha Final \ﬁm i Fecha de Inicio |12!05f2022 @~ |
( Factura O Bolet |1 B~ | |12!05f2m Fecha Final |12!05f2022 (kg | Rmnlle

Fecha Itcio Fecha Final

(O General

Cod_Ventas Cod_Ei | Vendedor Mombre JRazon DMI_Ruc Mumdocumento Tipo_comprobante  Igv Subtotal
EO0001 Rafael Valentin ... |CERRAF FO01-00000003

|
DETALLE VENTAS

1- Seleccionar la opcion 2- Seleccionar cliente 5- Presionar botdn

cliente de la lista mostrar, para generar un
informe de las ventas por

3- Establecer rango de 4- Presionar boton cliente y por rango de
fechas mostrar fechas seleccionadas




Interfaz Reporte Ventas.

5! FormReporteVentas

M 4 1 de 2 b M | «

@ | &[B3]a H-

100%

(" Importaciones lualux e.ir.

AV. REPUBLICA DE ARGENTIMNA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA
INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DEPRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL
TIf:981351083/960186310

CODIGO VENDEDOR

CLIENTE RUCIDNI
V0000005 Rafael Valentin Gissela CERRAFORT 20481406456
M aribel ACCESORIOS DE
CONSTRUCCION

EIRL

REPORTE DE VENTAS POR CLIENTE ¥ RANGO DE

- Buscar | Siguiente

RUC 20562617702
FECHAS

Fecha: 12/05/2022 12:00:00 a. m.

TIPO MONEDA: SOLES

NUMERO COMROBANTE IGV SUBTOTAL TOTAL FECHA
DOCUMNETO
FO01-00000003  Factura 36.00 200.00 236.00 12/05/2022 00:00:00
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Interfaz Reportes. (Crear reporte por vendedor tipo de documento y rango de fechas)

REPORTES
EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS
Reporte general sin detalle |12,!05f2{)2 B- | |12"05m B- | Vendedor(a) ‘lRafael Valentin Gissela Maribel v| MOSTRAR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final
. e
O . - ? Documenta O
icio |1 E- i 1 E- i .
Fecha Inicio |12/05/2022  [E~ | Facha Final |12/05/2022 [E@ TS |{)1 10512022 . v|
1 @-| [ @~ | ) :
O Factra O Boleta |2,r{)5,r2{)22 B | |2"05"'2D22 L | echa Final |12."05.|'2022 s | v| qulte
Fecha Inicio Fecha Final
Cod_Ventas Cod_Emplead Vendedor Nombre_Razon NI_Ruc Numdocumento Tipo_comprobfinte  Igv Subtotall
» EQDO1 Rafael Valentin ... |20 ILLUMINAZI... FO01-00000001 {
V0000004 EQDO1 Rafael Valentin ... |COFELECT S.AC. IFO01-00000002 1
EQDO1 Rafael Valentin ... |CERRAFORT AC... IFO01-00000003
EQDO1 Rafael Valentin ... |COFELECT S.AC.

DETALLE VENTAS

5- Presionar botén mostrar

1- Seleccionar la opcion 2- Seleccionar vendedor(a)
Documento

. . 6- Presionar bot6n mostrar, para generar
3- Seleccionar tipo de 4- Establecer rango de un informe de las ventas por vendedor
documento fechas tipo de documento y rango de fechas




Interfaz Reporte Ventas

85 FormReporteVentas

M 4 1 de 2 b M |

@ | &[4 w-

(" Importaciones lualux e.i.d.

100%

REPORTE VENTAS POR VENDEDOR Y TIPO DE

AV REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA

INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA

IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL

TIf-981351083/960188310

COoDIGO

V0000001

Yo0ooooo4

Y000ooos

Y0000006

VENDEDOR

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
Maribel

CLIENTE RUC/DNI

20 20601867053
ILLUMINAZIONE

EILRL

COFELECT S.A.C. 20605774394

CERRAFORT
ACCESOQRIOS DE
CONSTRUCCION
EIRL

COFELECT S.A.C. 20605774394

20481406456

- Buscar | Siguiente

COCUMENTO

TIPO MONEDA: SOLES

NUMERO
DOCUMNETO

FO01-00000001

FO01-00000002

FOO01-00000003

FO01-00000004

COMROBANTE

Factura

Factura

Factura

Factura

IGV

82.00

53.00

36.00

68.00

Fecha:

RUC 20562617702

12/05/2022 12:00:00 a. m.

SUBTOTAL TOTAL

455.00

285.00

200.00

375.00

537.00

348.00

236.00

443.00

FECHA

1110512022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

1210512022 00:00:00
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Interfaz Reportes. (Crear reporte general ventas por vendedor y rango de fechas)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

:

Reporte general sin detalle 12105/2022 B~ |[12105/2022 B~ || yiengedora) Rafael Valentin Gissela Maribel  ~| MO

por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final
General
() Cliente il ®
icioa |1 E~ i 1 E- _ |
Fecha Inicio (12/05/2022  [E~ | Focha Final [12/05/2022 [E Fecha de Inici |01!05f2022 . B~ |
O ot O boa 12052022 5] 12052022 B ] | e pey | 2052022 Pl Reporte
Fecha Inicio Fecha Final
Cod_Vertas Cod_Empleado  Vendedor Nombre_Razon
» EQDO1 Rafael Valentin ... |20 ILLUMINAZI...
VoD0ooooz2 EQDO1 Rafael Valentin ... |JUAN MAMUEL ...
V0000003 E0001 Rafael Valentin ... | ANA LOPEZ VIL...
VOD0oDo4 EQDO1 Rafael Valentin ... |COFELECT S.AC.
V0000005 E0001 Rafael Valentin ... |CERRAFORT AC...
EQDO1 Rafael Valentin ... |COFELECT S.AC.
DETALLE VENTAS

1- Seleccionar la opcion
General

2- Seleccionar vendedor(a)

3- Establ d . , 5- Presionar boton mostrar, para generar
f- hsta ecer rango de 4- Presionar boton un informe de ventas por vendedor, y
echas mostrar rango de fechas




Interfaz Reporte Ventas.

a5 FormReporteVentas

1 de 4 p P

@ @O H-

' Importaciones lvalux e.i.

100%

. Buscar | Siguiente

REPORTE GENERAL DE VENTAS POR VENDEDOR

AV REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA
INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL
TIf:9681351083/960188310

CoDIGO

V0ooooo

V0oooooz

V0oooooo3

V0oooooo4

V0000005

V0ooooos

VENDEDOR

Rafael Valertin Gissela
M aribel

Rafael Valentin Gissela
M aribel

Rafael Valertin Gissela
Maribel
Rafael Valentin Gissela
Maribel

Rafael Valertin Gissela
Maribel

Rafael Valentin Gissela
M aribel

CLIENTE

2D
ILLUMINAZIONE
ELRL

JUAN MANUEL
TORREZ GARCIA
ANA LOPEZ
VILLARAMN

COFELECT 5.A.C.

CERRAFORT
ACCESORIOS DE
CONSTRUCCION
EIRL

COFELECT 5.A.C.

RUC/DNI

206801867053

89785478

89457824

20605774394

20481406456

20605774394

TIPO MONEDA: SOLES

NUMERO
DOCUMNETO

FO01-00000001

BO01-00000001

B001-00000002

FO01-00000002

FO01-00000003

F001-00000004

COMROBANTE

Factura

Boleta

Boleta

Factura

Factura

Factura

IGV

82.00

0.00

0.00

53.00

36.00

63.00

Fecha:

RUC 20562617702

SUBTOTAL TOTAL

455.00 537.00
0.00 300.00
0.00 405.00
295.00 345.00
200.00 236.00
375.00 443.00

12/06/2022 12:00:00 a. m.

FECHA

11/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00

12/05/2022 00:00:00




Interfaz Reportes. (Crear reporte ventas con factura)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS VENTAS

V0000001 20 ILLUMINAZL.. |2

. |COFELECT S.AC.

Factura

Reporte general sin detalle ‘12"{}5;2{}22 @- | |12;{}5;2{}gg @" Vendedor(a) | v| _L HOSTRAR
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final
) Clierte — () Documento (O General
icio |12/05/2022 - i 12/05/2022 - .
Fecha Inicio [12/05/ B | Fecha Final |12/05/ B Fecha de Inicio |12.|"{]'51"2{]'22 @~ |
@ Focurs O Bok o1/05/2022 G- | |12*'“5*"““_22 EMd Fecha Final [12/05/2022 o | Reporte
Fech*lnicin Fecha Final Ll
Cod_Ventas MNombre_Razon DHI_R Mumdocumenta Tipo_comprobante  Igv Subtotal Tatal

537.00

V0000005 . |CERRAFORT AC...

FO07-00000003

Factura

36.00

200.00

236.00

. |COFELECT 5.ALC.

1- Seleccionar la
opcidn Factura.

3- Presionar bot6n
mostrar

2- Establecer rango de
fecha inicio y final

4- Seleccionar
ventas de la lista

DETALLEVENTAS
Cod_Verta |d_Producta Descripcion Cantidad  Precio Importe
w POO01 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DE ALUM.DE 1.20°30 40W 6500K 2 §5.00 170.00
V0000001 POO02 BRAGQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVCY BASE DEALUM.DE 60760 40W 6500K 1 70.00 70.00
V0oDooo POO03 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE DE ALUM.DE 60760 40W 4000K 1 75.00 75.00
V0000001 PO004 MARCO PARA PANEL LED 60760 2 25.00 50.00
V0oDooo1 POOO5 MARCO PARA PANEL LED 120730 3 30.00 50.00

5- presionar
botoén reporte
para generar
informe de
factura de ventas
por rango de
fechas

establecidas en la

opcién 2.
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Interfaz Reporte Factura.

210

il FormReporteFactura

1 de 2 b M

@ | &3 = | 100%

Importaciones lvalux e.icl.

AV. REPUBLICA DE ARGENTINA NRO. 215 INT. U3 URB. LIMA

IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,

INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA

SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GEMERAL

CLIENTE
RUC

FECHA

TIPO MONEDA

VENDEDOR(a)
1d Producto
PO001T

POD02

PO003

PO004
PO00S

~

TIF.981351083/960188310

2D ILLUMINAZIONE E.LR.L.
20601867053

11/05/2022 12:00:00 a. m.
SOLES

Rafael Valentin Gissela Maribel
Descripcion

BRAQ.PAMEL LED SOLUXLED DEFPVCY BASE
DE ALUM.DE 1.20%30 40W 6500K

BRACLPANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE

DE
ALUM.DE 60760 400V 500K

BRACLPANEL LED SOLUXLED DE FVC Y BASE
DE ALUM.DE 60760 40V 4000K

MARCO PARA PANEL LED G060
MARCO PARA PANEL LED 120°30

- Buscar | Siguiente

FACTURA ELECTRONICA

RUC: 20562617702

F001-00000001

Fecha reporte: 12/05/2022 12:00:00 2. m.

FORMA DE PAGO CONTADO
CANTIDAD PRECIO IMPORTE
2 85.00 170.00
1 70.00 70.00
1 75.00 75.00
2 25.00 50.00
3 30.00 90.00

Sub-Total Si. 45500
GV 8% S1. 82.00
Total §i. A37.00
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Interfaz Reportes. (Crear reporte ventas con boleta)

REPORTES

EMPLEADO USUARIO CLIENTE PRODUCTO PROVEEDOR COMPRAS WENTAS

[] Reporte general sin detalle 12/05/2022 @~ |[12/05/2022 @~ | P iy | e
por rango de fechas Fecha Inicio Fecha Final
(0 Clierts w () Documerto v‘ () General
icio | 12405, Bl A 12705, El~
Fecha lnicio |12/05/2022 [ | Fecha Final | 2{05/2022 [ s L |12,I'D5,f2{]22 v|
O Factra @ Boleta o1/0si2022 [ | |12;g5@22 B- | Fecha Final 12/05/2022 @- | qulte
Fecha'nicin Fecha Final A

Cod_}entas Vendedsr MNombre_Razon DMI_Rua Numdocumento Tipo_comprobarte  Total

.4 2 Rafael V.lentin ... |JUAN MAMUEL ... g B001-00000001 Boleta 300.00
103 Rafael Vllertin ... |AMALOPEZVIL.. |85457824 BO01-00000002 Boleta 405.00 12/06/2022
D07 Saavedrd Patifio... | PEDRO MANUE... | 83561100 BO01-00000003 Boleta 220.00 12/05/2022
03 Saavedrd Patifio... MARIBEL GUER... | 30457840 BO01-00000004 Boleta 75.00 12/05/2022
109 Saavedrg Patifio... | MATEQ CHAVE... | 23410043 B001-00000005 Boleta 100.00

1

Id_Producto Descripcion Cantidad Precio Imparte

DETALLEVENTAS
Cod_Venta

3 PODO1 BRAQ.PANEL L... 85.00 5- presionar
VO0Dono2 PODO2 BRAGQ.PAMELL.. |2 70.00 140.00 botdn reporte
V0000002 PO003 BRAQ.PANELL... 75.00 para generar

informe de

Boleta de ventas
por rango de
fechas
establecidas en la
opcion 2.

4- Seleccionar
ventas de la lista

3- Presionar boton
mostrar

1- Seleccionar la
opcion Boleta.

2- Establecer rango de
fecha inicio y final
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Interfaz Reporte Boleta.

o5 FermReporteBoleta

M 4 1 de2 b M | & = \";} ﬂ[tl W~ | 100% - Buscar | Siguiente

'L- Importaciones lvalux e.i.cl.

RUC: 20562617702

AV. REFPUBLICA DE ARGENTINA NRC. 215 INT. U3 URB. LIMA

INDUSTRIAL LIMA-LIMA-LIMA ' BOLETA ELECTRONICA
IMPORTACION DE PRODUCTOS EN ILUMINACION, VIDRIOS,
SEGURIDAD INDUSTRIAL & FERRETERIA EN GENERAL B001-00000001
TIF:981351083/960188310

CLIENTE JUAN MANUEL TORREZ GARCIA Fecha reporte: 12/05/2022 12:00:00 &. m.
DNI 80785478
FECHA 12/05/2022 00:00:00
VENDEDOR(a) Rafael Valentin Gissela Maribel
PO0OO1 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DE PVC Y BASE 85.00

DE ALUN.DE 1.20%30 40W 500K
PO002 BRAQ.PANEL LED SOLUXLED DEPVCY BASE 2 70.00 140.00

DE

ALUM.DE 60760 40V 500K

PO003 BRACL.PAMEL LED SOLUXLED DEPVCY BASE 1 75.00

75.00
DE ALUM.DE 60760 40W 4000K

Total S/ 300.00




Apéndice 2: Base de datos recolectado

Figura 62. Base de datos variable independiente: Software de ventas

Variable Independiente: Software de Ventas

N° Personas Seguridad Usabilidad Mantenibilidad Fiabilidad |Portabilidad

P1{P2|P3 |P4|P5|P6|P7|P8|P9|P10{P11|P12(P13| P14 P15 P16 (P17 P18 (P19|P20|D1 |D2 (D3 |D4 (D5 (VI
1| 4| 4| 3 3| 3| 3| 3[ 3| 3| 4 4 4 4 4 4 4 4 4| 4 4| 14| 15| 20| 12| 12|73
21 3 3| 3 4/ 4/ 4 4/ 4/ 4 4] 4 3| 4 4 4| 4| 4| 4] 4| 4 13| 20| 19( 12| 12| 76
3|2 4 4 4| 4| 4| 4 4] 4] 3| 3| 3| 3| 3| 2 3 3| 4 4| 4| 14| 20| 15| B[ 12|69
4) 3| 3| 4| 4| 3| 3| 3| 2| 2 4 4| 2 2 4 3| 3| 3| 3| 3| 2(14] 13| 16| 9| 8|60
511 1 2| 2| 2] 2| 3| 3| 3| 2 2 2 2 2 2| 1] 1| 2| 3| 2 6| 13| 10 4] 7|40

Figura 63. Base de datos pretest variable dependiente: Gestidn productiva

Variable dependiente: Gestion productiva

Cuntr:i;i;::::uctns c(u:z;::::sl 321 Control de ventas en tienda
N® Personas P01 P02 P03 P4 PO5S PD6 PO7 POE P9 P10 P11 P12 P13 P14 P15 P16 PA7T P18 P19 PO D1 D2 D3 VD
1 1 1 1 1 L U | 111 (10 1[1[1]1 111111 4 9| 17
2| 2 2| 2 2 2|1 1 11 (11 1[1[1]1 11111 [1]10 10| 25
31 0 0 0 0 0 (2] 2 212121 1111 1 1 1] 1 101 0| 10 10| 20
a0 1 1 1 1 2|1 1 111 (11| 22|22 2| 2|22 |2 6 5/ 19| 30
50 1 1 1 2 2| 2| 2 22| 2|2 2|22 2| 2| 2|22 7| 10 20| 37
6| 0 1 1 1 1 (0 1 1[1]1]1 111 1 1 1] 1 10 4 4 9| 17
71 1 1 1 1 1 1 111 (1 2| 22|22 2| 2| 2|22 5/ 5/ 20| 30
8 1 1 1 1 1 1 1 22| 1|1 111 111111 5| & 10| 23
g 1 1 1 1 1 (0 1 11112 2|22 2 22| 2|22 5[ 4 20| 29

213



Figura 64. Base de datos postest variable dependiente: Gestion productiva

N Personas

=T - I - I - T T ]

Variable dependiente: Gestion productiva

Control de productos

Control de compras

Control de ventas en tienda

214

eléctricos del almacén
P P02 PO3 P04 PO5 PO6 POT PO PO P00 P11 P12 P13 P4 P15 P16 PIT P18 P19 PX D1 D2 3 VD
2 2 2 2 3 3 3133 3 3 3 3 3 3 3 3 3 3 3 11| 15 56
3 3 3 3 3 2 212 3 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2| 2 15| 11| 20| 46
4 4 4 4 4 2 212 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2|2 201 10f 20| S0
3 3 3 ] 3 33133 3 3 ] 3 ] ] ] 3 2 |2 15( 15[ 27| 57
4 4 4 4 4 4 41 4| 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 414 200 20 40| 80
3 3 3 3 2 3 313 3 3 4 4 4 3 3 3 3 3 3 3 14| 15( 33| 62
3|3 (3| 4| &4 | afafala] 4 3 3| 3 | 3| 3| 3| 3| 3 |3|3f a7 20 30 e
4 4 |4 4 4 4| 4]4]| 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 |2 20 16 20| 56
4 4 4 4 4 4 41 4] 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 414 200 20 40| 80




Apeéndice 3: Matriz de consistencia

Tabla 29. Matriz de consistencia

215

LIMA, 2022

DESARROLLO DE UN SOFTWARE DE VENTAS PARA OPTIMIZAR LA
GESTION PRODUCTIVA EN LA EMPRESA IMPORTACIONES IVALUX E.I.R.L.

PROBLEMA PRINCIPAL

OBJETIVO GENERAL

HIPOTESIS GENERAL

VARIABLE
INDEPENDIENTE

Software de ventas

VARIABLE DEPENDIENTE

Gestion productiva

¢De qué manera el desarrollo
de un software de ventas
optimiza la gestion productiva
en la empresa Importaciones
Ivalux e.i.r..?

Desarrollar un software de
ventas para optimizar la
gestion productiva en la
empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

El desarrollo de un software
de ventas optimiza
significativamente la gestion
productiva en la empresa
Importaciones Ivalux e.i.r.l.

PROBLEMA ESPECIFICO 1

OBJETIVO ESPECIFICO 1

HIPOTESIS ESPECIFICA 1

¢De qué manera el desarrollo
de un software de ventas
optimiza el control de
productos eléctricos en la
gestion productiva en la
empresa Importaciones lvalux
e.i.rl?

Desarrollar un software de
ventas para optimizar el
control de productos
eléctricos en la gestién
productiva en la empresa
Importaciones Ivalux e.i.r.l.

El desarrollo de un
software de ventas optimiza
significativamente el control
de productos eléctricos en la
gestion productiva en la
empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

PROBLEMA ESPECIFICO 2

OBJETIVO ESPECIFICO 2

HIPOTESIS ESPECIFICA 2

¢De qué manera el desarrollo
de un software de ventas
optimiza el control de
compras del almacén en la
gestion productiva en la
empresa Importaciones Ivalux
e.i.rl.?

Desarrollar un software de
ventas para optimizar el
control de compras del
almacén en la gestion
productiva en la empresa
Importaciones Ivalux e.i.r.l.

El desarrollo de un software
de ventas optimiza
significativamente el control
de compras del almacén en
la gestién productiva en la
empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

PROBLEMA ESPECIFICO 3

OBJETIVO ESPECIFICO 3

HIPOTESIS ESPECIFICA 3

¢De qué manera el desarrollo
de un software de ventas
optimiza el control de ventas
en tienda en la gestion
productiva en la empresa
Importaciones lvalux e.i.r.l.?

Desarrollar un software de
ventas para optimizar el
control de ventas en tienda
en la gestion productiva en
la empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

El desarrollo de un software
de ventas optimiza
significativamente el control
de ventas en tienda en la
gestion productiva en la
empresa Importaciones
Ivalux e.i.r.l.

DIMENCIONES

DM 1: Seguridad.
INDICADORES
e Autenticidad
e Integridad
e Confidencialidad

DM 2: Usabilidad.
INDICADORES

e Capacidad para
ser usado

e Capacidad de
aprendizaje

e  Proteccion
contra errores de

usuario
e Estéticade la
interfaz de
usuario
DM 3:
Mantenibilidad.
INDICADORES

e Modularidad

e Reusabilidad

e Capacidad para
ser modificado

DIMENCIONES

DM 1: Control de productos
eléctricos
INDICADORES
e Registro de productos
e Reporte de stock por
producto
e Registro de productos
por categorias.
e Registro de productos
por proveedor.
e Reporte general de
productos

DM 2: control de compras del
almaceén
INDICADORES
e Registro de compras
e Reporte de compras por
periodo
e Reporte total de las
compras
e Reporte de compras por
proveedor
e Reporte general de
compras




e Analizabilidad
e Capacidad para
ser probado.

DM 4: Fiabilidad.
INDICADORES
e  Madurez

e Estabilidad

DM 5: Portabilidad.
INDICADORES
o Adaptabilidad
e Capacidad de ser
instalado
e Capacidad para
ser reemplazado

DM 3: Control de ventas en

tienda

INDICADORES
Registro de ventas
Registro de boletas
Registro de clientes
Registro de facturas

Registro de proveedores

Reporte ventas diarias
Reporte de facturas
Reporte de clientes
Reporte de boletas
Reporte general de las
ventas

216
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Apéndice 4: Cuestionario de validacion de experto de la variable independiente: Software de

Autor: Fernando Gregorio Marcelo Bermudez

ventas

“Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestion

productiva en la empresa Importaciones Ivalux E.ILR.L. Lima,
2022"

Carrera Profesional: Ingenieria de Computacion y Sistemas.
Docente: Carlos Enrique Quiroz Quispe

Es muy valioso contar con su opinién sobre este cuestionario que serd utilizado para
medir la percepcion de “Desarrollo de un software de ventas para optimizar la
gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux E.LR.L. Lima, 2022", para
lo cual se han considerado las dimensiones de la Norma 1SO 25010, con indicadores
correspondientes, mostrados para la variable independiente: “Software de ventas®™.

Dimension 1: Seguridad.
Dimensidon 2: Usabilidad.

Las que serdin medidas con los indicadores que se muestran en el cuestionario,

Claridad': Se¢ entiende sin dificultad alguna el anunciado del item, es conciso, exacto y

Dimension 3: Mantenibilidad.

Dimension 4: Fiabilidad.,
Dimension 5: Portabilidad.

directo

Pertinencia®: Si el ftem pertenece a la dimension

Relevancia®: El ftem es apropiado para representar al componente o dimensidn

especifica del constructo

N | DIMENSIONES / ftems Claridad' | Pertinencia® | Relevancia’
Dimension 1: Seguridad St INO |SI NO St NO
Autenticidad
I El software cuenta con un mecanismo de X X x
autenticacion a ka hora de ingresar al
programa.
2 Integridad X X X




El software permute controlar 1o modi ficacion
y alteracidn de los datos
de mancra accidental

Integridad
El software cuenta campos validados para
aceprar solo datos comectos

Confidencialidad
El software permite minimizar la divulgacidn
*hdmm‘guukncnhbatdcdam

Dimensian 2: Usabilidad

Capacidad para ser usado
El software permite la operabilidad de los
mddulos de manera sencilla

Capacidad para ser usado
El wsuario pucde controlar y operar ficilmente
¢l sistema

Capacidad de aprendizaje
El usuario cuenta con interfaces intuitivas y
ficiles de usar,

Proteccion contra errores de usuario
Elwftware genera alentas cuando un campo
requerico estd en blanco a la hora de registrar
datos

Estética de la interfaz de usuario
El software un.mhbkpn interactuar,

Dimensidn 3: Mantenibilidad

10

Mod ularidad
El software permite que un cambio minimo en
uno de sus modulos no altera al resto

Reusabilidad
El software permite que algunos de sus
mddulos scan incorporados en oos proyectos
requendos,

Capacidad pam ser modificado
El software cuenta con la capacidad de
adecuarse a bos cambios ¢ incorporar nuevos

regueri mienios funcionales

Analizabilidad
El software cuenta con la capacidad de
facilivar [a comreccidn de errores de mancra
sencilla

4

Capacidad para ser probado
El soltware permite ser verificado para
determinar si cumple con los criterios de
diseiio,

Dimensidn 4: Fiabilidad

Madurez
El software es fiable en condiciones normales

Estabilidad
El software es tolerante a fallos v errores.

Estabilidad
El software permite disminuir ¢ nivel de fallos
¥ cuenta con estabilidad permanente.

Dimensidn 5: Portabilidad

Si

Adaptabilidad

218



El software coenta con la capacidad de
Adaptarse en entonos de hardware con

capacidades minimos

19

Capacidad de ser instalado
El software permste ser instalar en diferentes X X X
sistemas operativos Windows de forma
exitosy

g

Capacidad para ser reemplazado
El software instalado poede ser actualizado por | X X X
Ot versiin nas reciente.

RESULTADO DE LA EVALUACION

Fecha: 08/04/2022

Observaciones (precisar si hay suficiencia) ¢l instrumento es suficiente para

evaluar la variable independiente.

Opinién de aplicabilidad: Aplicable ( X ) Aplicable después de corregir ()
No aplicable ( )

Apellidos y Nombre del juez evaluador: Quiroz Quispe, Carlos Enrique

DNI: 42311890

Especialidad del evaluador: Ingeniero en Computacion y Sistemas

Firma del evaluador:

219
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CUESTIONARIO DE VALIDACION POR EXPERTOS

“Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestién
productiva en la empresa Importaciones IVALUX E.LR.L.
Lima, 2022"

Autor: Fernando Gregorio Marcelo Bermiidez
Carrera Profesional: Ingenieria de Computacién y Sistemas.
Docente: Dra. Consuelo Carmen Negron Martinez

Es muy valioso contur con su opinitn sobre este cuestionario que serd utilizado par
medir la percepeion de “Desarrollo de un software de ventas para optimizar la
gestion productiva en la empresa Importaciones IVALUX E.LR.L. Lima, 20227,
para lo cual se han considerado las dimensiones de la Norma 1SO 25010, con
indicadores correspondientes, mostrados para la variable independicnte: “Seftware de

ventas®™.

Dimension | : Seguridad.
Dimension 2: Usabilidad.
Dimension 3: Mantenibilidad.
Dimension 4: Fiabilidad.
Dimension 5: Portabilidad,
Las que serin medidas con los indicadores que se muestran en el cuestionario,

Claridad': Se entiende sin dificultad alguna el anunciado del fiem, es conciso, exacto y
directo

Pertinencia’®: Si el ftem pertenece a la dimensién

Relevancia': El item es upropiado para representar al componente o dimension
especifica del constructo

Fernando Gregorio Marcelo Bermiidez



Claridad’

Pertinendis’ | Redevancia’

Sugerencias

Dimension |- Seguridad

NO |SI |[NO

Autenticidad
El software cuenta con un mecanismo
de autenticacion a la bora de ingresar
al progruma.

-

Integridad
El software permite controlar la
modificacion y alteracion de los dutos
de manera accidental,

1
El software cuenta campos validados
pari aceptar 50lo datos correctos.

Confidencialidad
El software permite minimizar la
divulgacion de los datos registrados en
la base de datos.

Dimension 2: Usabilidad

51 |NO

51

NO |S1 |NO

Capacidad para ser usado
El software permite la operabilidad de
los médulos de maners sencilla

Capacidad para ser usado
El usuario puede controlar y operar

filcilmente ¢l sistema

Capacidad de aprendizaje
El usuano cuenta con interfaces

intuitivas y ficiles de usar.

Proteccion contra errores de usuario
El software genera alertas cuando un
campo requerido estd en blanco a la
hora de registrar datos.,

Estética de la interfaz de usuario
El software es agradable para
interactuar.

SI [NO

51

NO |SI [NO

Modularidad
El software permite que un cambio
minimo en uno de sus médulos no
alters al resto.

Reusabilidad
El software permite que algunos de sus
méddulos sean incorporados en otros
provectos requendos.

Capacidad para ser modificndo

El softwaure cuenta con la capacidad de
adecuarse 4 los cambios ¢ incorporar
nuevos requerimientos funcionales.

X

Analizabilidad
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El software cuenta con la capacidad de
facilitar la correccion de ermores de
manera sencilla,

Capacidad pura ser probado
El software permite ser verificado paru
determinar si cumple con los criterios
de disefo.

Dimension 4: Fiabilidad NO |SI  [NO ST |NO
Madurez
1S | El software es fiable en condiciones X X
normales
Estabilidad
16 | El software es tolerante a fullos y X X
errores.
Estabilidad
17 [ El software permite disminuir el nivel X X

de fallos y cuenta con estabilidad

permunente,
Dimensién 5: Portabilidad

NO [SI  INO |S1 [NO

Adaptabilidad

El software cuenta con la capacidad de

e Adaptarse en entonos de hardware con X x
capacidades minimos.,
Capacidad de ser instalado
™ El softwure permite ser instalur en X X
diferentes sistemas operativos
Windows de forma exitosa.
Capacidad para ser reemplazado
20 El software instalado puede ser X X
actunlizado por otra versidn mas
reciente,
RESULTADO DE LA EVALUACION
Fecha: 12/04 /2022
Observaciones (precisar si hay suficiencia) HAY SUFICIENCIA
Opinién de Aplicabilidad: Aplicable ( X )  Aplicable después de corregir ()
No Aplicable ( )

Apellidos ¥y Nombre del juez eviluador: Negron Martinez Consuelo Carmen

DNI: 06658431

Especialidad del evaluador: PhD en Investigucion e Innovacion en Ingenierfa

Firma del evaluador:
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“Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestion
productiva en la empresa Importaciones IVALUX E.LR.L.
Lima, 2022"

Autor: Fernando Gregorio Marcelo Bermiidez
Carrera Profesional: Ingenieria de Computacién y Sistemas.
Docente: Richard Nivaldo Copaja Cornejo

Es muy valioso contar con su opinidn sobre este cuestionario que serd utilizado para
medir la percepeidn de “Desarrollo de un software de ventas para optimizar la
gestidn productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.dr.L Lima, 20227, pars o
cual se han considerado las dimensiones de la Norma 1SO 25010, con indicadores
correspondicntes, mostrados pars L variable independiente: “Software de ventas™.

Dimension |: Seguridad.
Dimensitn 2: Usabilidad.
Dimension 3: Mantenibilidad.
Dimension 4: Fiabilidad,
Dimensién 5: Portabilidad.
Las que seriin medidas con los indicadores que se muestran en el cuestionurio.

Claridad': Sc entiende sin dificultad alguni el anunciado del item, es conciso, e xacto y
directo

Pertinencia®: Si ¢l ftem pertenece a la dimensién

Relevancia®: El item es apropiado para representar al componente o dimensién
especifica del constructo

Fernando Gregorio Marcelo Bermiidez



DIMENSIONES / ftems

Relevancia’

Dimension 1 Seguridad

S [NO

Autenticidad
El software cuenta con un mecanismo
de autenticacion a la hora de ingresar
al progruma.

Integridad
El software permite controlar Ly
modificacion y alteracion de los datos
de manera accidental,

1
El software cuenta campos validados
para sceptar solo datos correctos.

Confidencialidad
El software permite minimizar 1a
divulgacion de los datos registrados en
la base de datos.

Sl

SI INO

Capacidad para ser usado
El software permite la ope rabilidad de
los mddulos de manera sencilla.

Capacidad para ser usado
El usuario puede controlar y operar
ficilmente ¢l sistema

Capacidad de aprendizaje

El usuanio cuenta con interfaces
intuitivas v faciles de usar.

Proteccion contra errores de uswario
El software genera alertas cuando un
campo requerido estd en blanco a la
hora de registrar datos.

Estética de la interfaz de usuario
El software es agradable para
interactuur.

Dimensién 3: Mantenibilidud

51

SI [NO

Modularidad
El software permite que un cambio
minimo en uno de sus médulos no
alteru al resto.

Reusabilidad
El software permite que algunos de sus
méddulos sean incorporados en otros
proyectos requendos.

Capacidad para ser modificado

El software cuenta con Ia capacidad de
idecuarse a los cambios e incorporar
nuevos requerimientos funcionales.

Analizabilidad
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El software cuenta con la capacidad de
facilitar la comreccion de errores de
manera sencilla,

14

Capacidad para ser probado
El software permite ser verificado pars
determinar si cumple con los criterios
de disefio. .

Dimension 4: Flabilidad

NO

St

Madurez
El software es fiable en condiciones
normales

Estabilidad
El software es tolerante a fallos y
errores,

Estabilidad
El software permite disminuir el nivel
de fallos y cuenta con estabilidad
permanente.
Dimension 5: Portabilidad

NO

S

S1

NO

Adaptabilidad
El software cuenta con la capacidad de
Adaptarse en entonos de hardware con
capacidades minimos,

Capacidad de ser instalado
El software permite ser instular en
diferentes sistemas operati vos
Windows de forma exitosa,

20

Capacidad para ser reemplazado
El software instalado puede ser
actualizado por otra versidn mus
reciente.

RESULTADO DE LA EVALUACION

Fecha: 1706/2022

Observaciones (precisar si hay suficiencia) el instrumento es suficiente pars

evaluar la vanable independiente.

Opinién de aplicabilidad: Aplicable ( X )

Aplicable después de corregir ()

No aplicable ( )

Apellidos y Nombre del juez evaluador: Copaja Comejo, Richard Nivaldo

DNI: 10204556

Especiulidad del evaluador: Ingeniero de Sistemas

Firma del evaluador:
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Apéndice 5: Cuestionario de validacion de experto de la variable dependiente: Gestion
Productiva

UESTIONARIC v N A S

“Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestion

productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. Lima,
2022"

Autor: Fernando Gregorio Marcelo Bermiidez
Carrera Profesional: Ingenieria de Computacion y Sistemas.

Docente: Mg. Quiroz Quispe Carlos Enrigue

Es muy valioso contar con su opinidn sobre este cuestionario que serd utilizado para
medir la percepeion de “Desarrollo de un software de ventas para optimizar la
gestion productiva en la empresa Importaciones IVALUX E.LR.L. Lima, 20227,
para lo cual se han considerado las siguientes dimensiones con indicadores mostrados
para la variable dependiente: “Gestion productiva®,

Dimensidn 1: Contrul de productos eléctricos,
Dimensidn 2: Control de compras del almacén.
Dimension 3: Control de ventas en tienda.
Las que serdn medidas con los indicadores que se muestran en el cuestionario.

Claridad': Se entiende sin dificultad slguna el anunciado del ftem, es conciso, exacto y
directo

Pertinencia®: Si el ftem pertenece a la dimensién

Relevancia': El item es aproprado pura representar al componente o dimensidn
especifica del constructo

Fernando Gregorio Marcelo Bermmidez
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Se cucnta con un registo de productos
cléctricon actuali mdow,

Se cuenta con el reponte de stock por
producto eldctnicn.

b

Se cuenta con un registro de productos
clatricos por categorias,

P

Se cuenta con un regstro de producios

cléaricos por roveedor

Se coenta con el reponie general de
producios eléctricos registrados.

2
Control del

>

Se dispoae de un registro de compras de
" eléatrices detallado pasa el

'nlmméu

Se cuenta con el reporte de compeas de
productos electicos por periodo para el
almacén

El rep 1ot de las ¢ de producios
parn ] almscén se genera sin errores.

S¢ coenta con el reporte de compras de
productos electicos para el almacéa por
proveador.

”

S¢ cuenta con ¢l reporte general de Ly

campras de bos productos para o almacén
ﬁ&

El tiempo de acceso al registro de las ventas
es ripkia

>

x| 8| %

Se¢ cuenta con un registro de bolatas de las
ventas diaris.

-

$¢ cuenta con un registro de chiemies

”

actualizados.
Se¢ cuenta con un registro de facturas de las
ventas del dia

El tienpo de acceso al registro de
proveadores es dptimo.

E reponie de las ventas diarias cuenti oon
formacitn desallada,

2l x| »

Se cuenta con reponte de facturss de lm
ventas de los productos.

Se cucnta com un reporte de cliemes
recurrentes detalladamente.

x| =

Se cuenta con reporte de boletas de las
ventas de Jos prodictos eléctricos

KR x| x| s | | >

Se dispone de un reporse general de las

ventas totales generadas on ¢l dia
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Fecha: 08/04/2022

Observaciones (precisar si hay suficiencia) HAY SUFICIENCIA

Opinién de aplicabilidad: Aplicable ( X ) Aplicable después de corregir ()
No aplicable ( )

Apellidos y Nombre del juez evaluador: Quiroz Quispe, Carlos Enrique

DNI: 42311890

Especialidad del evaluador: Ingeniero en Computacion y Sistemas

Firma del evaluador:
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“Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestion
productiva en la empresa Importaciones Ivalux E.LR.L. Lima,
2022

Autor: Fernando Gregorio Marcelo Bermudez
Carrera Profesional: Ingenieria de Computacién y Sistemas.
Docente: Negron Martinez, Consuelo Carmen

Es muy valioso contar con su opinién sobre este cuestionario que serd utilizado para
medir la percepeion de “Desarrollo de un software de ventas para optimizar la
gestion productiva en la empresa Importaciones Ivalux E.LR.L. Lima, 2022", para
lo cual se han considerado las siguientes dimensiones con indicadores mostrados para
la variable dependiente: “Gestién productiva™.

Dimension 1: Control de productos eléctricos.
Dimension 2: Control de compras del almacén.
Dimension 3: Control de ventas en tienda.
Las que serdn medidas con los indicadores que se muestran en el cuestionurio.

Claridad': Se entiende sin dificultad alguna el anunciado del ftem, es conciso, exacto v
directo

Pertinencia’: Si el ftem pertencee a la dimension

Relevancia®: El ftem es apropiado para representar al componente o dimensién
especifica del constructo

N* | DIMENSIONES / [tems Claridad’ | Pertinencia’ | Relevancia’ |Sugerencias
SEmm—
m‘: 1 st Ino st [No |s1 |no
' Se cucnta con un registro de productos X X
clectncidad actualizados
5 | S¢ cuenta con el reporte de stock por X X X
= | producto eléctrico
3 Se coenta con un registro de productos X X X
~_|elécaricos por categorias.
P Sc cuenta con un registro de productos X X x
eléctnoos por proveedor, &




Se cuenta con el reporte general de

de cui del almacén

Se dispone de un registro de compras de
productos eléctricos detallado para el
almacén.

Se cuenta con el repone de compras de

productos electicos por periodo para el
almacén.

El reporte total de las compras de productos
para ¢l almacén se genera sin errores.

”

S¢ cuenta con el reporte de compeas de
productos electicos para el almacén por
proveedor.

”

”

>

Se cuenta con el repornte general de las
¢ ras de Jos productos para ol almacén

3

El tiempo de acceso al registro de las ventas
os ripda.

Se cuenta con un registro de boletas de las
ventas dearias,

x| »x]|8] =

Se cuenta con un registro de clientes
actualizados.

P

|||

Se cuenta con un registro de facturss de las
ventas del dia.

El tempo de acceso al registro de
proveadores es dptimo.

El reporte de las ventas diarias cuenta con
informacion detallada,

Sc cuenta con reporte de facturas de las
ventas de los productos

Se cuenta con un reporte de clicntes
recurrentes detalladamente.

Se cuenta con repone de boletas de las
ventas de Jos productos eléctnicos.,

Se dispone de un reporte general de las
ventas ttales gencradas en ¢l dia.

xX!XXxx » |18 >

F - - ”~ | = - w

- ” ” ” |- - x

RESULTADO DE LA EVALUACION

Fecha: 12/04 /2022

Observaciones (precisar si hay suficiencia) HAY SUFICIENCIA

Opinién de Aplicabilidad: Aplicable ( X )
No Aplicable ( )

Apellidos y Nombre del juez evaluador: Negron Martinez Consuelo Carmen

DNI: 06658431

Especialidad del evaluador: PhD en Investigacion ¢ Innovacion en Ingenieria

<ttt

Firma del evaluador:

Aplicable después de corregir ()
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CUESTIONARIO DE VALIDACION POR EXPERTOS

“Desarrollo de un software de ventas para optimizar la gestién
productiva en la empresa Importaciones Ivalux e.i.r.l. Lima,
2022"

Autor: Fernando Gregorio Marcelo Bermiidez
Carrera Profesional: Ingenieria de Computacion y Sistemas.
Docente: Mg. Richard Nivaldo Copaja Cornejo
Es muy valioso contar con su opinion sobre este cuestionario que serd utilizado para
medir la percepeidn de “Desarrollo de un software de ventas para optimizar Ia
gestién productiva en la empresa Importaciones IVALUX E.LR.L. Lima, 20227,
para lo cual se han considerado las siguientes dimensiones con indicadores mostrados

para ln variable dependiente: “Gestién productiva®™,

Dimensidn 1: Control de productos eléctricos,
Dimensidn 2: Control de compras del almacén.
Dimension 3: Control de ventas en tiends.
Las que serdn medidas con los indicadores que se muestran en ¢l cuestionario.

Claridad': Sc entiende sin dificultad alguns ¢l anunciado del item, es conciso, exacto y
directo

Pertinencia®: Si ¢l item pertenece  la dimension

Relevanciu®: El item es apropiado para representar al componente o dimension
especifica del constructo

Fernando Gregorio Marcelo Bermidez



N | DIMENSIONES 7 ftems Claridad" | Pertinendia’ | Relevancia’
el bk
P st |no [si st |no
-T Se cucnta con un registro de productos X X X
elécricos acumli mdos.
3 | S¢ cuenta con el reporte de stack por X X X
= | producto eléctnico
Se cuenta con un registro de productos
k) . X X X
ckancoos por categorim.
4 Se cuenta con un registro de productos x x I
cléctricos por
Se cuenta con el reponie general de
3 pred cléctricos registrad: X X X B .
2
de del Sl INO ISt St NO
Se dasponc de un registro de compras de
6 | productos eléaicos detallado para el X X X
almacén
Sc cuenta con el repone de compras de
T | producton clectioos por periodo para el X X X
almacdn
g | repone total de las compras de producios N X X
porn el almacén se penera sin ermores. ¢
S¢ cuenta con el reporte de compras de
9 | productos electicos para el almacén por X X X
proveedor
10 S¢ cuenta con el reporte gemeral de lus x X
___Jcompras de ks productos para o almacén
SR st [no [st st [~o
— L]
11 | tiempo de acceso al registro de las ventas X X X
o répida s
12 &c-m;onmqun«hiundch\ X X X
ventus diaras
$¢ cuenta con un registro de chienies
1 actualizados. X X X
Se cuenta con un registro de facturs de las
1| ventas del dia. * x 5
15 li:cn?ode:iﬂ?llnm& x X X
| & ’ - -
16 H repone de las ventas diarias cuenta con X X X
mformacion detallada.
7 Se cuenta con repone de facturas de | X X X
ventas de fos productos.
™ Se cuenta con un reporte de clicnes X X X
recurmentes detalladamente.
19 Se cucnta con reporte de boletas de las X X X
ventas de bos productos eléotricos v ‘
0 Se dispone de un repone general de las X X X
T | ventas tutales gencradis on el e X

Fecha: 17M6/2022

Observaciones (precisar si hay suficiencia) HAY SUFICIENCIA

Opinidn de aplicabilidad: Aplicable | X )

No aplicable ( )

Apellidos y Nombre del juez evaluador: Copaja Comejo, Richard Nivaldo

DNI: 10294556

Especialidad del evaluador: Ingeniero de Sistemas

Firma del evaluador:

Aplicable después de corregir ()
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Apéndice 6: Cuestionario de la variable independiente: Software de ventas

Estimado colaborador:
Con el propdsito de mejorar nuestro proceso de ventas, hemos elaborado el siguiente cuestionario
para que nos proporcione su valoracion. Responda las preguntas con la mayor sinceridad posible.
Garantizamos la total confidencialidad de su identidad.
Marque un aspa (X) la opcidon correcta, de acuerdo a la siguiente escala:
0: Totalmente en desacuerdo

1: En desacuerdo

2: Ni de acuerdo ni en desacuerdo
3: De acuerdo

4: Totalmente de acuerdo

233

Pregunta Respuesta
N° Dimension 1: Seguridad 2 3 4
1 El software cuenta con un mecanismo de autenticacion
a la hora de ingresar al programa.
El software permite controlar la modificacion y
2 |alteracion de los datos
de manera accidental.
3 El software cuenta campos validados para aceptar solo
datos correctos.
4 El software permite minimizar la divulgacion de los
datos registrados en la base de datos.
Pregunta Respuesta
N° Dimension 2: Usabilidad 2 3 4
5 El software permite la operabilidad de los modulos de
manera sencilla.
5 El usuario puede controlar y operar facilmente el
sistema
- El usuario cuenta con interfaces intuitivas y faciles de
usar.
3 El software genera alertas cuando un campo requerido
estd en blanco a la hora de registrar datos.
9 | El software es agradable para interactuar.
Pregunta Respuesta
N° Dimension 3: Mantenibilidad 2 3 4
10 El software permite que un cambio minimo en uno de
sus modulos no altera al resto.
1 !EI software permite que algunos de sus_médulos sean
incorporados en otros proyectos requeridos.




El software cuenta con la capacidad de adecuarse a los
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versién mas reciente.

12  |cambios e incorporar nuevos requerimientos
funcionales.
13 El softvyare cuenta con la capacidad Qe facilitar la
correccion de errores de manera sencilla.
14 El software permite ser verificado para determinar si
cumple con los criterios de disefio.
Pregunta Respuesta
N° |Dimension 4: Fiabilidad 1 2 2! 4
15 | El software es fiable en condiciones normales
16 El software es tolerante a fallos y errores.
17 El software permite disminuir el nivel de fallos y
cuenta con estabilidad permanente.
Pregunta Respuesta
N° |Dimension 5: Portabilidad 1 2 3 4
18 El software cuenta con la capacidad de Adaptarse en
entonos de hardware con capacidades minimos.
El software permite ser instalar en diferentes sistemas
19 . : :
operativos Windows de forma exitosa.
20 El software instalado puede ser actualizado por otra

Apéndice 7: Cuestionario de la variable dependiente: Gestion productiva

Estimado colaborador:
Con el proposito de mejorar la gestion productiva en las ventas, hemos elaborado el siguiente
cuestionario para que nos proporcione su valoracion. Responda las preguntas con la mayor
sinceridad posible. Garantizamos la total confidencialidad de su identidad.
Marque un aspa (X) la opcidn correcta, de acuerdo a la siguiente escala:
0: Totalmente en desacuerdo

1: En desacuerdo

2: Ni de acuerdo ni en desacuerdo
3: De acuerdo

4: Totalmente de acuerdo

eléctrico.

Pregunta Respuesta
- | Dimensién 1:
A Control de productos eléctricos g 2 : 4
1 Se cuenta con un registro de productos eléctricos
actualizados.
) Se cuenta con el reporte de stock por producto




Se cuenta con un registro de productos eléctricos
por categorias.
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Se cuenta con un registro de productos eléctricos
por proveedor.

Se cuenta con el reporte general de productos
eléctricos registrados.

Pregunta

Respuesta

NO

Dimension 2:
Control de compras del almacén

2

Se dispone de un registro de compras de
productos eléctricos detallado para el almacén.

Se cuenta con el reporte de compras de
productos electicos por periodo para el almacén.

El reporte total de las compras de productos para
el almaceén se genera sin errores.

Se cuenta con el reporte de compras de
productos electicos para el almacén por
proveedor.

10

Se cuenta con el reporte general de las compras
de los productos para el almacén.

Pregunta

Respuesta

NO

Dimension 3:
Control de ventas en tienda

2

11

El tiempo de acceso al registro de las ventas es
rapida.

12

Se cuenta con un registro de boletas de las ventas
diarias.

13

Se cuenta con un registro de clientes
actualizados.

14

Se cuenta con un registro de facturas de las
ventas del dia.

15

El tiempo de acceso al registro de proveedores es
optimo.

16

El reporte de las ventas diarias cuenta con
informacion detallada.

17

Se cuenta con reporte de facturas de las ventas
de los productos.

18

Se cuenta con un reporte de clientes recurrentes
detalladamente.

19

Se cuenta con reporte de boletas de las ventas de
los productos eléctricos.

20

Se dispone de un reporte general de las ventas
totales generadas en el dia.




Tabla 30. Presupuesto

Apeéndice 8: Presupuesto

Precio

Descripcién Detalle Cantidad . Total, S/.
unitario S/.
Software para el modelado de la base de datos donde
Microsoft SQL Server 2012  se crearan las tablas. 1 S/.1650 S/.1650
Estandar (Version 11.0)
Programa que nos permitird la codificacion de todo
Microsoft Visual Studio los mddulos y funcionalidades del software dando 1 /170 $/.170
2012 Profesional (Version como producto final es sistema de ventas. ' '
44.8.04)
StarUML Programa que nos permitira el modelado de nuestro 1 S/.0 S/.0
software a implementar. (licencia de prueba)
Dispositivo donde se instalaran los programas tales
como Microsoft SQL Server 2012, Microsoft Visual
Laptop Studio 2012 y StarUML, donde se empezarad la ! $/.100 $/.100
codificaciéon y el modelado de la base de datos asi
como también el modelado del sistema.
) Materiales bésicos de oficina que se utilizan a lo largo
Utiles de escritorio de la implementacion del sistema tales como papeles, 1 S/1.20 S/20
lapiz, lapicero, etc.
. Gasto que se incurre para movilizarse a la empresa
Movilidad para hacer consultas, levantamiento de informacion, 1 S/.90 S/.90
encuestas, etc.
Total S/2,030
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Apéndice 9: Cronograma de Actividades del proyecto.

Tabla 31. Cronograma de actividades

Actividades Febrero Marzo Abril Mayo Producto / Resultado

1. Problema de la investigacion

1.1 Descripcion de la realidad problematica X) Finalizado
1.2 Planteamiento del problema X) Finalizado
1.2.1 Problema general X) Finalizado
1.2.2 Problemas especificos X) Finalizado
1.3 Objetivos de la investigacion X) Finalizado
1.3.1 Objetivo general X) Finalizado
1.3.2 Objetivos especificos (X) Finalizado
1.4 Justificacién e importancia de la investigacion (X) Finalizado
1.5 Limitaciones ) Finalizado
2. Marco teérico (X) Finalizado
2.1 Antecedentes ) Finalizado
2.1.1 Internacionales ) Finalizado
2.1.2 Nacionales ) Finalizado
2.3 Bases teoricas ) Finalizado
2.4 Definiciones de términos basicos ) Finalizado
3. Metodologia de la Investigacion (X) Finalizado
3.1 Enfoque de la Investigacion ) Finalizado
3.2 Variables ) Finalizado
3.2.1 Operacionalizacion de las variables X) Finalizado
3.3 Hipotesis X) Finalizado
3.3.1 Hipdtesis general X) Finalizado
3.3.2 Hipdtesis especificas ) Finalizado
3.4 Tipo de investigacion X) Finalizado
3.5 Disefio de la investigacion X) Finalizado
3.6 Poblacion y Muestra X) Finalizado
3.6.1 Pablacién ) Finalizado
3.6.2 Muestra X) Finalizado
3.7 Técnicas e instrumentos de recoleccion de Datos ) Finalizado
4. Resultados (X) Finalizado
4.1 Anélisis de los resultados ) Finalizado
4.2 Discusiones X) Finalizado
Conclusiones (X) Finalizado

Recomendaciones X) Finalizado
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Referencias X) Finalizado
Apéndice X) Finalizado
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Apéndice 10: Carta de autorizacion emitida por la empresa por el desarrollo del sistema

Importaciones lvalux e.i.cl.

Cercado de Lima, 18 de mayo del 2022.

CARTA DE AUTORIZACION

De mi consideracion:

Yo, VIVIANA ELIZABETH VAZQUEZ SIPION identificada con DNI 42319254 por la
presente autorizo a MARCELO BERMUDEZ FERNANDO GREGORIO, para que
Desarrolle un Software de Ventas en nuestra empresa IMPORTACIONES IVALUX
E.I.R.L, como parte de su objeto de investigacion, para la obtencion del titulo profesional
en Ingenieria de Computacion y Sistemas, reconozco que esta autorizacion se le otorga
como parte de su solicitud para realizar dicho desarrollo de software y el acceso a la
informacion necesaria.

Se expide la presente carta a solicitud del interesado para los fines que estime

conveniente.
Atentamente.

/|

[ ]
/ '
— {

e o

N A B
N
IMPORTACIONES IVALWX ELR.L.
J.C20562617702
3 zabeth Vasquez Sipion
DN 42319254

Gerente General



